
Отчет по Авито

Ссылка на аккаунт:
Солнцезащитные системы

Просмотры: 686 

Контакты: 51 

Сообщений: 32

Звонки: 19

Цена лида: 716р 

Расходы: 36.547р

Объявлений: 543 

Период продвижения: 
05.12.23 - 25.01.24



Лучшие объявления

Количество контактов на 

одно объявление: 7

Конверсия из просмотра в 

контакт: 15%

Средняя цена контакта 

с платным продвижении: 147₽

Объявление 1 

Объявление 2

Объявление 3

https://www.avito.ru/moskva/remont_i_stroitelstvo/zhalyuzi_na_okna_3623595559
https://www.avito.ru/moskva/remont_i_stroitelstvo/zhalyuzi_i_rulonnye_shtory_na_okna_3622982118
https://www.avito.ru/serpuhov/remont_i_stroitelstvo/zhalyuzi_na_okna_3622919118


Клиенты

Сообщения (2-3 в день) Звонки (1-2 в день) 



Продажи
Продажи с переписок: от 5 продаж (по информации в чате 22 января). 

Продажи со звонков: уточняется



Баннеры с текстовыми офферами 
(для выделения в поисковой выдаче)



Инфографика для фотографий на 7-10 местах в объявлениях



Баннеры с нейросетей



Представленность в поисковой 
выдаче по поисковым запросам

Данные от 19 января 

Анализ поисковых 
запросов



ТекстТЗ на отзывы



Большой процент пропущенных звонков 

Действия для предупреждения пессимизации аккаунта: 

Долгое время ответа

Предлагаем подключить автоответ, 

чтобы сократить время ответа и 

повысить рейтинг аккаунта 

Важно сразу отвечать на звонки 

и стараться не допускать пропущенных, 

так как это все негативно влияет 

на представленность в выдаче



План на февраль:  

1) Увеличить количество поступающих лидов в день  

- Установка платного продвижения на самые конверсионные 

объявления. 

- Тестирование новых дизайнов для поиска лучшей связки новых 

объявлений с максимальной конверсией. 

2) Увеличить бюджет на продвижение.
- За этот период открутили 30.000Р, в этом месяце планируется освоить 

60.000Р с сохранением цены лида до 400Р



План на февраль:  

3) Накрутить 20 отзывов 

- До 12.02 будет накручено 15 отзывов

- До 18.02 – 20 отзывов 

4) Применить низкочастотные заголовки 
- Сейчас объявления с высокочастотными заголовками, планируется 

добавить низкочастотные заголовки.

- Примеры: рулонные шторы на заказ, готовые рулонные шторы, 

рулонные шторы от производителя



План на февраль:  

5) Подготовка новых баннеров для тестирования нового дизайна 

7) Тестирование баннеров с нейросетей
- Пример

8) Постинг объявлений в 2 категориях по 2 разным стратегиям
- окна и балконы 

- шторы и жалюзи 

6) SEO-оптимизация текста 
- включение низкочастотных ключей

https://drive.google.com/drive/folders/1aXvVFiQ6fNuH_xoETYfGpqnW6XV9Fx5y

