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Что такое 
дорвеи



Дорвеи
С английского термин doorway переводят как «входная 
дверь» или «портал». Такие сайты \ группы используют для 
привлечения и последующей переадресации посетителей 
на основной ресурс. 

Суть механизма заключается в том, что пользователь ищет 
некоторый запрос в соцсети \ Телеграм, например: купить 
мангал или клуб предпринимателей. 

Пользователь ищет что-то, что ему необходимо. И у нас 
есть некоторое предложение для них. 

В примере слева мы видим как по запросу Купить квартиру 
телеграм выдает в поиске некоторое количество каналов и 
групп.

На примере очевидный дорвей — он не содержит никакой 
информации по теме и служит только для привлечения 
трафика и продаж.



В этой же самой выдаче мы видим дорвей 2 — этот 
канал также не ведется в общепринятом смысле. Он 
создан, чтобы только привлечь внимание целевой 
аудитории к объекту рекламы.

Объектом рекламы может выступать сайт, канал, 
страница в соцсетях и т.д.

Задача дорвея — захватить внимание пользователя на 
основе его ключевого запроса, ознакомить со своим 
предложением и предложить дальнейшие шаги — 
подписаться на канал, посетить сайт, позвонить и т.д.

В данном примере на основе интереса целевой 
аудитории к покупке квартиры осуществляется реклама 
услуг ипотечного брокера.



Подбор ключевых слов
Система работы с дорвеями предполагают создание их большого количества под 
узконаправленные запросы. Так как дорвеи уступаю по качеству полноценным каналам, 
на них подписывается небольшое число пользователей, то имеет смысл компенсировать 
качество количеством. Либо вести полноценно и дорвеи, что зачастую просто финансово 
необоснованно.

Например, стоит задача создать трафик и повысить продажи препарата Оземпик. 

Наша задача — собрать ключевые запросы, как потенциальные покупатели ищут данный 
препарат. Данные ключевые слова станут основой для формирования названий каналов и 
их сокращенных юзернеймов.

Воспользуемся сервисами по подбору ключевых слов и видим:





Подбор ключевых слов 
Частыми и популярными запросами являются:

— Оземпик это
— Оземпик цена
— Оземпик купить
— Оземпик инструкция
— Оземпик при похудении
— отзывы и другие

Таких ключевых запросов обычно 1000-10 000 и более. По каждому из запросов телеграм 
или другие сети выдают различные результаты. 

Чтобы увеличивать конверсию нам нужно двигаться по двум направлениям: создание 
дорвеев по различным классам запросов и развитие дорвеев. 



Создание 
дорвеев



Создание дорвеев
Создание дорвеев происходит при помощи специальной программы, которая 
использует зарегистрированные аккаунты в Телеграм (так как один аккаунт может иметь 
только 10 публичных ссылок, но лучше меньше). 

После сбора ключевых слов необходимо составить табличку содержащую: 

Имя канала Короткая ссылка Пост в канал Описание канала

Купить квартиру 
цены

kupit_kvartiry Все самое полезное о 
покупке квартир на 
канале:

Полезный канал для 
покупающих 
квартиру:

циан купить 
квартиру

cian_kupit_kvartiry

купить квартиру в 
ипотеку выгодно

kypit_kvartiry_vigo
dno



Процесс создания
Процесс создания дорвеев в нашем полном видео по ссылке: 
https://t.me/kontent_marketing_YL/299

Если вкратце: программа создает по заданию канал, наполняет его. 

Есть возможность добавлять администратора. Специальный аккаунт для дальнейшего 
управления дорвеями. На один аккаунт 50-100 каналов. 

Добавление администратора помогает в вопросе сохранения канала. Дело в том, что без 
публикаций в канал в течении года телеграм может удалить канал. Часто он не удаляет, 
даже неактивные каналы, но каналы без просмотров и подписчиков удалит.



Программа в автоматическом режиме берет данные из таблицы и создает каналы



Если короткая ссылка будет занята — программа автоматически подберет другое называние 
по алгоритмам повышающим ранжирование.



Сегментация
Если у вас несколько групп целевой аудитории, то есть смысл немного усложнить схему. 
Например, у нас есть компания, производящая мангалы. 

У них несколько целевых групп: 
1. Шеф-повара, технологи
2. Владельцы/директоры ресторанов и банкет-холлов, кафе, общепитов, сетевых 
магазинов, супермаркетов, офисных зданий, клубы
   — Рестораны работают на зал
   — Работают на доставку/вынос
   — Очень маленькие заведения/ларьки
3. Проектные организации (проектируют кухню)
4. Компании по торговле пищевым оборудованием (не проектируют, просто продают)
5. Дизайнеры (комплектация эксклюзивного интерьера)

Полное исследование ЦА по ссылке: 
https://docs.google.com/document/d/1iMjNEyFTSXNw7q1Uv1txfmYCbXxvs7Gs-yyoe4lYPaI/e
dit?pli=1 

https://docs.google.com/document/d/1iMjNEyFTSXNw7q1Uv1txfmYCbXxvs7Gs-yyoe4lYPaI/edit?pli=1
https://docs.google.com/document/d/1iMjNEyFTSXNw7q1Uv1txfmYCbXxvs7Gs-yyoe4lYPaI/edit?pli=1


Тонкие моменты
Не рекомендуем вести трафик на основной канал. Так как это может привести к его бану. 
Лучшее решение — вести на канал-прокладку.

Канал-прокладка с несколькими постами, который рассказывает о вас. Описывает ваш 
продукт, сайт, контакты, канал и полноценно закрывает лид.

Даже если этот канал будет забанен телеграмом вы сможете при помощи 
администратора дорвеев разместить новый пост с актуальным каналом-прокладкой.

Таким образом структура дорвеем может выглядеть так: (следующий слайд)





Так как в запросах много ключевиков, которые вводят не целевая аудитория — дачники, 
походники и т.д., то следует перебрать ключевики и разделить по группам



Минимальные требования
Что необходимо при создании дорвеев:

— Название канала
— Короткая ссылка на латинице
— Аватарка
— Описание канала
— Пост в канал
— Видео или иллюстрация
— Отдельный аккаунт администратора

После создания дорвеев можно переходить к его продвижению — см. далее.



Развитие 
дорвеев



Развитие дорвеев
После создания дорвеев необходимо осуществить набор действий по увеличению числа 
дорвеев попавших в выдачу поисковых алгоритмов. 

Если на созданных дорвеях оставить по 1-2 подписчика, то количество каналов которые 
можно будет увидеть в выдаче будет 1-5%.

Незначительное увеличение подписчиков (50 и более) и просмотров (от 20 на пост) 
увеличивает процент видимость дорвеев до 30-50% в зависимости от конкурентности 
ниши.



При помощи 
следующей 
программы 
добавляем 
просмотры, 
подписки и 
реакции.



Развитие дорвеев
Предлагаемая стратегия развития дорвеев основывается на нашем опыте и здравом 
смысле. Наш опыт показывает такую картину: при первоначальных вложениях в развитие 
дорвеев (а именно: небольшое число подписчиков, просмотров, реакций) получаем 
значительный прирост переходов.

Но дальнейшие вложения оказываются мало-результативными. Что вполне логично: 
пользователь переходит по каналу из поиска и видит там некий рекламный пост. Очень 
мало имеет значения — в данном канале 50 подписчиков или 10 000. Если в нем один 
пост.

Исключения составляют высоко-конкурентные ниши, где даже на каналах внизу выдачи 
от 300 и более подписчиков. Тогда, чтобы попасть в выдачу нужно большее число 
подписчиков. 



Стоимость

*актуальные цены узнавайте по 
контактам. 



Цены
Создание одного канала с 
заполнением: название, 
короткая ссылка, описание, 
пост с фото или видео.

Цена: 100 рублей.
Добавление администратора: 
20 рублей.
От 100 шт.

Сбор 
ключевых 
запросов по 
теме бизнеса 
(сервисы):

Цена: 1000 
рублей.

Формирование 
названий каналов-
дорвеев на основе 
ключевых запросов: 

Цена: 5000 руб. за 
100 штук.

Формирование 
коротких 
ссылок на 
основе названий 
каналов:

Цена: 5000 руб. 
за 100 штук.

Написание 
постов. Создание 
иллюстраций, 
коротких видео. 

Цена: 
рассчитывается по 
ТЗ, от 700 рублей.

Один аккаунт в Telegram 
(администратор дорвеев). С 
сохранением и поддержкой 
номера. 

Цена: 5000 руб в год.

Данная сим-карта будет стоять в 
отдельном телефоне с которого 
раз в месяц совершаться звонки.

Один аккаунт 
в Telegram 
(администрато
р дорвеев). Без 
сохранения 
номера. 

Цена: 500 руб. 
В формате Tdata 
или 
JSON-SESSION

Подписчики на 
канал офферные 
(боты):
Цена: 3 руб за 1 шт.

Рандомно по 100 
дорвеям 30-100 
ботов (около 5000 
шт).
Цена: 12 000 руб

Просмотры на 
канал:

По 10-100 
просмотров на 
последние 
посты.

Цена: 3000 руб 
(за 100 каналов)

Реакции на канал: 

По 1-30 реакций на 
последние посты.

Цена: 3000 руб (за 
100 каналов)



Заказ "под ключ" все услуги:
Таким образом, бюджет 
создания 100 дорвеев "под 
ключ" с администратором, 50 
подписчиками, просмотрами, 
реакциями — 43 500 рублей. 

Это дешевле заказа рекламы в 
1-3 каналах — пост 1 час в топе в 
каком-то канале с ботами (вам 
еще и отправят ботов, для 
имитации эффективности). 

Вы получите реально 
существующую систему 
привлечения заинтересованную 
ЦА — они уже ищут это.

Создание 100 дорвеев с подключением администратора: 12 000 руб

Подбор ключевых запросов по теме: 1000 руб

Формирование названий каналов-дорвеев на основе 
ключевых запросов:

5000 руб

Формирование коротких ссылок на основе названий 
каналов:

5000 руб

Аватарка, рекламный пост, иллюстрация, описание: 2000 руб

Аккаунт администратора 500 руб

Подписчики на канал офферные (боты) 5 000 шт: 12 000 руб

Просмотры на канал 10-100 на последние посты: 3000 руб

Реакции на канал 1-30 на последние посты: 3000 руб



В каком виде ТЗ
Если вам нужно выполнить только часть работ, то вы можете предоставить готовые 
данные в соответствии с описанной системой работы. 

От вас потребуется:
— Аватарка каналов
— Иллюстрация для поста
— Пост
— Описание канала (до 128 знаков)
— Таблица с данными имя и короткая ссылка:

Название канала Короткая ссылка Описание канала Пост

Купить квартиру 
выгодно в Москве

kupit_kvartiry_v_mo
skve

Выгодные 
предложения от 
застройщиков в 
канале:

Приглашаем в 
канал…



Тонкие моменты
На что еще обратить внимание:
— Фейковые подписчики со временем отпишутся (Телеграм их заблокирует и отпишет), 
поэтому пополнение дорвеев — мера регулярная.
— Раз в пол года с аккаунта администратора в дорвеи нужно размещать новый пост, 
чтобы избежать бана канала по причине неактивности в течении года. Также за некоторое 
время до бана в канале начнет отображаться информация от Телеграм о скором бане по 
причине неактивности. Это также не прибавляет конверсии.
— Если короткая ссылка уже занята, то программа подберет по специальному алгоритму 
не занятую. Поэтому сверяйте с нашим отчетом.
— Аккаунт администратора должен иметь уникальное имя — программа берет первый 
аккаунт из выдачи.
— В ряде случаев (если аккаунт ограничен) не удается добавить администратора. В таком 
случае нужно будет вступить аккаунтом вручную в канал и мы сделаем его админом.



Как проходит работа
1. Если вы предоставляете готовое ТЗ, то его необходимо подготовить в соответствии с 
инструкцией в презентации. Если изготавливаем мы, то необходимо оплатить 
соответствующие услуги: подбор слов, составление списка названий каналов и другие 
работы, которые необходимы. По данным работам мы сами подготовим ТЗ.

2. Согласование ТЗ. На этом этапе мы согласовываем что делаем, в каком объеме. 
Внесение 50% предоплаты за создание дорвеев. 

3. Выполнение работ 7-21 рабочих дней. Сдача работы для проверки.

4. Оплата оставшейся части. Общий анализ. 



Эффективность 
и KPI



Эффективность
Эффективность привлечения трафика при помощи дорвеев складывается из ряда 
факторов:

— Система мотивации — для чего подписываться на ваш канал? Что пользователь 
получит благодаря этому? Если вы предлагайте подписаться на ваш канал, а там 
сплошная реклама, то ждать значительного числа подписчиков вряд ли стоит. Вы же не 
подписаны на такие каналы? На канал Билайна подписаны? Ждете от них постов?

— Ценность вашего предложения. Она должна быть значительно выше стоимости денег, 
потраченным на ваш продукт \ услугу. 

— Доверие к продавцу. Если у вас нет сайта, бренда \ имени, вы ничего не пишите о себе 
и компании, не ведете блог. То также трудно будет продавать.

— Если нет понятного маркетинга, то стоит начать с него. Рекомендуем начать с покупки 
нашей консультации по организации маркетинга компании. Или хотя бы провести аудит.



KPI
Средняя эффективность привлечения подписчиков на канал при помощи дорвеев 
колеблется от 90 до 550 руб за подписчика. Очень сильно зависит от сферы, 
конкуренции, правильно подобранных названий, привлекательности предложения. 

Чем более общая сфера — котики, собачки и т.д., тем проще привлекать. Чем более узкая 
— какие-нибудь шурупы для болтов определенного диаметра, тем сложнее.

Мы не можем создать спрос таким способом — мы можем показывать предложение, тем 
кто уже ищет. Соответственно — эффективность метода зависит только от числа людей, 
которые ищут соответствующие запросы.

Также осложняет посчитать точные KPI, что дорвеи существуют неограниченно 
долго. И результат от них длится годами.



Гарантии
Из-за большого числа факторов мы не можем гарантировать какие-то точные 
результаты.

Но что мы можем гарантировать — это качественное выполнение заказа, внимание к 
деталям.

Главное — средства потраченные на данную услугу всегда окупаются с лихвой у 
наших заказчиков! 



Ограничения
Данный способ плохо работает, если по вашему продукту очень мало запросов. 
Например, у нашего агентства есть заказчик — компания осуществляющая услугу по 
защите серверов. Которая осуществляется при помощи специфического малоизвестного 
способа. Так как способ подмены IP для защиты сервера мало кто ищет, то использовать 
данный способ было бы нелогично.

В сферах со сформированным спросом данный метод показывает один из самых высоких 
показателей результативности. 

Если вас интересуют и другие способы продвижение — рекомендуем нашу 
консультацию по продвижению в Telegram, маркетингу и другие.



Частые вопросы
— Можно ли заказать меньше 100 дорвеев?
Нет, меньше невозможно. Это связано с долгой подготовкой ПО под задачу и потерю 
рентабельности.

— Может ли быть нулевой результат от 100 дорвеев? 
Пока не встречали, но все может случится в первый раз. В целом это было бы нелогично. 
Скорее всего просто неверно подобрали запросы, высококонкурентная ниша и нужно 
добавить подписчиков и т.д.



Контакты



Контакты
Сайт: ylnas.com 

Телеграм: t.me/dizikop23 

ВКонтакте: vk.com/ylnas

Одноклассники: ok.ru/ylnas 

Телефон: +7903455000

Ждем Вас!

Блоги:

Контент-маркетинг для 
предпринимателей: 
TG: https://t.me/kontent_marketing_YL 
ВК: https://vk.com/kontent_marketing_yl 
ОК: https://ok.ru/kontentmarketing 

Про копирайтинг: 
TG: https://t.me/ylcontent 
ВК: https://vk.com/ylcontent 
ОК: https://ok.ru/ylcontent 

https://ylnas.com/
https://t.me/dizikop23
https://vk.com/ylnas
https://ok.ru/ylnas
https://t.me/kontent_marketing_YL
https://vk.com/kontent_marketing_yl
https://ok.ru/kontentmarketing
https://t.me/ylcontent
https://vk.com/ylcontent
https://ok.ru/ylcontent


Спасибо за 
внимание

Удачи в ваших проектах!


