
株式会社キャリカク

小島氏  
障害から生まれる貧困と

孤独をなくす

パソコン・IT業務に特化した就労継続支援B型事業所です。障がいや病気で

一般就労が難しい方のスキルアップと就職を支援。国保連からの給付を中

心とした安定収益と社会貢献を両立し、新しい就労支援を全国へ広げます。

業　　種　　：

事業内容　　：

具体的な内容： PC・IT業務を通じて、障がいのある方のスキル習得や一般

就労を支援

就労継続支援B型事業所

障がい福祉

キャリカク
IT×福祉の新しい事業モデル

本部のコメント

ざっくり言うと ...

こんな人に最適です !!

社会貢献度の高い新規事業を探している方

景気に左右されにくい安定収益を作りたい方

未経験から障がい福祉事業へ参入したい方
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０次 １次 ２次

事業型 その他

・募集段階　　：

・加盟募集内容： 投資型



黒字までの期間

内訳

営業利益

初期費用 (1店舗1オーナーの場合 )

月間売り上げ
※6店舗平均、開業25ヶ月目モデル

ロイヤリティ

初期費用回収期間
（黒字までの期間も含む）

店舗数

万円~

万円

万円黒字/月

ヶ月

年

店舗

％/月 

・加盟金：500万円

・採用費用：60万円

・全国の主要都市

・公共交通機関で通いやすい駅周辺

・本部の市場調査で出店可能と判断されたエリア

・事務所設備費：360万円

・事務所初期費用：470万円

売上の  

1,390

624
11 
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6
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34
おすすめエリア

1 年約

約



本部の研修や定例会へ積極的に参加し、利用者獲得とスタッフ育成を継続している事業所。利用

者の適性に合わせてPC業務を割り振り、役割と期限を管理できています。

関係機関への広報やWeb集客、スタッフのマネジメントが属人化し、利用者の契約数・利用日数・

案件受注数が伸びていない事業所。

→　業務管理がきちんとできれば数字がついてきます

パソコン業務で差別化

PC業務特化型のB型事業所は全体の約7.5％。データ入力や動画編集、SNS運用などの

実践的な仕事を通じて一般就労を支援します。
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安定した収益構造

売上の90％が国保連へのレセプト請求、約10％が外部企業からの案件です。

利用者数と利用日数に応じて売上が積みあがります。

未経験でも運営しやすい

専任コンサルタントによる開業支援、集客、採用、研修、法令対応、独自システムなど、運

営を仕組化するサポートがあります。

一定の資金準備が必要

設備費などの初期費用に加え、黒字化まで6～12か月を想定し、運転資金を含めて約

2,000万円以上の準備が推奨されています。

人材が必要

売上は利用者数と利用日数によって変動します。利用者への広報活動に加え、必要な職

員の採用・育成・管理が必要です。

・うつ病・双極性障害のある方

・ADHD・発達障害のある方

・統合失調症などで一般就労が難しい方

・PCスキルを身につけて一般就労を目指す方

特徴

客層

本部のサポート内容

注意点

02

03

01

02

・立地調査・物件選定・施設レイアウト支援

・採用支援・開業前研修・開業後の定例会議

・SNS・SEO・MEO・広告などの集客支援

・障がい福祉に強い行政書士に

　よる法令支援

・支援記録や工賃計算を行う独自システム

売り上げに伸び代がある店舗の特徴

売り上げが好調な店舗の特徴



※あくまで記載の数値は実績値であり、結果を保証するものではございません。

1年目 2年目

年末時点の利用者数 40名 46名

平均利用日数 14日 14日

訓練等給付
（1日当たり）

7,000円 7,200円

年間売り上げ 2,793万円 5,443.2万円

人件費 1,796.8万円 2,201.2万円

その他経費 849.5万円 1,035万円

年間総費用 2,646.3万円 3,236.2万円

年間利益 146.7万円 2,207万円

初期費用控除後の
累計利益

-940.3万円 1,266.7万円

次ページに Q&A や詳細資料 URL もございます

収益シミュレーション (直営1店舗目モデル )

加盟店オーナー利益になります



※物件取得の状況により変動

※既存店舗にアドオンの場合、1か月

所要期間：最短約 6ヶ月

お問い合わせ

PC・IT業務に特化していること

一般的な軽作業ではなく、データ入力、デザイン、動画編集、SNS運用などのPC業務を

中心に行います。PC業務特化型はB型事業所全体の約7.5％です。
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一般就労へつながる支援実績02

Q

売上の約90％は、利用者の通所実績に応じた国保連へのレセプト請求です。残り約10％は動画編集

やSNS運用など、外部企業から受注するPC業務です。

他社との差別化は何ですか？

全国平均0.28人／1事業所に対し、年間6人・累計31人の一般就労実績があります。

どのように売上が発生しますか？

主な業務は、スタッフのマネジメントと売上・給与計算などの経理管理です。開業当初は現場に入り、

運営が安定してから徐々に現場を離れることも可能です。

オーナーはどのような仕事をしますか？

本部が全国からPC業務を受注し、各加盟店へ振り分けます。加盟店による紹介、クラウドソーシング、

SNS、交流会、営業代行などでの案件獲得も可能です。

利用者に提供する仕事はどのように獲得しますか？

お申込みから開業までの流れ

お申込み

ご契約・ご入金

出店準備

開業
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お問い合わせは
下記QRコードから


