


TODOS PODEMOS
ESTRAS \




Ruta
metodologica

Identificacion de necesidad
Consolidacion de informacion
Capacitacion del microempresario
Generacion de ideas

Evaluacion de factibilidad y viabilidad
Estudio de mercadeo

Revision presupuestaria

Evaluacion de oportunidad

Consecucion de recursos

Estructuracion administrativa




Enlace creatividad

https://coworkingfy.com/tecnicas-de-creatividad/#:~:text=E[%2
Om%C3%A9todo%20de%20creatividad%20SCAMPER,0%20red

ise%C3%B | 0%20de%20una?%20propuesta



https://coworkingfy.com/tecnicas-de-creatividad/#:~:text=El%20m%C3%A9todo%20de%20creatividad%20SCAMPER,o%20redise%C3%B1o%20de%20una%20propuesta
https://coworkingfy.com/tecnicas-de-creatividad/#:~:text=El%20m%C3%A9todo%20de%20creatividad%20SCAMPER,o%20redise%C3%B1o%20de%20una%20propuesta
https://coworkingfy.com/tecnicas-de-creatividad/#:~:text=El%20m%C3%A9todo%20de%20creatividad%20SCAMPER,o%20redise%C3%B1o%20de%20una%20propuesta

Modelo de Negocio: Lienzo Lean Canvas

Aliados y Actividades claves Propbuesta de valor Relacién con tu cliente | Segmento de clientes

asociaciones claves “

Recursos Claves Canales

[

Estructura de costos Fuente de Ingresos

Ef $




SOCIOS CLAVE

8

¢Quienes son nuestros
socios clave?

¢Quienes son nuestro
proovedores clave?

q

¢Qué costes tengo? fijos y variables!

ACTIVIDADES CLAVE

7

¢Qué actividades clave
requiere mi propuesta de
valor?

RECURSOS CLAVE

6

¢Qué recursos clave requiere
nuestra propuesta de valor?

ESTRUCTURA DE COSTES

PROPUESTA DE VALOR

2

- ¢qué valor estamos
entregando a nuestros
clientes?

- ¢Qué problema estamos
ayudando a resolver?

- ¢Qué necesidad estamos
satisfaciendo?

- ¢Qué tipo de productos
ofrecemos a cada uno de
nuestros clientes?

RELACION CON LOS
CLIENTES

- ¢Qué tipc de relacion
tenemos con nuestros
clientes?

CANALES 3

¢ Con que canales de
comunicacion estoy
llegando a mis clientes?

SEGMENTO DE
CLIENTES

- ¢Para quién estamos
creando valor?

- ¢Quienes son
nuestros
clientes mas importantes?

FLUJO DE INGRESOS

¢De donde me entra el dinero?




Qué haces - Como
interactuas ‘\

Quiéneste R A quiénes
ayudan ayuda

Recursos Canales
clave :

Como te

. ——— conocen
Quiéneresy y como haces

qué tienes llegar lo que

ofreces
e -

Estructurade costos ;:3 Fuentes de ingresos




51 DESCRIPCION




