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これからお話していく内容で 
あなたに1000万円稼いでもらう。 
本気でそう思ってお届けしていきます。 



僕自身、借金まみれからスタートして
会社を経営し、コンサル生を法人化させる
そういう事ができるようになった



1000万円以上の自己投資、
知識・経験から得たものを
惜しげもなく伝えていく



【自己紹介】

名前：いずみ
生まれ：1990/9/9
居住地：札幌市
最高月収：1900万円
特技：音楽、セールスライティング
特徴：天然パーマ、明るい！(笑)
自己投資額1000万円超え、失敗談多し



【いずみの遍歴】
20歳：ボロチャリで北海道→青森
21歳：ボロチャリで北海道→仙台
22歳：ライブハウス立ち上げ
23歳：野外フェス主催→天災により借金
24歳：ブラック企業→脱サラ
25歳：CDデビュー
26歳：法人化

現在：ビジネスコミュニティColors運営
企業コンサル、リストマーケティング
リアルビジネス、プロデュース業













僕自身が1000万円以上の自己投資をして
学んだ内容をお話していくので、
「今度こそ」は今回で終わりにしましょう。

→この講座で結果を出していただきます



僕自身、ビジネスに救われた

→救われる人、仲間を増やすため
発信活動を続けていく



今の時代、情報が溢れすぎ
→この講座の内容を実践すると決めたら、
一旦他の情報をシャットアウトしてみて下さい

×浅く広く　◎狭く深く



大切なのは“100％のコミット”
という状況を作ること

→99.9％では結果は出ない



成功者になるためには

→人生80(100？)年、
2〜3年は刑務所に入ったような気持ちで
コミットメントすること



この講座のmp3も提供する
→何度も繰り返し聴く事、メモを取る
→“音声学習”という習慣を持つ



大前提：1000万稼ぐのは難しいことではない

→リアルなイメージができるかどうか



40万円払ってくれる人が30人いれば
それで1200万円

→別に有名人になる必要はない



300万なら30万×10人で良い

→最低限生きていくレベルの
お金の確保はそこまでのハードルではない



固定費はなるべく上げない

→お金は自己投資のみに使う
→生活からエンタメを排除



あなたが0から1000万円稼ぐために必要な事

①初心者でもできる業態を選ぶ



初心者でも始めやすいビジネス

①代行ビジネス
②仲介ビジネス
③教育ビジネス
④さや取りビジネス



初心者が守るべき事

①経費がかからない
②在庫を持たない
③人件費がかからない



今後あらゆるビジネスは
ネットビジネス化、情報商材化していく

→教育ビジネスを避けることはできない



あなたが0から1000万円稼ぐために必要な事

②“入る市場”を決める



最も稼ぎやすい３大市場

①お金
②人間関係
③健康

どの市場に入るかでアッパーが決まる



あなたが0から1000万円稼ぐために必要な事

③その中の“ニッチ”を狙う



ニッチ≠マイナー

ニッチ＝すでに需要があるもの



お金→Twitterアフィリ、ココナラの稼ぎ方
　　　トレンドアフィリ、タダ旅行する現地転売法

人間関係→上司に気を使わずに転職or退職する方法
　　　マッチングアプリで1日で100マッチする方法
デートで女性に奢らせる方法、ヒモで生活する方法

健康→腸から美肌を作る方法、無農薬野菜の栽培法
　　〇〇ダイエット、食べ物でアトピーを直す方法
　　　　　　体幹トレーニングによるバストアップ



参入できそう、又は参入したい市場を決める

→そのニッチに関連する本があれば一気に読む
→小さな分野の専門家になる
→深い悩みorお金が増えるものがオススメ



小さくてもいいので、
その内容で何かしらの実績を出す

→なるべく短期・大きい（＝クレイジー）



0から1000万円までの結論

稼げる市場の中で
人がお金を出して求める
スキル・知識・実績を身に付ける



それを武器にSNSアカウント
公式LINE作成（できればブログも）



どのSNSを使うか？

→どこにあなたの見込み客が集まっているか？
→積極的にフォローして認知を獲得



詳しいやり方はまた解説しますが…

・無料オファーでLINEに誘導

・フロントエンド商品を販売

・バックエンド商品を販売



1000万円までにざっくりやる事はこれだけ



「何にもできる事が無いよ！」という方が
最初に取り組むものとしてオススメなもの

・セルフアフィリエイト
・不用品転売
・ココナラ
（・ブログアフィリ）



これらを組み合わせて

「０から１ヶ月で〇〇万円稼いだ！」

と言える状態を作ると実績になる



ココナラは売れてる商品の中から
自分にもできそうなものをとにかく出品

→価格は最低で良い
→売れてから商品を作る
→購入者はLINEに誘導

ここでも目指すものはとにかく“実績”



こういう事をしていくと…

「初月〇〇万円稼いだ方法」→LINEへ
“セルフアフィリのアフィリ”で稼ぐ

フロントエンド→ココナラコンサル
バックエンド→情報発信のコンサル



コンサル内でマニュアル動画等
コンテンツ作成

→次に売るときにすごく楽



ココナラコンサル：１万円
情報発信コンサル：３万円

→４万円（＋アフィリ＆ココナラ売り上げ）
→月に５人で20万円
→まずは100円稼ぐ！



あなたの企画で実績者が多く出れば
もっと大きく稼げる

あなたの専門性やスキルが高くなれば
もっと大きく稼げる



すでに何かしらのスキルを
持っている人は早い

お客の心を掴むのが上手い人は早い



今回はざっくり全体像でしたが

①入る市場を決める
②ニッチを決め実績を出す
③SNS→LINE→販売



「どういうアカウントにすれば登録されるの？」
「販売ってどうすれば良いの？」
「商品ってどうやって作るの？」
「高価格な商品はどうすれば売れるの？」
「無料と有料の境界線は？」

などなど、次回よりもっと深く解説していきます



次回：商品の売り方＆儲かるビジネスモデル



宿題：①参入する市場＆ニッチを決定する
　　　②セルフアフィリ


