
7 hábitos de restauranteros exitosos que debes conocer 
Ser el restaurantero en un establecimiento, implica tener hábitos, los cuales 
podrían hacer que el mismo se nutra, tras el excito que le podría impulsar. 
Siempre y cuando, tomen una organización estructural, el cual les permita a los 
operadores del lugar, trabajar de forma más ágil.  

Además, deben siempre tomar en cuenta que esta labor requiere de estudios del 
establecimiento, tanto interno como externo. Para que pueda darle el impulso que 
le haga falta o si bien mantenerlo en buena posición, a diferencia de la 
competencia.  

Los hábitos de restauranteros exitosos 
Acá describiremos algunos hábitos de restauranteros exitosos de tendrías que 
conocer, para que puedas guiarte en el lugar en el cual quieras emprender.  

Uso del marketing online  

El marketing online es uno de los hábitos más recurrentes en los restauranteros 
exitosos, debido a que con él, se puede impulsar las ventas o incluso atraer más 
personas al establecimiento. Esto tras haber gestionado eficazmente las acciones 
del restaurante y así como de tener todo establecido.  

Con este hábito promocionan los mejores platillos o servicio del lugar y así crea 
una fama en los medios sociales, que les permite integrarse entre los comensales.  

Implementan aplicaciones  

Es bastante efectiva la implementación de aplicaciones para el establecimiento, ya 
que con ella, tienen mejor interacción con los comensales. Además, de que será 
más practica la manera de solicitar u pagar algún servicio que hayan consumido.  

Tanto así, que incluso los clientes podrían hacer reservas de mesas en eventos 
que se hagan en el restaurante o si bien hacer promoción de los platillos más 
resaltante del lugar, mediante la publicidad que podrían introducirle.  

Cuentan con el personal adecuado  

Importante hábito para el éxito del establecimiento, es que cuentan con un 
personal bastante minucioso y dedicado el lugar. Con esto logran que los clientes 
puedan llevarse una muy buena experiencia del lugar y quieran volver más 
adelante.  

Además tienen la posibilidad de que puedan obtener más reseñas en la sociedad 
por partes de los comensales, al estar satisfecho del servicio ofrecido.  



Control de gastos y ganancias 

Este hábito es uno de los más resaltantes de los restauranteros, debido a que 
calculan bien los gastos y así como trabajan en la ganancia de cada platillo que 
servirán en el establecimiento. Esto lo hacen con la intención de que el lugar surja 
económicamente y pueda ampliar sus servicios, sin que esta le afecte.  

Ofrecen eventos  

Un hábito con el que logran lucrarse bastante, es el hecho de ofrecer 
entretenimiento. Ya sea creando un show cada cierto tiempo o si bien contratando 
un artista que asista al restaurante. 

Esto hace que los clientes no solo vayan por los platillos que ofrecen, sino que 
irían también por lo que tengan presentando.  

Recompensan a sus comensales fieles  

Otro hábito con el cual obtienen éxitos los restauranteros, es mediante a la 
recompensación de los comensales fieles del establecimiento. Es decir, que 
procuran en cada cierto tiempo, premiar a esos clientes que van constantemente 
al lugar.  

Lo que logran con esto, es que puedan seguir agradándole el sitio esos 
comensales y puedan seguir señalando el lugar como bueno para su estadía de 
disfrute.  

Crear una historia  

Un hábito importante que hace todo restaurantero exitoso, es la creación de una 
historia o una marca del establecimiento. Es decir, hacer que el establecimiento 
tenga algo que contar y que no solo vayan por que el lugar es agradable.  

Esto hace que los comensales, sepan con que se van a encontrar o si bien 
reconocen los platos que se podrían degustar del lugar.  
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