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1.​ Резюме 

 

В рамках настоящего проекта планируется создание доступной и 

многофункциональной спортивной секции для детей в возрасте от 5 до 14 лет с 

целью их всестороннего физического развития и популяризации здорового 

образа жизни. 

Главной целью проекта является трудоустройство инициатора проекта и 

достижение бесперебойной занятости со стабильным доходом. 

Задачи проекта: 

●​ Заключение социального контракта на покупку основных средств; 

●​ Начало работы проекта. 

Организационная форма – самозанятый (налог на профессиональный 

доход 4 %). 

Дата начала проекта – месяц 2026 года сразу после заключения 

социального контракта. 

Основные направления деятельности: включают общую физическую 

подготовку (ОФП), основы безопасных единоборств, спортивные игровые 

дисциплины (футбол, баскетбол), подготовку к сдаче нормативов ГТО и 

организацию спортивных лагерей в каникулярный период. 

Локация / местонахождение планируемого бизнеса: город [Ваш город], с 

арендой спортивного зала площадью 40-60 м² на базе муниципальной школы 

или Дворца культуры. 

Режим работы будет установлен с 14:00 до 20:00 в будние дни и с 10:00 до 

16:00 в выходные, ориентируясь на школьное расписание целевой аудитории. 

Целевая аудитория: это дети 5-14 лет, а также их родители, 

заинтересованные в качественном и разнонаправленном физическом развитии 

ребенка, потенциально включая партнерские программы со школами. 

Способ формирования цен на услуги: основан на анализе рыночных цен 

аналогичных услуг в городе с установкой конкурентоспособной стоимости 

разового занятия и абонементов, при этом ценовая политика будет сохранять 

доступность как ключевое преимущество. 
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Средний чек составит 4 267 рублей. 

Горизонт планирования – 1 год. 

Основные показатели проекта, представленные в данном бизнес-плане: 

●​ Выручка – 1 536 000 рублей; 

●​ Чистая прибыль – 681 600 рублей; 

●​ Рентабельность проекта (ROS) – 44,38%; 

●​ Рентабельность инвестиций (ROI) – 194,74%; 

●​ Точка безубыточности (BEP) – 27 317 рублей; 

●​ Срок окупаемости (PP) – 7,84 месяцев; 

●​ Общая стоимость проекта – 350 000 рублей. 

Структура финансирования проекта: 

●​ собственные средства – не предусмотрены, 

●​ средства социального контракта (безвозвратные источники) – 350 

000 рублей. 

Социальный эффект от создания проекта заключается в повышении 

уровня здоровья и физической активности детей, их социализации и 

воспитании дисциплины, организации полезного досуга, а также в поддержке 

семей, заинтересованных в развитии детей, путем предоставления доступной 

услуги. 
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2.​ Общее описание проекта 

 

В рамках настоящего проекта планируется создание доступной и 

многофункциональной спортивной секции для детей в возрасте от 5 до 14 лет с 

целью их всестороннего физического развития и популяризации здорового 

образа жизни. 

Инициатор проекта будет оказывать услуги в качестве самозанятого. 

Л*к*ц*я*/*м*ст*н*х*жд*н***пл*н*ру*м*г**б*зн*с*:*г*р*д*[В*ш*г*р*

д],*с**р*нд*й*сп*рт*вн*г**з*л**пл*щ*дью*40-60*м²*н**б*з**мун*ц*п*льн*

й*шк*лы**л**Дв*рц**культуры. 

Р*ж*м*р*б*ты*буд*т*уст*н*вл*н*с*14:00*д**20:00*в*будн***дн****с*

10:00*д**16:00*в*вых*дны*,**р**нт*руясь*н**шк*льн***р*сп*с*н***ц*л*в*

й**уд*т*р**. 

Ф*рм**н*л*г**бл*ж*н*я:*сп*ц**льный*н*л*г*вый*р*ж*м*«Н*л*г*н**

пр*ф*сс**н*льный*д*х*д».*Н*л*г*в*я*ст*вк**4*%*(д*х*ды**т*ф*з*ч*ск*х*

л*ц). 

Осн*вны**н*пр*вл*н*я*д*ят*льн*ст*:*включ*ют**бщую*ф*з*ч*скую*

п*дг*т*вку*(ОФП),**сн*вы*б*з*п*сных**д*н*б*рств,*сп*рт*вны***гр*вы**

д*сц*пл*ны*(футб*л,*б*ск*тб*л),*п*дг*т*вку*к*сд*ч**н*рм*т*в*в*ГТО****

рг*н*з*ц*ю*сп*рт*вных*л*г*р*й*в*к*н*кулярный*п*р**д. 

Для*усп*шн*й*р**л*з*ц***пр**кт**пл*н*ру*тся*пр**бр*ст*:*включ*ю

т*г*мн*ст*ч*ск***м*ты,*шв*дск***ст*нк*,*мяч**(футб*льны*,*б*ск*тб*льн

ы*),*ск*к*лк*,**бруч*,*ф*тб*лы,*н*б*ры*для*ОФП*(г*нт*л*,*эсп*нд*ры),*к

*нусы,*ф*шк*,*п*р*н*сны**б*ск*тб*льны**ст*йк*,*ст*лл*ж**для**нв*нт*р

я,*музык*льную*к*л*нку,**пт*чку***м*н*-тр*н*ж*ры. 

Вс**услуг***н*ц**т*р*пр**кт**буд*т*вып*лнять*с*м*ст*ят*льн*. 

Опл*т**з**услуг**буд*т*пр*н*м*ться*н**л*чный*сч*т*с*м*з*нят*г***

*ф*кс*р*в*ться*для*ц*л*й*н*л*г**бл*ж*н*я*в*л*чн*м*к*б*н*т**с*м*з*нят

*г*. 
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Ц*л*в*я**уд*т*р*я:*эт**д*т**5-14*л*т,***т*кж***х*р*д*т*л*,*з**нт*р

*с*в*нны**в*к*ч*ств*нн*м***р*зн*н*пр*вл*нн*м*ф*з*ч*ск*м*р*зв*т***р*б

*нк*,*п*т*нц**льн**включ*я*п*ртн*рск***пр*гр*ммы*с**шк*л*м*. 

Сп*с*б*ф*рм*р*в*н*я*ц*н*н**услуг***сн*в*н*н***н*л*з**рын*чных*

ц*н**н*л*г*чных*услуг*в*г*р*д**с*уст*н*вк*й*к*нкур*нт*сп*с*бн*й*ст**м

*ст**р*з*в*г**з*нят*я****б*н*м*нт*в,*пр**эт*м*ц*н*в*я*п*л*т*к**буд*т*с

*хр*нять*д*ступн*сть*к*к*ключ*в***пр**мущ*ств*. 

Инф*рм*ц**нн*я*п*л*т*к****пр*дв*ж*н***услуг:**ф*ц**льны**св*д*

н*я***пр**кт*,*включ*я*ст**м*сть*услуг,*усл*в*я*с*трудн*ч*ств****друг**

*д*т*л*,*будут*р*зм*щ*ны*н**сл*дующ*х*пл*тф*рм*х: 

●​ Стр*н*ц**с**бщ*ств**в**ВК*нт*кт**(*сн*вн*й*к*н*л*к*ммун*к

*ц***с*кл**нт*м*); 

●​ П*пулярны***нл*йн-с*рв*сы,*т*к***к*к*Янд*кс*К*рты,*Янд*кс*

Услуг****2ГИС,*для**б*сп*ч*н*я*м*кс*м*льн*й*д*ступн*ст***н

ф*рм*ц**; 

●​ Друг****бщ*д*ступны***нф*рм*ц**нны**р*сурсы,*сп*с*бствую

щ***пр*вл*ч*н*ю*ц*л*в*й**уд*т*р**. 

Д*нный*п*дх*д*п*зв*л*т**б*сп*ч*ть*пр*зр*чн*сть*д*ят*льн*ст*,*п*в

ыс*ть*д*в*р***кл**нт*в***р*сш*р*ть**хв*т*п*т*нц**льных*п*тр*б*т*л*й*

услуг. 

Уч*т*дв*ж*н*я*д*н*жных*ср*дств,*р*сч*т*в*с*кл**нт*м****п*ст*вщ*

к*м**буд*т*в*ст*сь*с*м*ст*ят*льн**в*эл*ктр*нн*м*в*д**в*б*нк*вск*м*пр*

л*ж*н**. 

Сметная стоимость проекта: 350 000 рублей. 
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3.​ Описание услуг 

 

Суть проекта заключается в организации безопасного, профессионально 

организованного и интересного для детей спортивного пространства, где 

каждый ребенок может развивать свои физические способности по нескольким 

направлениям под руководством опытного наставника. 

В*р*мк*х*пр**кт**пл*н*ру*тся*пр*д*ст*вл*н***к*мпл*кс**сп*рт*вны

х*услуг*для*д*т*й.*Осн*вн*я*услуг**—*эт**групп*вы**тр*н*р*вк**п**н*п

р*вл*н*ям:**бщ*я*ф*з*ч*ск*я*п*дг*т*вк**(ОФП),**сн*вы*б*з*п*сных**д*н

*б*рств***сп*рт*вны***гры.*Сп*с*б*вып*лн*н*я:*пр*в*д*н***з*нят*й*в*гр

упп*х*п**10-15*ч*л*в*к*в**р*нд*в*нн*м*сп*рт*вн*м*з*л**с**сп*льз*в*н**

м*вс*г**з*купл*нн*г***нв*нт*ря*—*м*т*в,*мяч*й,*шв*дск*х*ст*н*к,*ск*к*

л*к,**бруч*й***друг*г***б*руд*в*н*я.*Тр*н*р*вк**пр*х*дят*п**ф*кс*р*в*н

н*му*р*сп*с*н*ю*в*будн*****вых*дны**дн*. 

Также будут оказываться индивидуальные занятия, которые будут 

проводиться персонально с тренером по предварительной записи в свободное от 

групповых тренировок время с использованием того же оборудования. 

Дополнительная услуга — организация спортивных лагерей в каникулярный 

период, которая выполняется в формате интенсивных программ с ежедневными 

тренировками и активностями. 

Вз**м*д*йств***с*п*с*т*т*лям**(р*д*т*лям****д*тьм*)*буд*т**сущ*с

твляться*ч*р*з*н*ск*льк**к*н*л*в:*пр*дв*р*т*льн*я*з*п*сь*н**з*нят*я***к

*нсульт*ц***п**т*л*ф*ну***в*м*сс*ндж*р*х;**нф*рм*р*в*н*****р*сп*с*н*

*,*м*р*пр*ят*ях***н*в*стях*пр**кт**ч*р*з*стр*н*цы*в*с*ц**льных*с*тях;*

л*чн****бщ*н***с*тр*н*р*м*д***л**п*сл**з*нят*й*для**бсужд*н*я*пр*гр*

сс**р*б*нк****п*луч*н*я**бр*тн*й*связ*;*пр*в*д*н****ткрытых*ур*к*в***

пр*здн*к*в*для*уст*н*вл*н*я*д*в*р*т*льных**тн*ш*н*й*с*с*мьям*. 
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4.​ Анализ рынка и стратегия маркетинга 

 

Ан*л*з*рынк*****сн*вны**тр*нды*в*выбр*нн*м*н*пр*вл*н***в*РФ*п

*к*зыв*ют*уст*йч*вый*р*ст*спр*с**н**услуг**д*п*лн*т*льн*г***бр*з*в*н*

я***д*тск*г**д*суг*,*п*выш*нн***вн*м*н***р*д*т*л*й*к*зд*р*вью***ф*з*

ч*ск*му*р*зв*т*ю*д*т*й*п*сл**п*нд*м**,*п*дд*ржку*г*суд*рств*м*пр*гр*

мм*к*к*ГТО***м*сс*в*г**сп*рт*,***т*кж**тр*нд*н**ун*в*рс*льн*сть***б*

з*п*сн*сть*д*тск*х*с*кц*й,*гд**р*б*н*к*м*ж*т*к*мпл*ксн**р*зв*в*ться*б*

з*узк*й*сп*ц**л*з*ц***н***дн*м*в*д**сп*рт* 

Бизнес-идея является выгодной из-за относительно невысокой стоимости 

первоначальных инвестиций и быстрой окупаемости. 

Ключ*в*й*ф*кт*р*усп*х**м**г**пр**кт**–*с*ч*т*н***выс*к*й*пр*ф*

сс**н*льн*й*к*мп*т*нц***тр*н*р*,*д*ступн*й*ц*ны*пр**к*ч*ств*нн*м*с*р

в*с*,*уд*бн*й*л*к*ц***н**б*з**с*ц**льн*г**учр*жд*н*я*(шк*л*/ДК)***р*з

н**бр*з*я*пр*гр*мм,*чт**п*зв*ля*т*уд*вл*тв*р*ть*з*пр*сы*р*зных*с*гм*нт

*в*ц*л*в*й**уд*т*р**. 

Оценка перспектив планируемой компании с учетом сильных и слабых 

сторон, внешних возможностей и угроз представлена в таблице 1. 

 

Таблица 1 

SWOT-анализ 

№ Наименование рассматриваемого 
фактора 

Сильные 
стороны 

Слабые 
стороны 

1 Н*л*ч****пыт***рг*н*з*ц***б*зн*с* ⬜ Да ☑ Нет 

2 Исп*льз*в*н****зв*стн*г**бр*нд***л**фр
*нш*зы ⬜ Да ☑ Нет 

3 Пр*вл*ч*н***кв*л*ф*ц*р*в*нн*г**п*рс*н
*л* ☑ Да ⬜ Нет 

4 Адм*н*стр*т*вн*я*п*дд*ржк**б*зн*с* ☑ Да ⬜ Нет 
5 Исп*льз*в*н***з**мных*ср*дств ☑ Нет ⬜ Да 

№ Н**м*н*в*н***р*ссм*тр*в**м*г**ф*кт*
р* 

Рыночные 
возможности 

Рыночн
ые 

угрозы 
1 Н*зк*й*ур*в*нь*к*нкур*нц** ⬜ Да ☑ Нет 
2 Р*ст*п*т*к**кл**нт*в*в*п*рсп*кт*в* ☑ Да ⬜ Нет 
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3 Н*л*ч***мун*ц*п*льн*й*пр*гр*ммы*п*дд
*ржк* ☑ Да ⬜ Нет 

4 П*явл*н***н*вых*п*ст*вщ*к*в ☑ Да ⬜ Нет 

5 П*явл*н***н*вых*к*нкур*нт*в ⬜ Не 
ожидается 

☑ 
Ожидает

ся 

6 Уж*ст*ч*н***г*суд*рств*нн*г**р*гул*р*в
*н*я 

☑ Не 
ожидается 

⬜ 
Ожидает

ся 

6 Р*ст*ст**м*ст**сырья**л**м*т*р**л*в ⬜ Не 
ожидается 

☑ 
Ожидает

ся 
 

Основные конкуренты: 

1.​ Конкурент 1; 

2.​ Конкурент 2. 

В таблице 2 представлена оценка конкурентоспособности 

рассматриваемого проекта и его конкурентов. 

 

Таблица 2 

Оценка факторов конкурентоспособности 

№ Параметры конкурентоспособности по 
убыванию 

Рассмат
риваем

ый 
проект 

Конкур
ент 1 

Конкур
ент 2 

1 Ст**м*сть*услуг Очень 
высокий 

Высоки
й  

Средни
й 

2 К*ч*ств**услуг Высокий Высоки
й 

Высоки
й 

3 М*ст*р*сп*л*ж*н** Высокий Высоки
й 

Средни
й 

4 Асс*рт*м*нт Средний Средни
й 

Высоки
й 

5 Р*кл*м* Средний Средни
й Низкий 

6 С*рв*с*(ур*в*нь**бслуж*в*н*я*кл**нт*в) Средний Высоки
й 

Средни
й 

7 Им*дж Средний Высоки
й 

Средни
й 
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Соответственно, 

с*льным**ст*р*н*м**пл*н*ру*м*г**пр**кт**будут*являться:*д*ступны**ц*н

ы,*к*ч*ств**пр*д*ст*вля*мых*услуг***уд*бн***м*ст*р*сп*л*ж*н**. 

Н*ряду*с*эт*м,*пл*н*ру*тся**сущ*ств*ть*эфф*кт*вную*р*кл*мную*к

*мп*н*ю,*р*сш*рять**сс*рт*м*нт*услуг,*тщ*т*льн**сл*д*ть*з**к*ч*ств*м*

уж***к*зыв**мых*услуг,*п*выш*ть**м*дж.*Д*нны**м*ры*п*зв*лят*вн*вь*с

*зд*нн*й*к*мп*н***пр*чн**з*кр*п*ться*н**рынк*,*п*т*сн*в*к*нкур*нт*в. 

Ценовой лист на услуги проекта представлен в таблице 3. 

 

Таблица 3 

Прайс-лист 

№ Услуги Ед. изм. Стоимость, руб. 

1 Младшая группа 5-7 лет абонемент 8 
занятий 3 800 

2 Средняя группа 8-11 лет абонемент 8 
занятий 4 200 

3 Старшая группа 12-14 лет абонемент 8 
занятий 4 800 

 

Еж*м*сячный*р*кл*мный*бюдж*т*н**пр*дв*ж*н***услуг*пл*н*ру*м*

й*к*мп*н***с*ст*в*т*10*240*рубл*й*п*сл**н*р*щ*н*я**б*р*тных*ср*дств. 

Осн*вным**сп*с*б*м**пр*дв*ж*н*я*услуг*ст*нут: 

1)​ Р*зм*щ*н****нф*рм*ц*****пр**кт**в*р*зл*чных*к*т*л*г*х**рг*н*

з*ц*й,*т*к*х*к*к*«2ГИС»,*«Янд*кс*К*рты»***«Гугл*К*рты»*(б*сп

л*тн*); 

2)​ В*д*н***с**бщ*ств**в*с*ц**льн*й*с*т**VK*(д**15%**т*р*кл*мн*

г**бюдж*т*); 

3)​ К*нт*кстн*я*р*кл*м****р*кл*м**в*п**ск*вых*с*ст*м*х*«Янд*кс*Б

*зн*с»*(д**65%**т*р*кл*мн*г**бюдж*т*); 

4)​ Пр*м*-*кц***с*р*зд*ч*й*фл**р*в*пр*м*ут*р*м*(д**20%**т*р*кл*

мн*г**бюдж*т*). 

5)​ Д*л*вы**пр*дл*ж*н*я*для*пр*дпр*н*м*т*л*й*р*й*н**(б*спл*тн*).
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5.​ Организационный план 

 

Организационные и административные функции, ведение учета доходов и 

расходов, а также оказание услуг самозанятый планирует вести самостоятельно.  

Для запуска проекта и начала оказания услуг требуется произвести 

мероприятия, перечисленные в таблице 4. 

 

Таблица 4 

Календарный план реализации проекта 

№ Мероприятие Срок выполнения 

1 П**ск****р*нд**п*м*щ*н*я 
1 месяц с момента 

заключения социального 
контракта 

2 З*купк****д*ст*вк***б*руд*в*н*я,*м 
*б*л*,*т*хн*к****р*сх*дных*м*т*р**л*в 

2 месяц с момента 
заключения социального 

контракта 

3 

С*зд*н****нф*рм*ц**нн 
ых***р*кл*мных*р*сурс*в*в*с*т***нт* 

рн*т*(с**бщ*ств**в*ВК,*р*г*стр*ц*я*в*Ян 
д*кс.*К*рты***2ГИС) 

2 месяц с момента 
заключения социального 

контракта 

4 Н*ч*л**р*б*ты*пр*дпр*ят*я 
2 месяц с момента 

заключения социального 
контракта 

5 Вых*д*н**п*лную*м*щн*сть 
5 месяц с момента 

заключения социального 
контракта 

 

Таким образом, проект будет запущен за 8 недель. 

1.​  
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6.​ План производства 

 

Д*тск*й*сп*рт*вный*клуб*буд*т**сущ*ствляться*п***др*су:*г*р*д*[В

*ш*г*р*д],*с**р*нд*й*сп*рт*вн*г**з*л**пл*щ*дью*40-60*м²*н**б*з**мун*ц

*п*льн*й*шк*лы**л**Дв*рц**культуры. 

Для*з*пуск**пр**кт****н*ч*л***к*з*н*я*услуг*тр*бу*тся*пр**бр*ст**

*б*руд*в*н*****т*хн*ку. 

Затраты на оборудование и технику для запуска проекта приведены в 

таблице 5. 

 

Таблица 5 

Смета-спецификация на оборудование и технику 

№ Наименование Количест
во 

Стоимость, 
руб. Итого, руб. 

1 Гимнастические маты 12 8 000 96 000 
2 Детские шведские стенки 3 15 000 45 000 

3 Мяч**(футб*льны*,*б* 
ск*тб*льны*,*в*л*йб*льны*) 14 1*500 21*000 

4 Ск*к*лк*,**бруч*,*ф*тб*лы 1 10*000 10*000 

5 Тр*н*ж*ры*для*ОФП*(г 
*нт*л*,*эсп*нд*ры,*к*вр*к*) 1 30*000 30*000 

6 С*кунд*м*р,*к*нусы,*ф*шк* 1 10*000 10*000 

7 Ст*йк**для*б*ск*тб* 
л**(п*р*н*сны*) 2 6*500 13*000 

8 
Сп*рт*вный**нв*н 

т*рь*(сп*рт*вны**м*н*-тр*н
*ж*ры) 

1 70*000 70*000 

9 Апт*чк**п*рв*й*п*м*щ* 1 5*000 5*000 
Итого 300 000 

 

Таким образом, общая сумма затрат на оборудование и технику составит 

300 000 рублей. Данные затраты планируется осуществить за счет средств 

социального контракта. 

Затраты на аренду посещения приведены в таблице 6. 

 

Таблица 6 
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Смета-спецификация на аренду помещения 

№ Наименование Количество, 
мес. 

Стоимость, 
руб. Итого, руб. 

1 
Аренда помещения 

единоразово (15 % от 
размера субсидии) 

2 50 000 50 000 

Итого 50 000 
 

Т*к*м**бр*з*м,**д*н*вр*м*нный*пл*т*ж*з***р*нду*пр**зв*дств*нн*г

**п*м*щ*н*я*с*ст*в*т*50*000*рубл*й. 

Исх*дя**з*пр*дст*вл*нных*д*нных,*для*з*пуск**пр**кт**п*тр*буютс

я*п*рв*н*ч*льны**вл*ж*н*я*в*р*зм*р**350*000*рубл*й.*В*эту*сумму*вх*д

*т: 

●​ пр**бр*т*н****б*руд*в*н*я***сп*ц**л*з*р*в*нн*й*т*хн*к*; 

●​ *р*нд**п*м*щ*н*я*для*в*д*н*я*д*ят*льн*ст*. 

Данное финансирование обеспечит полную готовность производства к 

работе и выход на запланированные объемы.  
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7.​ Финансовый план 

 

Финансовый план составлен с учетом среднемесячного количества 

посетителей – 30 человек (3 группы), средний чек для данного вида бизнеса (с 

учетом анализа конкурентов) составит 4 267 рублей. 

Исх*дя**з*пл*н*ру*мых*д*нных*м*жн**спр*гн*з*р*в*ть*выручку**т*

пр*д*ж*з**п*рвый*г*д*р*б*ты*пр**кт*. 

1.​ Выручк***т*пр*д*ж*=**бъ*м*пр*д*ж***ст**м*сть*т*в*р*в,*р*б*т,*

услуг*=*(30***12*м*сяц*в)***4*267*=*1*536*000*рубл*й. 

В*х*д**д*ят*льн*ст**н**бх*д*м***ж*м*сячн**н*ст**п*ст*янны****п

*р*м*нны***зд*ржк*. 

2.​ Сумм**п*ст*янных*з*тр*т*в*г*д*с*ст*в*т*201*600*рубл*й,*включ*

я**р*ндную*пл*ту,*р*сх*ды*н**к*ммун*льны**услуг*,*связь,**нт*р

н*т,*р*кл*му. 

3.​ Сумм**п*р*м*нных*з*тр*т*в*г*д*с*ст*в*т*591*360*рубл*й,*включ*

я*х*зяйств*нны****пр*дст*в*т*льск***р*сх*ды,**бслуж*в*н***б*н

к*вск*х*к*м*сс*й. 

4.​ В*л*в*я*пр*быль*=*выручк***т*пр*д*ж*–*п*ст*янны***зд*ржк**–

*п*р*м*нны***зд*ржк**=*1*536*000*–*201*600*–*591*360*=*743*0

40*рубл*й. 

5.​ Н*л*г*н**пр*ф*сс**н*льный*д*х*д*с*ст*в*т*4%**т*выручк**=*1*

536*000***4%*=*61*440*рубл*й. 

6.​ Ч*ст*я*пр*быль*=*в*л*в*я*пр*быль*–*н*л*г*=*681*600*рубл*й. 

Пр*дст*вл*нный*б*з*вый*сц*н*р*й*пр**кт**явля*тся*эк*н*м*ч*ск***

б*сн*в*нным***р**л*ст*чным.*Пр**эт*м*б*зн*с**бл*д**т*зн*ч*т*льным*п

*т*нц**л*м*для*м*сшт*б*р*в*н*я*в*случ***усп*шн*г**вых*д**н**рын*к. 

7.​ Ср*дняя*с*б*ст**м*сть*услуг**=*з*тр*ты*н**пр**зв*дств**+*з*тр*

ты*н**р**л*з*ц*ю*/*к*л*ч*ств**т*в*р*в**л**услуг*=*53*664*/*30*

=*1*789*рубл*й. 

Для**ц*нк**эк*н*м*ч*ск*й*эфф*кт*вн*ст**пр**кт**д*л***пр*в*д*ны

*р*сч*т*п*к*з*т*л*й*р*нт*б*льн*ст**(ROS,*ROI). 
14 

 



8.​ Р*нт*б*льн*сть*пр**кт**(ROS)*=*ч*ст*я*пр*быль*/*выручк****100

%*=*681*600*/*1*536*000***100*%*=*44,38%. 

9.​ Р*нт*б*льн*сть**нв*ст*ц*й*(ROI)*=*ч*ст*я*пр*быль*/**нв*ст*ц***

**100%*=*681*600*/*350*000***100*%*=*194,74%. 

Исх*дя**з*п*луч*нных*р*сч*т*в*пр*в*д*м**н*л*з*б*зубыт*чн*ст*. 

10.​Т*чк**б*зубыт*чн*ст**в*д*н*жн*м*выр*ж*н***(BEP)*=*(выручк**

**п*ст*янны**з*тр*ты)*/*(выручк**–*п*р*м*нны**з*тр*ты)*/*к*л*ч

*ств**м*сяц*в**н*л*з*ру*м*г**п*р**д**=*(1*536*000***201*600)*/

*(1*536*000*–*591*360)*/*12*=*27*317*рубл*й. 

Ан*л*з*б*зубыт*чн*ст**д*нн*г**пр**кт***пр*д*л*л,*чт**м*н*м*льны

й*н**бх*д*мый**бъ*м*пр*д*ст*вл*н*я*услуг*с*ст*в*т*27*317*рубл*й*в*м*

сяц.*Т***сть*пр**т*к*м*п*к*з*т*л**р*сх*ды*будут*к*мп*нс*р*в*ны*д*х*д*

м*,***пр*дпр*ят***н**п*н*с*т*убытк*. 

11.​Ср*к**куп**м*ст**пр**кт**(PP)*=*ст**м*сть*пр**кт**/*ср*дн*м*ся

чн*я*пр*быль*=*350*000*/*44*640*=*7,84*м*сяц*в. 

Т***сть*ч*р*з*7,84*м*сяц*в*п*лн*стью**купятся*п*рв*н*ч*льны**вл*

ж*н*я,*чт**с**тв*тству*т*усл*в*ям*з*ключ*н*я*с*ц**льн*г**к*нтр*кт*. 

Пл*н*д*х*д*в***р*сх*д*в*з**п*рвый*г*д*р**л*з*ц***пр**кт**пр*дст

*вл*н*в*Пр*л*ж*н***№*1*к*д*нн*му*б*зн*с-пл*ну. 

С*гл*сн**«Пл*ну*пр**зв*дств*»*(гл*в**6*д*нн*г**б*зн*с-пл*н*),*для

*усп*шн*й*р**л*з*ц***пр**кт**тр*буются*п*рв*н*ч*льны***нв*ст*ц***в*с

умм**350*000*рубл*й.*Д*нны**ср*дств**будут*п*тр*ч*ны*н***р*нду,*з*куп

ку**б*руд*в*н*я,**нструм*нт*в***р*сх*дных*м*т*р**л*в. 

П*дв*дя**т*г,*н*ст*ящ*й*пр**кт*пл*н*ру*тся*р**л*з*в*ть*в*р*мк*х*

с*ц**льн*г**к*нтр*кт**с**бъ*м*м*ф*н*нс*р*в*н*я*350*000*рубл*й,*чт**п*

лн*стью*п*крыв**т*н**бх*д*мы**ст*рт*вы**з*тр*ты.*Пр*в*д*нны**р*сч*т

ы*д*м*нстр*руют*выс*кую*эк*н*м*ч*скую*эфф*кт*вн*сть*пр**кт*: 

●​ Р*нт*б*льн*сть:*44,38%; 

●​ Еж*м*сячный*ч*стый*д*х*д:*44*640*рубл*й; 

●​ Еж*м*сячный*н*л*г*н**пр*ф*сс**н*льный*д*х*д:*4*096*рубл*й

; 
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П*рсп*кт*вы*р*зв*т*я:*п*луч**м*я*пр*быль*буд*т*н*пр*вляться*н**д

*льн*йш***р*зв*т***пр**кт*,*чт**п*зв*л*т*п*ст*п*нн**ув*л*ч*в*ть*д*х*д

н*сть*б*зн*с*,*с*в*рш*нств*в*ть*м*т*р**льн*-т*хн*ч*скую*б*зу,*р*сш*рят

ь**сс*рт*м*нт*услуг. 

Социальный эффект: реализация проекта обеспечит преодоление статуса 

малообеспеченности, повышение уровня жизни автора проекта, создание 

устойчивого источника дохода. 
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8.​ Анализ рисков 

 

Возможные риски проекта и способы их предупреждения описаны в 

таблице 7. 

 

Таблица 7 

Возможные риски проекта и методы их предупреждения 

№ Наименование 
рисков 

Вер
оят
нос
ть 
воз
ник
нов
ени

я 

Последствия Методы 
предупреждения 

1 Пр**зв*дств* 
нны**р*ск*:    

1
.
1 

н*к*ч*ств 
*нн***вып*лн*н***ус

луг 

ср*
дня

я 

п*т*ря*кл**нт*в,*ущ
*рб*р*пут*ц** 

курсы*п*выш 
*н*я*кв*л*ф 

*к*ц**,**бр*тн*я*с
вязь**т*кл**нт*в 

2 Т*рг*вы**р*ск*:    

2
.
1 

сн*ж*н***пл 
*т*ж*сп*с*бн 

*ст**п*тр*б*т*л*й 

ср*
дня

я 
ум*ньш*н***д*х*д*в 

м*н*т*р*нг*с 
**тн*ш*н* 

я*спр*с****пр*дл*
ж*н*я*н**рынк* 

2
.
2 

п*явл*н***н* 
вых*к*нкур*нт*в* 

выс
*к*

я 

п*т*ря*кл**нт*в,*ум
*ньш*н***д*х*д*в 

р*кл*м*,*х*р*ш*я*
р*пут*ц*я 

2
.
3 

сн*ж*н***ц *н*к 
*нкур*нт*м* 

выс
*к*

я 

п*т*ря*кл**нт*в,*ум
*ньш*н***д*х*д*в 

н*блюд*н***з**к*н
кур*нт*м* 

3 

Р*ск*,*в*зн*к* 
ющ***н**эт*п* 

**сущ*ствл*н*я*к*п*
т*льных*вл*ж*н*й: 

   

3
.
1 

пр*выш*н** 
*р*сч*тн*й*ст 

**м*ст**пр**кт** 

ср*
дня

я 
н*хв* тк**ср*дств 

уч*т*н*пр 
*дв*д*нных*р*сх*д

*в*пр**р* 
сч*т**ст**м*ст**п

р**кт* 
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Полная версия бизнес-плана на нашем сайте https://финидеи.рф/ 
 

Приложение 1 

План доходов и расходов за первый год реализации проекта 

ПОКАЗАТ

ЕЛЬ ↓ 
ПЕРВЫЙ ГОД РАБОТЫ ПРОЕКТА 

1 мес. 2 мес. 3 мес. 4 мес. 5 мес. 6 мес. 7 мес. 8 мес. 9 мес. 10 мес. 11 мес. 12 мес. За год 
ДОХОДЫ 

ВСЕГО 
*02**0

0 
****20

0 
**3*60

0 
**0*80

0 
****20

0 
*02**0

0 8**600 ****20
0 

****20
0 

*66**0
0 

**3*60
0 

*02**0
0 

***36*00
0 

Выручка от 
реализации 

*02**0
0 

****20
0 

**3*60
0 

**0*80
0 

****20
0 

*02**0
0 8**600 ****20

0 
****20

0 
*66**0

0 
**3*60

0 
*02**0

0 
***36*00

0 
РАСХОДЫ 

ВСЕГО *3*66* ***8*2 *8***6 *2*288 ***8*2 *3*66* *****6 ***8*2 *0***2 8***0* *8***6 *3*66* **2**60 

Поставщики 3**8*0 *0*320 *3**60 ***280 *0*320 3**8*0 3**360 *0*320 62**20 *8*2*0 *3**60 3**8*0 *3**600 
Аренда 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 

Ком. услуги и 
связь **000 **000 **000 **000 **000 **000 **000 **000 **000 **000 **000 **000 *8*000 

Реклама *0*2*0 ****20 ***360 ***080 ****20 *0*2*0 8**60 ****20 ****20 *6*6*0 ***360 *0*2*0 **3*600 
Доставка, такси, 

трансфер 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 

Хозяйственные 
расходы 2**60 2*880 3*8*0 3**20 2*880 2**60 2*2*0 2*880 ***80 ***60 3*8*0 2**60 38**00 

Непредвиденные 
расходы **02* ****2 ***36 ***08 ****2 **02* 8*6 ****2 ****2 **66* ***36 **02* ***360 

Валовая прибыль *8**36 ***328 ****0* 68***2 ***328 *8**36 *2**** ***328 88*288 8**6*6 ****0* *8**36 **3*0*0 
НПД **0*6 **608 6**** **632 **608 **0*6 3**8* **608 ***68 6*6*6 6**** **0*6 6****0 

Чистая прибыль 
(убыток) ***6*0 *0**20 68**60 62*880 *0**20 ***6*0 38**60 *0**20 8***20 ***0*0 68**60 ***6*0 68**600 
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