Résumé — L’Entreprise du 21e siécle

par Robert Kiyosaki — adapté pour les entrepreneuses du bien-étre Y2

@ Ce livre est un appel a changer de paradigme.

Robert Kiyosaki, expert en intelligence financiére, y partage pourquoi le modéle du
marketing relationnel (comme doTERRA) est selon lui ’'un des véhicules les plus
puissants pour construire sa liberté économique dans le monde de demain.

~ Les 5 idées fortes a retenir pour ton activité doTERRA

(1 Comprendre les 4 quadrants de revenus

Ou veux-tu passer la majorité de ton temps et de ton énergie dans les
prochaines années ?

E = Employé : tu échanges ton temps contre un salaire.

e T =Travailleur indépendant : tu travailles pour toi, mais sans levier.

P = Propriétaire de systéme : tu construis un actif qui fonctionne méme sans toi.

I = Investisseur : ton argent travaille pour toi.

@ doTERRA est une activité dans le quadrant P :
Tu batis une équipe, une communauté, une vision, qui peuvent continuer a croitre méme

guand tu n’es pas en action directe.

2JUn business modéle simple, mais exigeant

doTERRA, ce n’est ni un passe-temps ni un miracle. C’est un modéle économique
solide, duplicable, fondé sur :

e des produits puissants et récurrents,

e un accompagnement humain,


https://youtu.be/U9z4PEgc6YE

e des leaders inspirants et incarnés

e une éducation continue.

¢« Comme tout vrai business, il demande un engagement de 3 a 5 ans pour générer des
revenus significatifs et durables.

3)Le pouvoir du réseau (pas juste les réseaux sociaux)

“Les riches construisent des réseaux, les autres cherchent du travail.” — R.
Kiyosaki

Le vrai levier, c’est la communauté que tu crées :
e Des clientes fidéles qui deviennent des ambassadrices,
e Des collegues qui deviennent des partenaires,

e Des leaders qui grandissent a ton contact.

Ton succés est proportionnel a la qualité des liens que tu tisses.

4)Ton plus grand actif, c’est TOI

Plus tu grandis, plus ton activité grandit.
doTERRA te permet de développer :

e ton leadership,
e ta posture de transmission,

e ta capacité a inspirer et éduquer.

@ Ce n’est pas ce que tu vends qui compte le plus. C’est qui tu deviens en chemin.

5 Construire un actif pour la liberté, pas un job en plus

e Pas de stock a gérer



e Pas de local a louer
e Pas de salariés a payer
e Mais une vraie entreprise scalable si tu y mets de la vision, de la régularité et du

coeur.

V2 Tu n’as pas & "forcer" pour réussir. Tu dois t’ancrer, t'aligner et avancer avec
constance.

@ En résumé :

{71 doTERRA n’est pas un projet & mettre de coté.

"4 C’est un véritable modéle entrepreneurial, moderne, humain, duplicable.

(74 C’est une voie pour créer de la liberté, de I'impact et une communauté durable, a
condition d’en faire un vrai choix.

Voici 5 citations percutantes et inspirantes extraites (ou synthétisées) de L’Entreprise du 21e
siécle de Robert Kiyosaki, parfaitement adaptées pour motiver ton équipe doTERRA et
nourrir une posture de vision long terme :

1. « Les riches construisent des réseaux. Les pauvres et la classe
moyenne cherchent du travail. »

— Une invitation a sortir du paradigme de la sécurité par le salariat pour oser créer un actif
collectif.

2. « Le plus grand atout que tu possédes, ce n’est pas ton business,
c’est ta propre capacité a te développer. »

— En d’autres termes : ta croissance personnelle est ton capital le plus précieux.

3. « Un systéme bien congu est plus puissant que le travail d’un
individu. »



— C’est I'intelligence du modéle doTERRA : la duplication + le systéme + I’équipe > le
génie individuel.

4. « Les entreprises du XXle siécle sont construites autour des
relations, pas des produits. »

— Ta communauté est ton actif. Le lien précéde la vente, la confiance précéde le chiffre.

5. « Le marketing de réseau est un MBA en développement personnel
déguisé. »

Voici 5 citations percutantes et inspirantes extraites (ou synthétisées) de L’Entreprise du 21e
siécle de Robert Kiyosaki, parfaitement adaptées pour motiver ton équipe doTERRA et
nourrir une posture de vision long terme :

1. « Les riches construisent des réseaux. Les pauvres et la classe
moyenne cherchent du travail. »

— Une invitation a sortir du paradigme de la sécurité par le salariat pour oser créer un actif
collectif.

2. « Le plus grand atout que tu possédes, ce n’est pas ton business,
c’est ta propre capacité a te développer. »

— En d’autres termes : ta croissance personnelle est ton capital le plus précieux.

3. « Un systéme bien congu est plus puissant que le travail d’un
individu. »

— C’est I'intelligence du modele doTERRA : la duplication + le systéme + I’équipe > le
génie individuel.

4. « Les entreprises du XXle siécle sont construites autour des
relations, pas des produits. »



— Ta communauté est ton actif. Le lien précéde la vente, la confiance précéde le chiffre.

5. « Le marketing de réseau est un MBA en développement personnel
déguisé. »

— Tu n'apprends pas seulement a vendre des huiles. Tu apprends a devenir une leadeuse
inspirante.
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