
Como vender como afiliado utilizando o YouTube 

​ 1.​ Por que vender no YouTube funciona tão bem? 

​ •​ O YouTube é um dos maiores buscadores do mundo, as pessoas 
pesquisam soluções lá 

​ •​ Vídeos criam mais conexão e confiança com o público 

​ •​ O conteúdo fica disponível 24/7, atraindo vendas automáticas 

 

​ 2.​ Estratégias de conteúdo para vender mais 

​ •​ Crie vídeos de valor ensinando algo relacionado ao produto que você 
divulga 

​ •​ Compartilhe dicas práticas e soluções que as pessoas realmente 
procuram 

​ •​ No final do vídeo, ofereça a solução completa através do link na 
descrição 

​ •​ Exemplo: Dê uma prévia gratuita e depois direcione para o produto 
completo 

 

​ 3.​ YouTube Review: A estratégia que mais converte 

​ •​ Grave vídeos analisando o produto de forma honesta e transparente 

​ •​ Mostre os benefícios e como ele pode resolver o problema da pessoa 

​ •​ Use títulos como: “Vale a pena?”, “Minha experiência com…”, “Review 
honesto” 

​ •​ Sempre inclua seu link de afiliado na descrição e em comentários fixados 

 

​ 4.​ A melhor estrutura para vídeos de afiliado 

​ •​ Introdução rápida falando o que o vídeo vai entregar 

​ •​ Conteúdo de valor (ensinando algo ou fazendo uma análise) 

​ •​ Call to Action clara no final: “Se quiser saber mais, link na descrição” 

​ •​ Utilize storytelling para prender a atenção e gerar identificação 



 

​ 5.​ Dicas para aumentar visualizações e vender mais 

​ •​ Use palavras-chave que as pessoas pesquisam no título e na descrição 

​ •​ Faça thumbnails atrativas e chamativas para aumentar os cliques 

​ •​ Compartilhe o vídeo em grupos, redes sociais e com sua lista de contatos 

​ •​ Engaje nos primeiros minutos respondendo comentários e incentivando 
likes 

​ •​ Use playlists para manter os espectadores assistindo mais vídeos seus 

 

​ 6.​ Como divulgar seus vídeos da forma certa 

​ •​ Poste nas redes sociais (Instagram, Facebook, TikTok) com trechos curtos 

​ •​ Envie para sua lista de contatos no WhatsApp ou e-mail 

​ •​ Participe de grupos de nicho e compartilhe como uma dica útil 

​ •​ Coloque links do vídeo nos seus outros conteúdos (blogs, redes sociais) 
 


