Analise Copy
Empiricus

- Importancia da Copy

- Anuncios, conversas com clientes, video de venda,
texto de venda, instagram, posts etc.

- Boa noticia: vocé pode adaptar!

Super Promessa (ou Duvida) + Desejos + Objecoes



1) Super Promessa

- Super Promessa

- Objecoes

- Ganha/ganha

- Tira o risco e passa a 'responsabilidade” de decisao
para ela

- Reforca a promessa

- Desejos conscientes e inconscientes: ganancia,
preguica, gula, reconhecimento, inveja, sonhos

- Autoridade

- Prova social (depoimentos)

- vocé so precisa disso lista do que é necessario mais
forca de vontade para mudanca. Vocé esta pronto

- Reforca a promessa

- Mostra um exemplo de resultado (depoimento)

- Conexao: jornada do herdi ou antes e depois

Até aqui foi praticamente emocao.



2 ) Explicacao Logica (de forma
simples)

- Comparacgao com o 6bvio: poupanca x 0s
investimentos indicados pela Empiricus

mostra diferenca do resultado, reforca os desejos e
deixa a ideia de que o produto existe

“Se vocé ainda nao esta convencido de que precisa
aplicar a estratégia da renda automatica"

- Provas Sociais + descricao do dia perfeito + desejos

- Mata mais objec¢des: medo, preguica, iSso nao é para
mim, nao confio no vendedor, se isso é tao bom por que
eu nunca ouvi falar? etc.

- Inimigo em comum: grandes corporac¢oes, bancos

- Compara com o Obvio novamente e reforca a
promessa

- Garantia: x dias
- Tenta Esgotar as Objecoes:



3 ) Como ter acesso a estratégia
(em detalhes)

- O que vocé vai receber

- Bonus (aumenta o valor percebido)

- Escassez

- Garantia (e fala da importancia de acompanhar a série)
- Preco (fez sem ancoragem)

- Chamada para acao: emocao, légica, promessa e
agora € com vocé!



