Dzien dobry,

Z tej strony (imie i nazwisko), czy ja rozmawiam z (imie i nazwisko klienta)?

Wie Pan/Pani co - dzwonie w troche nietypowej sprawie. Ostatnio weszta Pani w interakcje z
moimi reklamami dotyczgcymi tego jak wyrwac sie z modelu pracy 1:1. Mozemy teraz chwile
porozmawiac?

Ok, to na poczatek chciatbym zapyta¢, dlaczego w ogodle zainteresowat sie P tym tematem?
Ok, a czym dokfadnie sie P zajmuje?

A co jest P specjalizacjg?

Myslat P o sprzedazy produktéw cyfrowych, czy moze juz P to robi?

Jedng ze ztotych zasad budowania skutecznych produktow jest to, zeby kierowac je do
grupy, ktéra ma na to pienigdze, np. przedsiebiorcy, ludzie pracujgcy w korporaciji, kobiety
branzy beauty. Jak to jest u P?

Ok, to ja tak moze krotko powiem czym sie zajmuje i w jakich tematach pomaga, dobrze?
Ja pomagam osobom ze $wiata psychologii, terapii i rozwoju osobistego, tworzyc i
sprzedawac programy mentoringowe i oferty high ticketowe.

Moi klienci generujg wyniki na poziomie 30-50 tys. miesiecznie

I mam takag propozycje, mogtbym umoéwic P z ...zeby mogt P opowiedzie¢ nieco wiecej na
temat tego, co konkretnie mozna zrobi¢ w P przypadku, zeby osiagnaé takie wyniki, jak
wyglada wspotpraca, jakie sg warunki i czy to co robimy sprawdzi sie rowniezu P - co P na
to?

Super, to jeszcze gorgca prosba. Po naszej rozmowie wysle P link do materiatow. Prosze je

obejrze¢ przed naszym spotkaniem. Dzieki temu na rozmowie bedziemy mogli porozmawiaé
juz o konkretach, bez tracenia czasu na teorie. Mozemy sie tak umowic?



