
Портфолио 

Кейсы и результаты по проектам 

Ниже — четыре проекта в разных нишах: продажа техники и запчастей, доставка еды, программное 

обеспечение для строителей. Результаты подтверждены скриншотами позиций и трафика. 

 

Результаты в цифрах 

Спецтехника и 
сервис 

позиции в ТОП-3 выросли в 2,2 раза за год; трафик +14,41% 

Доставка суши и 
пиццы 

ТОП-3 в Яндексе: с 3 до 23 запросов за 5 месяцев 

Сметные 
программы 

трафик с 86 до 319 визитов в месяц за 3 месяца (в 3,7 раза) 

Запчасти для 
грузовой техники 

трафик с 0 до 1 700 визитов в месяц за 18 месяцев 

 



Кейс 1. Продажа спецтехники и сервисное обслуживание 

Ниша: продажа спецтехники и сервисное обслуживание (локальный бизнес). 

Особенность проекта: сайт существует давно, новые модели техники добавляются редко. Поэтому 

рост обеспечивался за счёт оптимизации и внешних факторов, а не расширения каталога. 

в 2,2 раза 

рост числа позиций в ТОП-3 
(Яндекс и Google) за год 

+14,41% 

рост трафика в 2024 году к 2023-му 

46 163 

визитов в 2024 году (было 40 348) 

 

Что было сделано 

•​ добавлены новые посадочные страницы; 

•​ написаны и опубликованы статьи; 

•​ выполнено наращивание ссылочной массы; 

•​ скорректированы тексты и метатеги на страницах категорий; 

•​ доработаны текущие посадочных страницы. 

 

Динамика позиций в Яндексе: 27.12.2023 → 01.01.2025 

 

Динамика позиций в Google: 27.12.2023 → 01.01.2025 

 

 



Кейс 2. Доставка суши и пиццы 

Ниша: доставка суши и пиццы (локальный бизнес). 

с 3 до 23 

запросов в ТОП-3 Яндекса 

с 3 до 22 

запросов в ТОП-10 Google 

5 месяцев 

срок продвижения 

 

Что было сделано 

•​ добавлены новые посадочные страницы; 

•​ скорректированы метатеги и заголовки; 

•​ поставлены технические задачи и проконтролирована реализация функционала на 

посадочных страницах; 

•​ обеспечен корректный ответ сервера на страницах. 

Сложности и как они решались: разработчики долго внедряли рекомендации и допускали 

ошибки: вместо ответа 200 страницы отдавали 404. Задачи ставились через чёткие технические 

задания, а выполнение контролировалось до получения корректного результата. 

 

Динамика позиций в Яндексе: 29.01.2024 → 03.06.2024 

 

Динамика позиций в Google: 29.01.2024 → 03.06.2024 

 

 



Кейс 3. Строительные сметные программы 

Ниша: продажа строительных сметных программ. 

Особенность проекта: новый сайт. 

22 

запроса в ТОП-3 Яндекса 

36 

запросов в ТОП-30 Google 

86 → 319 

визитов в месяц за 3 месяца 

 

Что было сделано 

•​ добавлены новые посадочные страницы; 

•​ выполнено наращивание ссылочной массы; 

•​ устранены технические проблемы (например, дублирование заголовков, настроены 

редиректы). 

Динамика позиций в Яндексе: 01.07.2026 → 01.10.2026 

  

  



Динамика позиций в Google: 01.07.2026 → 01.10.2026 

 

 

Динамика трафика: 01.06.2026 → 01.10.2026 

 
 



Кейс 4. Запчасти для грузовой техники 

Ниша: продажа запасных частей для грузовой техники. 

Особенность проекта: новый сайт. 

0 → 1 700 

визитов в месяц 

18 месяцев 

срок работ (май 2024 — ноябрь 2025) 

 

Что было сделано 

•​ добавлены новые посадочные страницы; 

•​ выполнено наращивание ссылочной массы; 

•​ написаны и опубликованы статьи на сайте. 

Динамика трафика: 01.05.2024 → 01.11.2025 
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