O NDA é mais conhecido como “acordo de
confidencialidade” e, como o nome indica, serve para
resguardar e garantir o sigilo de informacdes valiosas para
0 seu negadcio.

Talvez vocé nao saiba o que é NDA, mas com certeza tem
interesse em entender como proteger os dados,
informacdes e estratégias da sua empresa, certo?

Afinal, o seu sucesso é fruto de uma receita de processos,
metodologias e experiéncia propria.

Com certeza nao seria uma boa que essa receita caisse
nas maos erradas, como de seus competidores, certo?

Pois saiba que esse é o instrumento legal ideal para
cumprir esse objetivo, blindando aquilo que é considerado
o “segredo” do seu sucesso.

Que tal entender como esse acordo de confidencialidade
pode assegurar sua competitividade, bem como melhorar a
gestao de contratos?

Continue a leitura, preparamos um guia completo sobre
esse assunto!

O que é NDA (Non Disclosure Agreement)?

NDA, acrénimo para “Non Disclosure Agreement”, pode ser
traduzido como Acordo de Nao-Divulgagao ou, mais
popularmente, Acordo de Confidencialidade. E um contrato
que garante a protecao de determinadas informacoes,
evitando que sejam divulgadas a terceiros.

Mas, afinal, como o mercado enxerga o Acordo de
Confidencialidade?


https://elevesuasvendas.com.br/blog/category/negocios
https://elevesuasvendas.com.br/blog/negocios/vantagem-competitiva
https://elevesuasvendas.com.br/blog/mei/contrato-social-mei

NDA Significado: proteger os segredos da sua empresa,
como os projetos industriais, formulas quimicas, valores de
contratos, entre varias outras informacgoes.

Basicamente, segredos que sua empresa quer assegurar se
aproveitamento de uma camada a mais de protecao.

Afinal, apesar dos mecanismos legais serem bastante
amplos (com exemplos como a Lei de Propriedade
Intelectual, Lei de Direito Autoral ou mesmo Lei de
Propriedade Intelectual de Software), ndo é um
guarda-chuva que cobre todos os dados, informacgdes ou
eventos.

Para que serve um NDA?

Mas afinal, qual o intuito de assinar um contrato NDA?
Basicamente, garantir, por meio de um documento, o sigilo
de determinadas informacdes sobre um projeto, empresa
ou negociagao.

E um instrumento com validade juridica que impede que
uma das partes envolvidas divulguem ou utilizem
informacdes do determinado evento.

Além disso, evita também que documentos sejam
divulgados ou repassados a terceiros nao autorizados.

Qual a importancia do contrato NDA para as
empresas?

O NDA é importante pois € uma camada extra de protecao
ao patrimonio intelectual da sua empresa, assim, assegura
sua competitividade, a continuidade de suas operacdes e
muitas vezes conserva até mesmo seu fluxo de caixa.

Pense no seguinte cenario:
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Bruno, que tem uma empresa que fabrica produtos
eletrénicos, criou um protoétipo de fechadura eletrénica
muito melhor que o da concorréncia.

Antes de lang¢a-lo em producao e introduzi-lo ao mercado,
porém, ele sabe que precisa proteger sua inovacao.

Afinal, caso a tecnologia caia has maos de seus
concorrentes, eles poderao utiliza-la e ocasionar prejuizos
ao seu negdocio.

Por isso, ele reune os principais envolvidos com o projeto
da nova fechadura eletrénica e propde um contrato NDA, de
modo a tornar as informacgdes sobre seu produto sigilosas.

Caso alguma das partes viole o acordo de
confidencialidade, quebrando as clausulas definidas em
contrato sobre em quais situacdes o sigilo se aplica, ele
sofrera com penas pré-estabelecidas.

Essas penalidades podem variar, dependendo do contrato.
O mais comum é que a quebra do acordo resulte em
multas.

Hoje, com os meios de comunicagao se tornando cada vez
mais unanimes no dia a dia das pessoas, € muito facil para
qualquer um com um dispositivo movel em maos
compartilhar qualquer dado.

Esse € um compromisso que, apesar de nao ser uma
garantia definitiva, serve como instrumento oficial de
protecao para as informacgdes do seu negdcio.

Quais sao os tipos de NDA?



Em termos gerais, € possivel apontar dois tipos principais
de acordos de confidencialidade: o unilateral e 0 mutuo.

No entanto, em alguns cenarios, o acordo multilateral
também é utilizado.

Pode até parecer estranho, concorda? Afinal, por que trés
tipos se esses contratos determinam a mesma coisa: sigilo
de informacodes?

Bom, a resposta vocé pode aprender abaixo. Detalhamos
as diferencas entre os contratos, confira:

Unilateral

No unilateral, as clausulas e a obrigacao de sigilo se
aplicam a apenas uma das partes envolvidas. Ou seja, s
uma pessoa ou entidade assina o documento.

Mutuo
Ja no acordo mutuo (também conhecido como bilateral), é
o contrario: ambos os envolvidos no contrato devem



assina-lo e obedecé-lo, assegurando o sigilo dos dados
entre as duas partes.

Um exemplo pode ser relacionado a empresas que realizam
parcerias de negdécios, como em um projeto, produto ou
servi¢co pontual.

Multilateral

E o no multilateral, qual a diferenca para o mutuo? Bom,
neste acordo, todos os envolvidos também se
comprometem em manter sigilo das informacgoes.

No entanto, leva-se em conta que os envolvidos (dois ou
mais) possuem graus de responsabilidade diferentes.

Ou seja, pense em um acordo com 3 envolvidos:

A primeira das partes € a unica com poder de divulgar as
informacoes, ja a segunda pode divulgar parte delas, até
certo limite.

Enquanto a terceira, caso queira, nao pode divulga-las em
hipotese nenhuma.

Quais sao as vantagens de fazer esse acordo de
confidencialidade?

Mas afinal, vale mesmo a pena investir tempo, dinheiro e
passar pela burocracia de fazer o acordo de
confidencialidade?

A resposta vai depender do propdsito, mas certamente o
NDA tem incontaveis vantagens para empresas, lideres de
negocios e acionistas.

O motivo é simples: ele garante que determinadas
informacgdes ndo sejam divulgadas indevidamente.



Mas o que mais esse acordo oferece? E o que vamos
explicar a seguir:

O NDA é acessivel
Qualquer pessoa ou empresa pode fazer um acordo de
confidencialidade.

Esse contrato é simples de elaborar e, com o apoio juridico
necessario (que é minimo), ele tera total validade legal.

Controla as informacgoes que podem ser divulgadas

Se o0 seu negdcio depende de informacdes confidenciais
para operar ou se manter na frente dos concorrentes, o
acordo pode ser uma ferramenta essencial.

Afinal, € um instrumento relativamente simples, mas que
pode assegurar o sigilo de dados relevantes para sua
empresa de forma abrangente.

Preserva a imagem e reputagao da empresa

Cuidar da sua prépria imagem como negdécio muitas vezes
requer que determinados eventos figuem longe do olho
publico.

O NDA proporciona essa seguranca, servindo como uma
camada extra de garantia.

Além disso, situacdes que geram a necessidade do acordo
podem servir de aprendizado para que sua empresa possa

reorganizar seus processos, evitando que problemas assim
se repitam.

Mantém o negocio competitivo
Por fim, vale ressaltar que o acordo de confidencialidade
pode servir de garantia para o sucesso da sua operacgao.

Seu negdcio tem uma receita secreta? Uma tecnologia
inovadora? Uma metodologia prépria, inédita e funcional?



Tudo isso pode ser protegido sob um acordo do tipo,
mantendo as informacdes importantes dentro dos limites
da sua empresa.

Quando fazer um NDA?

Um acordo de confidencialidade pode ser usado para
proteger qualquer informacao comercial do seu negdcio e
que voceé deseje que nao seja de conhecimento do publico
em geral.

Exemplos de informagdes que podem ser protegidas sob
esse contrato podem incluir:

e Inventou um produto, servi¢co ou solugcao qualquer e
quer proteger sua criagao? O NDA pode servir como
protecao extra — afinal, vocé pode também patentear
sua criacao.

e Planos de negdcios, propostas comerciais, blueprints
de servigos, relatorios financeiros, de marketing e de
resultados gerais, documentos em geral da sua
organizacgao.

e |deais de novos produtos, servigcos, conteudos para
seus canais online, roteiros de novos projetos,
qualquer informacéao do tipo que for compartilhada
com terceiros.

e Informacgdes confidenciais e proprietarias que podem
ser acessadas por funcionarios ou colaboradores.

e Planos e ideias gerados em um trabalho em grupo ou
brainstorming da empresa.

Receitas, formulas e outras combinagdes quimicas.

Em geral, podemos resumir as situagoes que vocé, como
lider de negdcios, vai precisar de um NDA nas seguintes:

e Com investidores;
e Com franqueados;
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e Com colaboradores;
e Com fornecedores ou prestadores de servicos.

Ok, mas e quando esse tipo de acordo nao é necessario —
ou melhor, nao é aplicavel?

Bom, existem diferentes cenarios. Como ressaltamos ao
longo do texto, esse acordo é uma camada de protecao.

As vezes, a Unica. Outras, apenas uma das protecdes
possiveis.

Lembra que logo acima mencionamos a inveng¢ao de um
produto? Patentear a ideia € uma maneira bem eficiente de
protegé-la.

E claro, isso ndo quer dizer que sua invencdo nao sera
publica, mas ao menos que nenhuma outra pessoa ou
empresa ira utilizar sua exata ideia e, em termos simples,
plagiar seu trabalho.

Além disso, propostas comerciais podem requerer um
acordo de confidencialidade — no entanto, nao existe uma
obrigacao clara de que vocé precisa compartilhar todos os
seus segredos nesse apresentacao.

Logo, com um pouco de criatividade, é possivel criar
apresentacdes mais completas e menos reveladoras,
evitando a necessidade de um acordo de confidencialidade.

Além disso, falamos de um contrato com suas devidas
formalidades. No minimo, ele precisara ser elaborado pelo
seu time ou assessor legal, o que custa dinheiro e tempo.

Qualquer pessoa pode fazer um NDA?

Uma das grandes facilidades do acordo de
confidencialidade é que, mediante uma causa justa e
especifica o suficiente, qualquer pessoa pode elaborar esse
contrato.
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E claro, ha a questao legal por tras.

Contar com um advogado ou consultor juridico na hora de
criar o documento, escrever as clausulas e certificar-se de
que esta tudo correto é essencial.

Como fazer um NDA?

Bom, e agora que vocé sabe o que € NDA e quando ele se
aplica, é hora de aprender como fazer um, certo?

Como mencionamos, o ideal é contar com o auxilio de um
profissional capacitado, mas nada impede que vocé
entenda o que o seu acordo precisa conter!

Afinal, sem as clausulas certas, o NDA nao passa de um
pedaco de papel ou arquivo de texto.

Vamos 13?

1. Identifique as partes: esclareca a quem o contrato se
aplica

2. Definigao de confidencialidade: afinal, quais
informacdes o seu negdcio quer proteger? Quanto
mais especifica sua descricao, melhor, pois vocé evita
brechas.

3. Escopo de atuagao: o acordo vai se aplicar em quais
casos, apenas evitar a divulgacao de informacdes ou
também seu uso comercial por terceiros? E aqui que
as obrigacdes da(s) outra(s) parte(s) devem ser
descritas.

4. Datas: é necessario definir a validade deste termo — e
sim, ele pode ter prazo “indeterminado”, mas deve ser
algo acordado por todas as partes.

5. Penalidades em caso de quebra de contrato: por fim, o
acordo deve detalhar as penalidades para o caso de
uma das partes quebrar alguma clausula. Vale
também detalhar as excegdes, ou seja, quando a



confidencialidade ndo se aplica, como em
depoimentos a Justi¢a ou ordens judiciais.

Modelo de NDA
Que tal conferir como é um acordo de confidencialidade?

Por se tratar de um contrato composto de algumas
paginas, vamos mostrar a primeira para vocé entender o
formato, combinado? Confira!

NDA Contrato Exemplo:

NDA: Duvidas frequentes

Antes de finalizar esse conteudo, que tal sanar algumas
duvidas rapidas sobre o0 assunto? Separamos duas
perguntas muito repetidas entre clientes e leitores, confira:

Por que o NDA é muito usado em startups?

Como startups costumam lidar com muitas informacgoes
sensiveis a divulgacao publica (pois focam em inovagao e
na criacao de solugdes inéditas), o NDA funciona como
uma ferramenta comum para esses negocios.

Além disso, sdo empresas em constantes conversas com
investidores, acionistas e com o mercado de agodes, o que
torna suas decisdes ainda mais estratégicas e
confidenciais.

Quais figuras devem estar presentes no contrato NDA?
O acordo deve conter, no minimo, duas pessoas fisicas ou

juridicas. Uma delas é quem esta propondo o acordo de
confidencialidade, ja a(s) outra(s) é(sdo) quem deve
aceita-lo, assina-lo e, assim, cumpri-lo.

Conheca as solugdes da Eleve



E, se vocé possuir um sistema que melhor organize as
informacdes do seu negdcio, com total seguranca, bem
como funcionalidades que simplifiquem sua gestao?

O Eleve Gestao proporciona exatamente isso!

Nosso sistema de controle financeiro e de gestao
empresarial possibilita que vocé administre cada aspecto
da operagao da sua micro ou pequena empresa, bem como
startup!

Assim, vocé centraliza dados de vendas, clientes,
fornecedores, estoque, financas e contabilidade em um sé
local, evitando que terceiros as acessem.

E, entdo, pronto para mudar o patamar da sua empresa,
reduzindo burocracias, aumentando a seguranga e
melhorando resultados?

Confira as funcionalidades e vantagens do Eleve Gestao!

EXPERIMENTE GRATIS 1
0 ELEVE GESTAO '

TUDO O QUE A SUA EMPRESA PRECISA PARA EMITIR NOTAS
DE FORMA ILIMITADAS, MANTER O FLUXO DE CAIXA EM DIA
E GERENCIAR O ESTOQUE.

S

EXPERIMENTE AGORA

Conclusao
E vocé, gostou de aprender mais sobre o NDA e como esse
instrumento pode ser importante para o seu negécio?

No dia a dia de uma empresa, pode chegar o momento em
que certas informacdes devem ficar apenas nos limites da
sua organizacao.

Para isso, o acordo de confidencialidade é essenciall!

Esperamos que esse artigo ajude vocé a elaborar o melhor
NDA para o seu negdcio!
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Agora, que tal seguir lendo o nosso blog? Confira 14 ideias
de negdcio em alta para 2022!

Do inglés “Non Disclosure Agreement” (acordo de nao
divulgacao, em traducao livre), o chamado NDA é um
contrato que prevé acordo entre as partes que o
assinam na concordancia em manter alguns dados
especificos confidenciais. Esse documento é de extrema
importancia pois garante, de forma legal e formalmente,
gque se cumpram as determinacdes previstas.

Quer um exemplo? Imagine duas empresas, cada uma
com seus colaboradores, envolvidas em um projeto
unico. Como garantir, se ndo com um contrato, que
nenhum dos envolvidos ou mesmo terceiros terao
acesso a essas informac0des e as utilizem sem ter
permissao? O vazamento de determinados dados pode
prejudicar, quando nao inviabilizar, o projeto.

Imagine se um novo produto, por exemplo, cair nos
ouvidos da concorréncia. O NDA pode ser assinado
ainda quando duas ou mais companhias trabalham
juntas em um novo produto, uma transa¢ao, uma fusao
OuU mesmo um processo patenteado. O NDA tem a
intencdo de resguardar segredos

industriais, comerciais, ou ainda informacdes que nao
podem ser divulgadas.

Para que seja valido e traga a seguranca necessaria, o
contrato NDA precisa detalhar claramente quais sao os
conceitos, processos, produtos, servicos ou informacdes
que serao resguardados. Além disso, o termo de
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confidencialidade deve ser elaborado por um
advogado ou jurista, ja que se trata de um documento.

Outro fator importante a ser dito é que o NDA tem seu
valor e serventia em todo e qualquer caso em que a
confiabilidade seja necessaria, independentemente do
tamanho e porte da empresa em questao.

Agora que vocé ja sabe o que € um NDA, sua finalidade e
aplicacdo, veja algumas informacdes que separamos
para se aprofundar no assunto e identificar se esse
acordo se aplica a sua empresa.

Quem pode fazer um NDA?

O NDA pode ser feito por qualquer pessoa, de direito
publico ou privado, que precise de um acordo de
confidencialidade. Pode ainda ser assinado entre
empresas ou entre determinada empresa e um ou mais
prestadores de servicos ou funcionarios. Exemplo: uma
companhia alimenticia assina com um nutricionista ou
engenheiro de alimentos a confiabilidade do projeto de
um novo biscoito a ser lancado.

Quando ele nao é indicado?

Pode parecer 6bvio, mas vale dizer que o NDA nao tem
validade em casos de projetos ou produtos que ja se
tornaram publicos, que ja foram lancados, ou mesmo
quando a divulgacdao do assunto em questdo nao traga
nenhum prejuizo para a empresa. Deve-se evitar firmar
NDA também em pactos comuns, banais.



Quais os tipos de NDA mais usuais?

Os contratos de confidencialidade podem

ser mutuos, unilaterais ou multilaterais, dependendo
0 objetivo. Ele é classificado como unilateral quando
apenas uma das partes determina a questdo sigilosa e
obriga as outras a ndo divulgarem dados sobre essa
questdo. E denominado mutuo quando as partes
determinam as informacdes confidenciais que devem
ser poupadas entre si. Ja os contratos multilaterais
recebem essa denomina¢do quando tém graus
diferentes de obrigacdes das partes.

Quais as vantagens de um NDA?

Poderiamos elencar diversas vantagens aqui, mas a
principal é a seguranca de informagdes importantes.
Garantir que elas ndo sejam divulgadas antes de serem
finalizadas ou antes do prazo determinado. Uma
empresa com capital aberto na bolsa de valores, por
exemplo, se deixar vazar dados referentes ao balanco
financeiro antes do prazo determinado, pode receber
multas pesadas da Comissao de Valores Mobiliarios
(CVM).

O contrato NDA, além disso, diminui consideravelmente
as chances de vazamento, pois define puni¢des para
gquem nao cumpre as clausulas de confidencialidade. As
san¢Bes acabam por evitar o descumprimento do
contrato e facilitam as penalidades caso ocorra o
vazamento de informacdes, poupando trabalho e tempo
da empresa e aumentando as probabilidades de ganho
de causa judicial em caso de quebra de sigilo.


http://www.cvm.gov.br/

Ele ainda é importante pois ha muitos dados e a¢bes que
nao sao protegidos pela Lei de Direito Autoral ou pelas
Leis da Propriedade Industrial e de Propriedade
Intelectual de Software. Mas ainda que sejam protegidos
por essas leis, pode ser interessante ampliar a sua
extensao com um NDA.

Como firmar um bom NDA

Alguns pontos norteiam a realizacdo de um bom
contrato NDA:

e 0 documento precisa tornar claro a qual jurisdicéo o
acordo esta submetido (qual a comarca escolhida
para o caso de julgamento por descumprimento de
cladusulas);

e ser objetivo quanto aos objetos de
confidencialidade e as san¢des que serao
empregadas em caso de descumprimento; e

e determinar a vigéncia da confidencialidade e as
possiveis alteracdes do NDA.

Quando esse contrato pode ser importante

e Com os colaboradores
Quantos dos seus funcionarios tém acesso ao Balango
Patrimonial da empresa e que prejuizo vocé teria se ele
fosse divulgado sem permissao? Ou ainda: o que poderia
acontecer se seu planejamento estratégico ou plano de
expansao caisse nos ouvidos do concorrente? Pense
nisso e veja se € hora de apostar em um NDA.

e Com os fornecedores:
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Com a terceirizacao de servicos informac¢des podem ser
vazadas. Por isso fornecedores podem ser incluidos em
NDA.

e Com os franqueados
Este € um caso muito especial no qual o NDA ser3,
certamente, muito importante. A franqueadora precisa
passar muitas informacdes fundamentais pra o negocio,
segredos industriais, mas que nao devem divulgadas ao
publico.

e Com investidores
Muitas empresas tém buscado investimentos e, neste
caso, um NDA pode ser de extrema utilidade. O
investidor ndao precisa conhecer o segredo do seu
negdcio, mas isso precisa estar estabelecido no contrato
e o NDA vai ajudar nessa questao.

O contrato pode também prever exclusividade do
investidor no ramo de negdcios da empresa, pois, sem
clausulas especificas nada impede que ele invista em
outra empresa do mesmo segmento e, por alguma,
razao leve suas informacdes para la.

Precaver-se ainda é o melhor remédio. E quando
falamos de negocios e informacgdes delicadas que
podem representar o futuro de empresas, a seguranca
trazida pelo NDA se faz uma necessidade. Conte com
especialistas para manter seu negdcio, produtos,
servicos e mesmo seus clientes em resguardo.
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