Dein Affiliate-Marketing Schnell-Start-Guide mit Affili
Forge von A -Z

Affiliate-Marketing ist eine der zuganglichsten und effektivsten Methoden, um
online ein nachhaltiges Einkommen aufzubauen. In diesem Guide zeigen wir dir
Schritt fur Schritt, wie du dein eigenes erfolgreiches Online-Business startest -
egal, ob du kompletter Anfanger bist oder bereits erste Erfahrungen gesammelt
hast.

Dein umfassender Guide fir erfolgreiches
Affiliate-Marketing

Herzlich willkommen in der Welt des Affiliate-Marketings, wir sind Michael
& Kevin von Affili Forge!

Du traumst von finanzieller Unabhangigkeit, einem eigenen Online-Business und
einem automatisierten Einkommen? Dann bist du hier genau richtig. Wir, Michael
Schlinder und Kevin Brauner von Affili Forge, haben diesen Guide erstellt, um dir den
Weg zu ebnen. Wir brechen komplexe Strategien in einfache, umsetzbare Schritte
herunter und zeigen dir, wie du mit Leidenschaft und den richtigen Werkzeugen deine
Ziele erreichst.

Teil 1: Die Grundlagen - Was ist Affiliate-Marketing und wie
funktioniert es?

Stell dir vor, du empfiehlst einem Freund ein Produkt, das du liebst. Er kauft es und du
erhaltst vom Hersteller eine kleine Belohnung. Genau das ist Affiliate-Marketing im
Kern — nur eben online und automatisiert.



Die vier Hauptakteure:

1.

Der Merchant (oder Advertiser): Das ist das Unternehmen, das ein Produkt
oder eine Dienstleistung verkauft (z.B. ein Online-Shop, ein Software-Anbieter).
Hier kannst du unser Partner werden und mit unseren Produkten gutes Geld
verdienen. >> Zum Partner-Portal << (2mal klicken)

Der Affiliate (oder Publisher): Das bist du! Du bewirbst die Produkte des
Merchants auf deiner Plattform.

Der Kunde: Die Person, die Uber deinen Link auf das Angebot des Merchants
aufmerksam wird und einen Kauf tatigt.

Das Affiliate-Netzwerk (optional, aber haufig): Eine Plattform, die zwischen
Merchants und Affiliates vermittelt. Sie stellt die Technik (Tracking-Links) und eine
Auswahl an Partnerprogrammen zur Verfugung. Bekannte Netzwerke sind AWIN,
Digistore24 oder Amazon PartnerNet.

(Wir arbeiten zu 95% mit Digistore24) Hier kannst du dich kostenfrei
registrieren/anmelden: >> Zu Digistore24 << (2mal klicken)

Der Prozess ist ganz einfach:

1.

Du meldest dich bei einem Partnerprogramm oder Netzwerk an. (zB: unser
Partnerprogramm >> Zum Partner-Portal << (2mal klicken))

Du erhaltst einen einzigartigen Affiliate-Link, der einen Tracking-Code enthalt.
Du baust diesen Link in deine Inhalte ein (z.B. in einen Blogartikel, ein
YouTube-Video oder einen Social-Media-Post).

Ein Nutzer klickt auf deinen Link und wird zum Shop des Merchants weitergeleitet.
Wenn dieser Nutzer innerhalb eines bestimmten Zeitraums (Cookie-Laufzeit)
etwas kauft, wird dir eine Provision gutgeschrieben.

Dein Vorteil: Du musst kein eigenes Produkt erstellen, dich nicht um Lagerhaltung
oder Versand kimmern und keinen Kundensupport leisten. Dein Fokus liegt einzig und
allein darauf, hilfreichen Content zu erstellen und die richtigen Leute auf die
passenden Produkte aufmerksam zu machen.

Teil 2: Dein Weg zum Erfolg - Die konkreten Schritte fur
Anfanger


https://affiliforge.net/AffiliForge-Partnerportal
https://www.digistore24.com/de/join/26821
https://affiliforge.net/AffiliForge-Partnerportal

Jetzt geht es an die Umsetzung! Mit dieser klaren Schritt-fur-Schritt-Anleitung legst
du das Fundament flr dein Online-Business.

Schritt 1: Finde deine Nische - Dein Spielfeld

Der Schlussel zum Erfolg ist, sich auf ein bestimmtes Thema zu spezialisieren. Eine
Nische ist ein kleiner, spezifischer Teil eines groBen Marktes. Statt Uber "Sport" zu
schreiben, konntest du dich auf "Trailrunning-Ausrustung fur Anfanger" konzentrieren.

Warum ist eine Nische so wichtig?

e Weniger Wettbewerb: Du trittst nicht gegen die groBen Player an.
e Klare Zielgruppe: Du weiBt genau, fir wen du Inhalte erstellst.
e Glaubwurdigkeit: Du wirst als Experte in deinem Bereich wahrgenommen.

So findest du deine perfekte Nische:

e Leidenschaft & Interesse: Woflr brennst du? Woruber sprichst du gerne
stundenlang? Deine Begeisterung ist ansteckend und motiviert dich langfristig.

e Problemloser sein: Welche Probleme haben Menschen, bei denen du helfen
kannst? (z.B. "Rickenschmerzen im Homeoffice lindern", "den ersten Marathon
laufen").

e Profitabilitat priifen: Gibt es fir dieses Thema Produkte, die du bewerben
kannst? Nutze Plattformen wie Amazon oder Digistore24, um nach passenden

Angeboten zu suchen.

Schritt 2: Wahle deine Plattform — Deine Biihne

Wo mochtest du deine Zielgruppe erreichen? Jede Plattform hat ihre eigenen Starken.

e Blog/ Website: Ideal fur ausfihrliche Testberichte, Vergleiche und Ratgeber. Du
hast die volle Kontrolle und baust dir langfristig eine wertvolle Ressource auf.
Perfekt fir Content-Marketing und Suchmaschinenoptimierung (SEO).

e YouTube: Hervorragend fir visuelle Demonstrationen, Unboxings und Tutorials.
Videos bauen eine starke personliche Verbindung auf.



e Social Media (Instagram, TikTok, Facebook): Perfekt fur Lifestyle-Themen,
schnelle Tipps und den Aufbau einer Community. Hier steht die Interaktion im
Vordergrund.

e E-Mail-Marketing: Der direkteste Draht zu deiner Community. Eine E-Mail-Liste
ist pures Gold, da sie dir gehort und du deine Abonnenten jederzeit erreichen
kannst.

Wie du in nur 7 Tagen eine E-Mail-Liste aufbaust lernst du hier: >> Kostenloses
Webinar <<(2mal klicken)

Unser Tipp fur Anfanger: Starte mit einer Plattform und meistere sie. Ein Blog,
kombiniert mit einer E-Mail-Liste, ist eine der nachhaltigsten und erfolgreichsten
Strategien fur den Aufbau eines langfristigen Online-Business.

Schritt 3: Finde die richtigen Partnerprogramme - Deine Produkte

Jetzt wird es spannend: Du suchst nach den Produkten, die du bewerben mochtest.

o Affiliate-Netzwerke:

o AWIN: Eines der groBten Netzwerke in Europa mit Tausenden von
Programmen aus allen Branchen (z.B. OTTO, Tchibo).

o Digistore24 & CopeCart: Die erste Anlaufstelle fir digitale Produkte
(E-Books, Online-Kurse, Software). Hier sind die Provisionen oft besonders
hoch (haufig 30-50% oder mehr).

o Amazon PartnerNet: Ideal fir den Einstieg. Du kannst fast jedes physische
Produkt bewerben. Die Provisionen sind niedriger, aber die
Kaufwahrscheinlichkeit ist hoch.

e Inhouse-Programme: Viele groBe Unternehmen (wie z.B. HubSpot oder Canva)
haben ihre eigenen Partnerprogramme.

Worauf du achten solltest:

e Relevanz: Passt das Produkt zu deiner Nische und deiner Zielgruppe?
Beispiel: Mit unserem Partnerprogramm + kostenlosem Training >> Zum
Partner-Portal << (2mal klicken)

e Qualitat: Empfiehl nur Produkte, von denen du selbst liberzeugt bist. Deine
Glaubwurdigkeit ist dein hochstes Gut.


https://quentn.com/de/webinar?pid=13872
https://quentn.com/de/webinar?pid=13872
https://affiliforge.net/AffiliForge-Partnerportal
https://affiliforge.net/AffiliForge-Partnerportal

e Provision & Cookie-Laufzeit: Wie hoch ist die Vergutung? Und wie lange bleibt
der Cookie gespeichert (Standard sind oft 30-90 Tage)?

Schritt 4: Erstelle hilfreichen Content — Dein Mehrwert

Das ist das Herzstlck deines Erfolgs. Verkaufe nicht, sondern hilf! Menschen suchen
online nach Losungen fir ihre Probleme oder Antworten auf ihre Fragen.

Content-ldeen, die konvertieren:

e Produkttest-Artikel/Videos: Gehe ins Detail. Zeige Vor- und Nachteile ehrlich
auf.

e Vergleichsartikel: "Produkt A vs. Produkt B: Welches ist das richtige fur dich?"

e Anleitungen & Tutorials: "Wie du [Produkt] in 5 einfachen Schritten nutzt, um
[Ergebnis] zu erreichen."

e Ressourcen-Seiten: Eine Liste der besten Tools und Produkte, die du selbst
nutzt.

Dein Mantra: Biete immer einen Mehrwert. Dein Ziel ist, dass deine Leser oder
Zuschauer nach dem Konsum deines Inhalts denken: "Wow, das war wirklich
hilfreich!"

Wie du das Thema Content und Content-Erstellung in den sozialen Netzwerken
meistern kannst, erfahrst du hier:

>> Social-Media FUN << (2mal klicken)

Schritt 5: Generiere Traffic - Deine Besucher

Der beste Content nltzt nichts, wenn ihn niemand sieht. Es gibt verschiedene Wege,
um Besucher auf deine Plattform zu lenken:

e Suchmaschinenoptimierung (SEO): Optimiere deine Inhalte fiir Google. Wenn
jemand nach einem Problem sucht, das du I6st, soll er dich finden. Das ist eine
langfristige, aber extrem nachhaltige Strategie flr passives Einkommen.

e Social-Media-Marketing: Nutze die Reichweite von Instagram, Facebook,


https://www.digistore24.com/redir/548132/AFFILIATE/StarterGuideDoc

Pinterest & Co., um auf deine Inhalte aufmerksam zu machen.
E-Mail-Marketing: Sende regelmaBig wertvolle Inhalte an deine E-Mail-Liste
und weise dezent auf passende Produkte hin.

Wie du in nur 7 Tagen eine E-Mail-Liste aufbaust lernst du hier: >> Kostenloses
Webinar << (2mal klicken)

Bezahlte Werbung (Fortgeschritten): Nutze Facebook Ads oder Google Ads,
um gezielt Traffic einzukaufen.

Teil 3: Flr Fortgeschrittene — Skaliere dein Business

Du hast erste Einnahmen erzielt und méchtest nun den nachsten Schritt gehen?
Perfekt! Jetzt geht es darum, deine Prozesse zu optimieren und dein Einkommen zu
vervielfachen.

Strategie 1: Der Aufbau eines Sales Funnels

Ein Sales-Funnel (Verkaufstrichter) ist ein automatisierter Prozess, der einen fremden
Besucher Schritt fur Schritt zum zahlenden Kunden macht.

Ein einfacher, aber effektiver Funnel:

1.

Lead-Generierung: Biete auf deinem Blog oder Uber eine Anzeige ein

kostenloses "Goodie" an (z.B. eine Checkliste, ein kurzes E-Book). Im Gegenzug

erhalten die Nutzer dies fur ihre E-Mail-Adresse. Dieses "Goodie" nennt man

Lead Magnet.

Wie du kinderleicht eigene Leadmagneten (Freebies) in extrem kurzer Zeit selbst

erstellen kannst,

erfahrst du hier: >> Leadmagnet Architekt << (2mal klicken)

E-Mail-Sequenz (Autoresponder): Sobald sich jemand anmeldet, startet eine

automatisierte E-Mail-Serie.

o E-Mail 1 (Tag 1): Willkommen & Auslieferung des Lead Magnets.

o E-Mail 2 (Tag 3): Baue Vertrauen auf, erzahle eine personliche Geschichte,
gib weiteren Mehrwert.


https://quentn.com/de/webinar?pid=13872
https://quentn.com/de/webinar?pid=13872
https://www.digistore24.com/redir/524001/AFFILIATE/StarterGuideDoc

o E-Mail 3 (Tag 5): Stelle das Problem vor, fur das du eine Losung hast.

o E-Mail 4 (Tag 7): Prasentiere das Affiliate-Produkt als die perfekte Losung
und fuge deinen Link ein.

o E-Mail 5 (Tag 8): Beantworte haufige Fragen zum Produkt
(Einwandbehandlung).

o E-Mail 6 (Tag 9): Erzeuge Dringlichkeit (z.B. "Bonusangebot endet bald").

Mit professionellem E-Mail-Marketing und Marketing Automatisierung baust du dir
ein System, das rund um die Uhr fir dich arbeitet.
Zum Thema E-Mail-Marketing haben wir hier eine Top-Empfehlung:

Wie du in nur 7 Tagen eine E-Mail-Liste aufbaust ... >> Kostenloses Webinar << (2mal
klicken)

Strategie 2: Conversion-Optimierung

Analysiere deine Daten: Welche Inhalte bringen die meisten Klicks und Verkaufe?

e A/B-Testing: Teste verschiedene Uberschriften, Call-to-Actions
(Handlungsaufforderungen) oder Button-Farben. Schon kleine Anderungen
konnen eine groBe Wirkung haben.

e Heatmaps: Nutze Tools wie Hotjar, um zu sehen, wo genau deine Besucher
klicken und wie weit sie scrollen. So identifizierst du Schwachstellen auf deiner
Seite.

e Wichtige Kennzahlen (KPIs): Behalte Klickrate (CTR), Conversion Rate und
Earnings per Click (EPC) im Auge, um die Profitabilitat deiner Kampagnen zu
bewerten.

Strategie 3: Diversifiziere deine Einkommensstrome

Setze nicht alles auf eine Karte.

e Bewerbe mehrere Produkte: Finde weitere passende Produkte fir deine
Zielgruppe. Z.B: Unser Partnerprogramm mit unzahligen Produkten aus
unterschiedlichen Themen ... >> Zum Partner-Portal von Affili Forge << (2mal



https://quentn.com/de/webinar?pid=13872
https://affiliforge.net/AffiliForge-Partnerportal.html

klicken)

Nutze verschiedene Traffic-Quellen: Wenn dein Haupt-Traffic von Google
kommt, baue parallel einen YouTube-Kanal oder eine Social-Media-Prasenz auf.
Erstelle eigene digitale Produkte: Sobald du Experte in deiner Nische bist,
kannst du dein Wissen in einem eigenen E-Book oder Online-Kurs verkaufen. Das
ist der ultimative Schritt zur finanziellen Unabhangigkeit.

Wie du einfach, mit wenig Aufwand eigene digitale Produkte in kurzer produzieren
kannst erfahrst du hier:

>> Kl Kurs Architekt << (2mal klicken)

Haufige Fehler und wie du sie vermeidest

. Ungeduld: Affiliate-Marketing ist kein "schnell reich werden"-System. Es ist der

Aufbau eines echten Online-Business. Gib dir Zeit.

Fehlende Authentizitat: Bewirb niemals Produkte, hinter denen du nicht stehst,
nur wegen der hohen Provision. Deine Community wird es merken.

Zu viel verkaufen, zu wenig helfen: Die 80/20-Regel ist ein guter Anhaltspunkt.
80% deiner Inhalte sollten reinen Mehrwert bieten, 20% konnen werblich sein.
Rechtliches ignorieren: In Deutschland musst du Werbelinks klar kennzeichnen
(z.B. mit einem Sternchen (*) und einem Hinweis wie "Affiliate-Link"). Ein
Impressum und eine Datenschutzerklarung auf deiner Website sind ebenfalls
Pflicht.

Deine nachsten Schritte zum Erfolg

Du hast nun das gesamte Wissen, um als Affiliate erfolgreich durchzustarten. Zégere
nicht, sondern handle!

1.
2.

Triff heute noch die Entscheidung fiir deine Nische.

Registriere dich fiir eine Domain und erstelle die Basis fiir deinen Blog oder
wahle deine Social-Media-Plattform.

Recherchiere dein erstes Partnerprogramm und melde dich an.

Erstelle deinen ersten hilfreichen Content-Beitrag.


https://www.digistore24.com/redir/535689/AFFILIATE/StarterGuideDoc

Wenn du dich in einem oder all dieser Bereiche weiterbilden mochtest, findest
du hier Hilfe: >> Elite Angebote << (2mal klicken)

Wir von Affili Forge glauben fest daran, dass jeder das Potenzial hat, seine
finanziellen Traume zu verwirklichen. Der Weg zum Online-Erfolg ist kein Geheimnis,
sondern das Ergebnis von klaren Strategien und konsequenter Umsetzung.

Du schaffst das! Wir stehen dir als Mentor und Unterstutzer zur Seite.

FAAEFIL! FORG
DIGITAL BUSINESS REATOR

Kevin & Michael
Fur kostenlose Tipps. Tricks und Hacks folge uns auf Instagram (2 mal kiicken)

weiterfiihrende Links :

Die Spielregel fiir erfolgreiches Online-Business

Der 10K Online-Masterplan

Online-Erfolg — Wissen ab 0€

VIP-Circle: Gemeinsam Online-Business meistern!

Empfehlung All in One: In unter 15 Minuten ein komplettes digitales
Produkt (E-Book + Cover + Landingpage) erstellen



https://affiliforge.net/Elite-Angebote
https://www.instagram.com/affiliforge_marketing/
https://docs.google.com/document/u/1/d/1amgBPf9EitUg4AoquLQ8JWAglK1vLpqoLHHZApSDszk/edit
https://docs.google.com/document/u/1/d/1h6iKCsOkCBqTLl99abEjcdc1fGrW1dOOniXKr0ijfQg/edit
https://affiliforge.net/wissen-ab-0-euro
https://docs.google.com/document/d/1B3oysjOefpipHJFui3EVcFFGPgQyreDH1sLKeS1NeX4/edit?usp=sharing
https://go.robinfockemarketing.com/product/50115/mschlinder/default
https://go.robinfockemarketing.com/product/50115/mschlinder/default

Bei Fragen und Anregungen schreibe uns einfach hier:
office@affiliforge.net



mailto:office@affiliforge.net
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