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Biznesplan

1. Streszczenie wykonawcze

Kwiaciarnia ,Bellis” bedzie lokalnym przedsiebiorstwem oferujgcym sprzedaz kwiatow cietych,
doniczkowych oraz kompleksowe ustugi florystyczne. Firma bedzie odpowiada¢ na potrzeby
klientéw indywidualnych i biznesowych, zapewniajac wysoka jakosé produktow oraz estetyke
wykonania.

Plan zaktada rozpoczecie dziatalnosci w lokalu wynajmowanym, zlokalizowanym w miejscu o
duzym natezeniu ruchu pieszych. Finansowanie inwestycji bedzie pochodzito gtéwnie z kapitatu
wiasnego, z mozliwoscig wsparcia kredytem lub dotacja.

Prognozuje sie osiggniecie rentownosci w pierwszym roku dziatalno$ci, przy stopniowym
wzroscie przychoddw.

Nazwa firmy: Bellis

Lokalizacja: Szczecin, Polska

Branza: Florystyczna

Data rozpoczecia dziatalnosci: Lipiec 2026
Czym firma sie zajmuje:

e Raporty oddziatywania na $rodowisko (ROS)

e Karty informacyjne przedsiewziecia (KIP)

e Operaty wodnoprawne

e Analizy emisji, hatasu, odpadow, jakosci powietrza

e Sprawozdania do KOBIZE, BDO, GUS, WIOS

e Doradztwo w zakresie audytow Srodowiskowych i zrdbwnowazonego rozwoju

e Szkolenia i konsultacje dla firm

2. Analiza rynku i grupy docelowej

Na rynku nie dziata zbyt wiele firm oferujgcych odziez dwustronna dla dzieci wysoko
wrazliwych, autyzmem i ADHD,

82 tys dzieci w spektrik w PolsceProblem
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szwy, nitki
nadmiar bodzcéw
brak takich ubran

Rozwigzanie

Bluza dwustronna Softa Begining Hoodie to:

brak metek

miekka dzianina z jednej strony z drugiej draopowan
miekki kaptur

kieszen sensoryczna

dwustronnosc¢

Grupa docelowa:

dzieci
mitodziez
dorosli
rodzice

Przewaga konkurencyjna:
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mozliwos$¢ dojazdu do klientki,

indywidualne podejscie w kazdym aspekcie,
elastyczne godziny pracy,

praca na wtosach naturalnych lux premium.

. Harmonogram realizacji

zakup wyposazenia

profesjonalna sesja zdjeciowa,

znalezienie dwdch modelek,

zakup upominkéw dla klientek na ich pierwszg wizyte,
zatozenie instagrama- budowanie marki w social mediach,
poczatkowo przyjmowanie 2,3 klientek tygodniowo,

zakup kosmetykow pielegnacyjnych,

zakup/ wynajem bezawaryjnego samochodu,



4. Analiza SWOT

Mocne strony (Strengths):

dojazd do klientki,

indywidualny dobér koloru, struktury wtoséw,
mozliwosc¢ przyjecia w salonie,

wysoka jakosé ustug,

elastyczne godziny pracy,

mata ilo§¢ konkurenciji.

Stabe strony (Weaknesses):

e czasochtonnos$¢ ustugi,
e wysoki koszt materiatow,
e zaleznosc¢ od opinii klientek.

Szanse (Opportunities):

Podniesienie jakosci Swiadczonych ustug w regionie
Rosngcy rynek beauty w Polsce,

Niszowa specjalizacja,

Trend premium.

Zagrozenia (Threats):

Otwieranie sie nowych konkurenciji,

Wahania cen witoséw naturalnych,

Droga ustuga,

konkurencja cenowa w segmencie ,,tanie przedtuzanie”.

5. Organizacja i zarzgdzanie

Zatozycielem firmy jest Klaudia Pudetek, ktéra ukonczyta kurs otrzymujgc certyfikat w zakresie
przediuzanie i zageszczanie wtoséw metodg ukryta mikro-keratyna.

7. Plan finansowy

e Koszt poczatkowy:

-wyposazenie mobilne- 10000zt



-telefon z dobrym aparatem- 6000zt.
- zapas wtoséw na start- 15000zt.
- produkty do pielegnaciji- 500 zi.

- branding -1500zt.



	Karta – 1 
	1.​Streszczenie wykonawcze  
	2.​Analiza rynku i grupy docelowej 
	3.​Harmonogram realizacji  
	 
	4.​Analiza SWOT 
	5.​Organizacja i zarządzanie 
	    7. Plan finansowy  


