Les classes sociales

- Catégories Sociaux Professionnels (CSP)

- Statut social (Consommation ostentatoire, effet de distinction, effet
d'imitation, ...)

**| e plus important pour moi lors du choix d'un produit, c’est qu'il
faut que ce produit plaie aux autres.

**Quelle est votre catégorie socio—-professionnelle ?
artisan/commercan - ouvrier - retraité - prof.intermédiaire - employé¢ - cadre - etudiant -
autre

Besoins, motivations et freins
- Pourquoi elle peut/ne peut pas consommer un produit?):

**En matiére de votre choix de votre parc de loisir préferé, vous vous basez sur
L'avi d'un ami / une recherche internet / pareil.

**En matiére de experience vise a vie les parcs de loisir marocins, vous qualifieriez votre

expérience comme
un trés bon souvenir / un bon souvenir / un mauvais souvenir / un trés mauvais souvenir
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