
 

 

 

Définition du secteur institutionnel des entreprises 

�​Un secteur institutionnel rassemble toutes les unités institutionnelles dont le fonctionnement est identique : 
les ressources et leurs fonctions essentielles sont identiques  

�​ Le secteur institutionnel des Sociétés non financières (SNF) regroupe les entreprises. Les SNF ont pour 
fonction principale de produire des biens et des services non financiers marchands, c’est-à-dire dont le prix de 
vente est économiquement significatif : le prix de vente représente plus de 50 % du coût de production.  
 

Les ressources des entreprises 

Chiffre d’affaires Valeur de la production vendue : prix x quantité 

Valeur ajoutée création de richesse de l’entreprise= chiffre d’affaires – consommations 
intermédiaires (biens et services utilisés pour réaliser cette production et qui sont 
détruits au cours du processus productif ou incorporés dans des produits plus 
élaborés) 

Excédent Brut d’Exploitation   mesure du profit EBE= VA- Rémunération des salariés- Impôts liés à la production 
 

L’utilisation du profit par les entreprises 

Bénéfice distribué 
aux apporteurs de 
capitaux 

Les propriétaires de 
l’entreprise 

dans le cas d’une Société Anonyme, ces propriétaires sont 
appelés actionnaires et sont rémunérés par le dividende 

Les prêteurs rémunérés par des intérêts qui sont fixes 

Bénéfice mis en réserve Bénéfice total – bénéfice distribué- Impôts sur le bénéfice 

 

Les entreprises ont globalement un besoin de financement 

�​ Les entreprises ont besoin de capital pour produire. Elles doivent donc investir. On parle de Formation Brute 
de Capital Fixe : la valeur des biens durables acquis pour être utilisés pendant au moins un an dans 
le processus de production. Cet investissement est indispensable aux entreprises pour résister à la concurrence.  
�​ Cet investissement est financé de plusieurs manières :  

●​ l’entreprise peut financer l’achat d’équipement par ses ressources propres : on parle d’ 
autofinancement ou de financement interne 

●​ Quand le financement interne se révèle insuffisant pour assure le développement d’une 
société dans un contexte très concurrentiel, l’entreprise a alors un besoin de financement : 
son épargne est insuffisante pour investir. L’entreprise est obligée de recourir à un 
financement externe : il faut alors mettre en relation les agents à capacité de financement et 
ceux à besoin de financement. 

 


