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1. Definición y Concepto Clave 
La Inteligencia Artificial para emprendedores funciona como un "Socio Virtual". Son 
sistemas que han aprendido a redactar textos persuasivos, combinar colores atractivos y 
estructurar información tras analizar millones de ejemplos exitosos en internet. 
Dato importante: La herramienta no va a manejar tu negocio por ti; es un apoyo para que 
ahorres tiempo y dinero, permitiéndote crear piezas publicitarias, catálogos y mensajes de 
venta con calidad profesional, sin necesidad de contratar una agencia para cada pequeño 
paso. 
2. ¿En qué te puede ayudar hoy mismo? 

●​ Lluvia de Ideas: ¿No sabes cómo llamar a tu producto o qué publicar hoy en tus 
redes? El sistema te da diez ideas en un segundo. 

●​ Creación de Publicidad: Herramientas como Canva te permiten generar imágenes 
desde cero o borrar el fondo de la foto de tu producto para que luzca profesional. 

●​ Ventas y Catálogos: Generación de páginas en red (vitrinas) gratuitas o 
presentaciones para enviar a tus clientes por WhatsApp (Gamma). 

●​ Videos Promocionales: Creación y animación de videos cortos para redes sociales, 
logrando mayor alcance visual. 

3. Las Reglas del Juego (Ética Comercial) 
●​ Transparencia: Si usas imágenes cien por ciento generadas por algoritmos para 

mostrar un producto (por ejemplo, una hamburguesa o una prenda de ropa), 
asegúrate de que el producto real que entregas se vea igual. No uses estas 
herramientas para publicidad engañosa. 

●​ Privacidad: No subas bases de datos con información confidencial de tus clientes 
(nombres, teléfonos, tarjetas) a plataformas abiertas. 

4. La Fórmula del Éxito: Los Comandos (Instrucciones) 
Para que la máquina te entregue exactamente lo que tu negocio necesita, debes darle 
instrucciones claras. Usa siempre la fórmula R-C-T-F: 



●​ Rol (R): Quién debe ser la herramienta (ej. "Actúa como un experto en ventas y 
publicidad"). 

●​ Contexto (C): De qué trata tu negocio (ej. "Tengo un emprendimiento de café de 
especialidad llamado Mystery Coffee"). 

●​ Tarea (T): Qué necesitas que haga (ej. "Escribe un texto persuasivo para vender 
bolsas de café por el Día de la Madre"). 

●​ Formato (F): Cómo lo quieres (ej. "Un texto corto para redes, con tres emoticonos y 
un llamado a la acción para que escriban al WhatsApp"). 

5. Conceptos Básicos sin Complicaciones 
●​ Generación de Texto: Es cuando usas herramientas (como Gemini) para escribir 

correos, respuestas a clientes molestos o descripciones de productos. 
●​ Generación de Imagen: Le describes a la herramienta lo que imaginas (ej. "Una 

taza de café humeante en una mesa de madera al amanecer") y el sistema la dibuja 
para ti, libre de derechos de autor. 

6. Tu Ecosistema de Herramientas (Gratuitas y Fáciles) 
●​ Estrategia y Textos: Gemini (para planear tu mes de contenido o redactar ofertas). 
●​ Diseño Publicitario: Canva (ideal para volantes, publicidad y quitar fondos a tus 

fotos). 
●​ Catálogos y Propuestas: Gamma Aplicación (para armar un portafolio de servicios 

en dos minutos). 
●​ Video Corporativo: Google Vids (para videos de presentación de tu empresa). 
●​ Música para Redes: Suno (para crear canciones originales para tu marca). 
●​ Animación de Imágenes: Meta IA (para convertir fotos estáticas en videos 

llamativos). 
7. Talleres Prácticos y Ejercicios de Aplicación 
Taller 1: Definiendo la Identidad de tu Negocio 
Objetivo: Usar Gemini para aterrizar las ideas de tu emprendimiento antes de empezar a 
publicar. 
Ejercicio Textual: 
Actúa como un asesor de marcas. Tengo un nuevo emprendimiento llamado Mystery 
Coffee, vendemos café en grano a domicilio. Tu tarea es sugerirme un lema corto y 
llamativo, y darme tres ideas de publicaciones para iniciar en redes sociales. El formato 
debe ser una lista clara y fácil de leer. 
Taller 2: Creando tu Vitrina Virtual con Botones de Venta (Google Sites) 
Objetivo: Generar una página informativa gratuita que sirva como catálogo de tu negocio, 
incorporando botones de contacto directo y de compra que envíen mensajes automáticos a 
tu teléfono. 
Paso 1: Tu Lienzo en Blanco 
Ingresa a la plataforma "Sitios de Google" (Google Sites) con tu cuenta de correo y 
selecciona la opción crear un sitio "En blanco". Ponle el nombre de tu emprendimiento en la 
parte superior. 
Paso 2: Creando el Encabezado Perfecto 
Usa Canva o Meta IA para generar una imagen panorámica que represente tu negocio. 
Sube esta imagen a la zona superior de tu nueva página. 
Paso 3: Incrustando Botones de Venta Directa (Código listo para usar) 
Vamos a agregar elementos profesionales a tu página sin necesidad de saber programar. 
En tu página de Google, busca en el menú derecho la opción "Incorporar", selecciona la 



pestaña "Código incorporado", pega uno de los siguientes bloques, presiona "Siguiente" y 
luego "Insertar". 
Opción A: Botón de Contacto Directo para Dudas 
Ideal para ponerlo al final de tu página para que los clientes te pregunten cualquier cosa. 
(Solo debes cambiar el número 573000000000 por tu código de país y número real). 

HTML 
<div style="text-align: center; padding: 20px;"> 
  <a href="https://wa.me/573000000000" target="_blank" style="background-color: #25D366; 
color: white; padding: 15px 30px; text-decoration: none; border-radius: 5px; font-family: 
sans-serif; font-size: 18px; font-weight: bold; box-shadow: 0 4px 6px rgba(0,0,0,0.1);"> 
    💬 Hablar con un Asesor 
  </a> 
</div> 

 
Opción B: Tarjeta de Producto con Mensaje de Compra Personalizado 
Esta tarjeta muestra tu producto, el precio y un botón que, al ser presionado, le abre al 
cliente su aplicación de mensajes con un texto ya escrito, listo para enviarte. 
(Cambia el número de teléfono y modifica el texto que dice "Hola,%20me%20interesa...". 
Nota: El símbolo %20 representa los espacios en blanco entre las palabras). 

HTML 
<div style="border: 1px solid #ddd; border-radius: 8px; padding: 20px; max-width: 300px; 
text-align: center; font-family: sans-serif; background: white; margin: 0 auto;"> 
  <h3 style="color: #333; margin-top: 0;">Bolsa de Café Especial</h3> 
  <p style="color: #666;">Café tostado en grano, origen Manizales. 500g.</p> 
  <h2 style="color: #e67e22;">$35.000</h2> 
  <a 
href="https://wa.me/573000000000?text=Hola,%20me%20interesa%20comprar%20la%20Bolsa
%20de%20Café%20Especial%20de%20500g" target="_blank" style="display: block; 
background-color: #2c3e50; color: white; padding: 10px; text-decoration: none; border-radius: 
5px; font-weight: bold; margin-top: 15px;"> 
    🛒 Comprar Ahora 
  </a> 
</div> 

 
Paso 4: Publicar 
Una vez acomodes tus tarjetas y botones, solo debes darle al botón "Publicar" en la esquina 
superior derecha. Ya tendrás un catálogo profesional alojado gratuitamente en internet, listo 
para vender. 
8. Canva: Diseñando como un Profesional 
No necesitas aprender a usar programas complicados de edición fotográfica. Canva tiene 
un "Estudio Mágico" con herramientas ideales para vender: 

●​ Generador de Fondos: Tómale una foto a tu producto en la mesa de tu casa. Usa 
Canva para borrar ese fondo y pídele a la herramienta que lo coloque "en un 
mostrador elegante con iluminación de estudio". 

●​ Texto a Imagen: Si necesitas una imagen para una promoción y no la encuentras en 
internet, solo descríbela y el sistema la creará para ti. 

●​ Redimensión Mágica: Haces una publicidad cuadrada y, con un clic, el sistema la 
reacomoda perfectamente para que sea vertical y ocupe toda la pantalla del celular. 



9. Google Vids: Tus Propios Videos Comerciales 
El formato rey hoy en día es el video, pero grabar y editar es difícil. Google Vids soluciona 
esto: 

●​ Simplemente escribes de qué trata tu empresa. 
●​ El sistema genera un guion, busca fragmentos de video profesionales de apoyo, los 

junta y crea una voz narradora automática y realista que explica los beneficios de tu 
producto. 

10. Meta IA: Dando Vida a tus Imágenes (Animación a Video) 
Las redes sociales premian el movimiento. Una imagen estática de tu producto está muy 
bien, pero un video capta mucha más atención de tus posibles clientes. 

●​ ¿Para qué sirve? Usamos las funciones de Meta IA para tomar una fotografía 
estática (como la foto de tu producto, el diseño de una promoción o una imagen que 
tú mismo generaste) y transformarla en una animación o video corto. 

●​ Uso comercial: Puedes tomar la foto de un empaque de tu café y usar esta 
herramienta para animar el fondo, hacer que las luces cambien suavemente o darle 
un efecto tridimensional. Esto te permite crear publicidades dinámicas y modernas 
para tus estados y redes sociales sin necesidad de saber usar programas de edición 
de video. 

11. Gamma Aplicación: Catálogos y Propuestas al Instante 
A veces un cliente te pide "un portafolio" o "una presentación de tus servicios" y armar eso 
desde cero toma horas. 

●​ En Gamma, solo escribes: "Crea una presentación comercial de cinco diapositivas 
para mi empresa de café. Incluye quiénes somos, nuestros productos, beneficios y 
contacto. Usa tonos oscuros y elegantes". 

●​ En treinta segundos, tendrás un catálogo visual profesional listo para enviar por 
medio de un enlace. 

12. Suno: Música Original para tu Marca 
Evita problemas por usar canciones de artistas famosos en tus redes (que terminan 
silenciando tus videos por derechos de autor). 

●​ Entra a Suno y pide una canción publicitaria original. 
●​ Ejemplo de Comando: "Música acústica corporativa, alegre, moderna, sin voz, ideal 

para video de fondo mostrando productos de una cafetería". 
13. Taller Maestro: Creando tu propia Gema "Asesora de Ventas" 
En Gemini, puedes crear un agente personalizado que guarda tus reglas para siempre, para 
que te ayude a crear contenido diario sin tener que explicarle todo desde el principio. 
Instrucciones para configurar tu asistente: 
Rol: Eres mi Asesor Experto en Publicidad Digital. 
Contexto: Mi negocio se llama [Nombre de tu negocio] y vendemos [Tus 
productos/servicios]. Nuestro público objetivo son [Describe a tus clientes]. 
Tarea: Cada vez que yo te dé una idea suelta, tú debes devolverme el texto listo para 
publicar, incluyendo frases atractivas para retener la atención, tres etiquetas de búsqueda y 
un llamado a la acción para que comenten o compren. 
Tono: Comercial, empático y directo al grano. 
 
 
 
 



Reflexión Final:  
Hemos visto cómo crear imágenes asombrosas, redactar textos que venden, programar 
vitrinas virtuales y animar imágenes a videos sin ser editores ni programadores. La 
tecnología es una palanca enorme que te permitirá competir visualmente con empresas 
mucho más grandes. 
 
Sin embargo, los algoritmos no conocen la pasión con la que iniciaste tu negocio. No saben 
el esfuerzo que le pones a cada entrega, ni tienen la sonrisa genuina con la que saludas a 
tu cliente más fiel. 
 
El mayor riesgo no es que la tecnología sea difícil de usar, sino olvidar que al otro lado de la 
pantalla hay personas. Utilicen todas estas herramientas para optimizar su tiempo, para 
verse más profesionales y para automatizar lo que toma muchas horas. Pero usen ese 
tiempo libre que ganaron para conectarse mejor con sus clientes, para ofrecer un servicio 
humano, cálido y excepcional. Las herramientas digitales son el motor que impulsa tu 
negocio, pero tu atención, tu calidad y tu esencia siempre serán el alma que hace que los 
clientes regresen. 
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