Se vocé clicou no link da bio e esta aqui, quero te dizer tudo que vocé precisa
saber sobre mim e como posso ajudar vocé.

Aqui eu falo com quem quer criar ou escalar uma mentoria, atingindo de R$ 20k a
R$ 100k por més, produzindo contetidos simples e com apenas 2-4 horas de
trabalho por dia.

Ou para prestadores de servigo e profissionais liberais que desejam atingir esse
mesmo valor vendendo no digital.

De forma simples e direta, eu fago vocé eliminar tudo o que é desnecessario no seu
negaocio, focar no que realmente importa e atrair clientes certos, que compram
mentorias de R$3K a R$60K, mesmo que nunca tenham falado com vocé antes.

Mas atengao: isso s6 acontece se vocé estiver disposto a trabalhar de forma
estratégica, focada e, principalmente, consistente. Ndo é para quem procura atalhos
ou resultados instantaneos.

Por que as estratégias convencionais falham?

Porque elas tratam vocé como um numero em um sistema gigante. O mercado te
empurra para criar mais conteudo, para parecer mais ocupado, para "fazer barulho".
Mas sabe o que o cliente de alto valor realmente quer?

Simplicidade. Clareza. Confianga.

E isso s6 acontece quando vocé estrutura o seu negdcio de forma estratégica, néo
barulhenta.

Meu método é baseado em 4 principios que realmente funcionam:

1. Posicionamento Original — Seja incomparavel. No mercado saturado,
ser mais um nao € uma opg¢ao. Eu te mostro como se posicionar de forma
Unica, tornando vocé impossivel de ser comparado ou ignorado. O cliente
nao tera duvidas: vocé sera a escolha obvia. Autoridade é construida com
sutileza. Nao é sobre gritar, ostentar ou parecer ocupado. E sobre mostrar
gue voceé resolve problemas reais, de forma clara e direta.

2. Oferta Dopamina — Crie desejo imediato. Venda dificil € um sinal claro de
marketing fraco. Se vocé precisa de mil bénus, descontos ou horas de
entrega para vender, o problema n&o esta no cliente — esta na comunicagao
da sua oferta. Ofertas irresistiveis ativam o emocional. Por isso vou te
mostrar como criar mentorias de R$3K a R$60K+ que despertam um desejo
quase incontrolavel, deixando o cliente pronto para comprar no ato.



3. Conversao Invertida — Venda sem esfor¢o. Com a Conversao Invertida,
vocé atrai os leads certos e decide quem sera seu cliente, sem precisar
insistir ou gastar tempo com pessoas erradas. Afinal, & horrivel trabalhar com
cliente mala, e a conversao invertida resolve isso.

4. Funil de Audiéncia Lucrativa — Leads certos, todos os dias. Te mostro
como atrair seguidores qualificados e dispostos a pagar pelo que vocé
oferece. Desde conteudos simples que atraem um publico qualificado até
anuncios simples e estratégicos que atraem pessoas preparadas para
pagar pela sua solugéo.

Mas atencgao: isso s6 acontece se vocé estiver disposto a trabalhar de forma
estratégica, focada e, principalmente, consistente. Ndo é para quem procura atalhos
ou resultados instantaneos.

Quem sou eu para falar isso?

Minha bagagem vem do mundo real. Trabalhei por anos no planejamento e controle
de grandes empresas, gerenciando processos e liderando operagdes estratégicas.
Mas em 2016, tomei a decisao de deixar a CLT em busca de algo maior: liberdade.

Nos Estados Unidos, mergulhei no universo dos funis de vendas e das estratégias
digitais. Foi la que aprendi o que realmente funciona para escalar um negocio de
maneira estratégica e eficiente. De volta ao Brasil, fiz MBA em Marketing Digital no
IBMEC, onde percebi algo muito claro: o que funciona no mercado nunca chega nas
grades curriculares.

Em 2019, criei minha mentoria para ajudar mentores e especialistas a destravarem
seus negocios. Naquela época, testei estratégias, criei métodos e refinei um sistema
que ja ajudou mais de 120 clientes a alcangarem faturamentos consistentes de
R$30.000 a R$100.000 por més.

Com o nascimento da minha filha, em 2022, minha visdo se tornou ainda mais clara:
um negocio so6 faz sentido se respeitar sua vida. Eu precisava de algo eficiente,
direto, que gerasse resultados sem depender de aparigdes constantes ou métodos
que drenam energia. Foi assim que construi o método que ensino hoje.

O que eu fago por vocé:

Oriento e implemento. Depende do tempo e do investimento que vocé esta disposto
a fazer:

1. Fago com vocé: Te guio passo a passo, ajustando suas ofertas, funis e
estratégias.

2. Faco por vocé: Eu cuido de toda a implementacao, enquanto vocé foca no
que faz de melhor.



O que voceé pode esperar:

Uma oferta irresistivel, que comunica valor com clareza.

Funis estratégicos que trabalham para atrair leads qualificados diariamente.
Um modelo de vendas direto, eficiente e que respeita seu tempo.
Estratégias que constroem autoridade com sutileza, sem a necessidade de
gritar ou parecer ocupado.

O que vocé NAO vai precisar:

e Contratar equipe ou ter um time comercial;
e Produzir conteudos complicados ou supereditados;
e Passar horas em reunides ou fazendo esforgo para vender.

Isso nido é sobre fazer mais. E sobre fazer certo de forma enxuta.

Se vocé quer criar sua mentoria ou ja € mentor e quer escalar de maneira mais
simples, ou mesmo se vocé quer vender seu servigco mais caro e de maneira mais
tranquila:

— Vou te ensinar a criar suas ofertas de R$ 3k a R$ 60k.

— Vocé tera acesso ao meu conhecimento de mais de 10 anos de marketing digital,
copywriting, planejamento estratégico e construgao de negécios digitais

— Vou te ensinar tudo sobre criacdo de mentorias, entrega, venda e produgao de
conteudo.

Se vocé quer um negdcio que funcione de verdade, que atraia clientes prontos para
pagar e que respeite sua liberdade, o proximo passo é simples.

Aqui embaixo esta meu WhatsApp pessoal. Vocé vai conversar diretamente comigo,
e eu vou te mostrar como € por dentro da minha mentoria.

Clique no link abaixo [}

ACESSE AQUL.


https://api.whatsapp.com/send/?phone=5521972718480&text=+Vim+pelo+DOC,+Como+funciona?
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