
 
 

¿A Quién Conoces? 

BNI está estructurado para que pueda ser benéfico el invitar personas al capítulo con las 
que tú ya tienes relaciones de negocios o personales. De las categorías que se 
mencionan más adelante, ¿a quién conoces que tiene un negocio o trabaja en ventas, o 
tiene un tipo de profesión que el capítulo necesita? Este es un juego de memoria para 
ayudarte a seguir tu dinero. ¿Con quién estás actualmente gastado dinero? 

 

●​ ¿A quién le mandas tarjetas de felicitación en 
navidad? 

●​ ¿Quién pertenece a la sociedad de padres de 
familia de la escuela de tus hijos? 

●​ ¿Quién le da clases particulares a tus hijos? ●​ ¿Quién está en tu Club Rotario? 
●​ ¿Quién está en tu Club de Leones? ●​ ¿Quién es tu vecino? 
●​ ¿Quién es tu dentista? ●​ ¿Quién te corta el pelo? 
●​ ¿Quién te vende tus muebles? ●​ ¿Quién te cambió tus ventanas? 
●​ ¿Quién es tu quiropráctico? ●​ ¿Quién te vende artículos deportivos? 
●​ ¿Quién es el ortodoncista de tus hijos? ●​ ¿Contactos de tu directorio personal? 
●​ ¿A quién conoces de la escuela o la 

universidad? 
●​ ¿Quién se ocupó de tu mudanza o la de tus 

amigos? 
●​ ¿Con quién comes de vez en cuando? ●​ ¿Dónde compraste joyería para tu esposa? 
●​ ¿A dónde encargas tus arreglos florales? ●​ ¿Con quién manejas tus viajes? 
●​ ¿Quién te vendió tu auto? ●​ ¿Quién redecoró tu casa? 
●​ ¿Quién te vendió tu cocina? ●​ ¿En dónde compras uniformes? 
●​ ¿Quién limpia tus alfombras? ●​ ¿A dónde vas al gimnasio o spa? 
●​ ¿Quién es tu mejor amigo? ●​ ¿Quiénes fueron tus padrinos de boda? 
●​ ¿Quién es tu veterinario? ●​ ¿A quién conoces de tu antiguo trabajo? 
●​ ¿A quién conoces de la iglesia? ●​ ¿A quién conoces de tu club? 
●​ ¿A quién conoces a través de tu esposa, 

familia o hijos? 
●​ ¿Quién disfruta de los mismos pasatiempos y 

deportes que tú? 
●​ ¿Quiénes son tus antiguos vecinos? ●​ ¿A quién conoces de tu partido político? 
●​ ¿A quién conoces de la cámara de comercio? 

 

 

Puedes o no estar intercambiando referencias con estas personas, pero cuando las 
presentas en una junta de capítulo de BNI y observan la estructura, el entusiasmo y la 
actividad de las reuniones, considerarán seriamente involucrarse, y estarán agradecidos 
contigo por haberlos invitado. 

 

¿A quién conoces que puedas hacer el compromiso de invitar? 

_________________________     __________________________ 

_________________________     __________________________ 



 
_________________________     __________________________ 

_________________________     __________________________ 


