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Тема 2.2. Инфраструктура оптового  рынка 
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1.Понятие инфраструктуры оптового рынка. 
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Лекция (2 часа) 

1.Впервые термин «инфраструктура» был использован для обозначения объектов и 
сооружений, обеспечивающих жизнеспособность вооруженных сил (начало XX века). 

В 40-е годы на Западе под инфраструктурой стали понимать совокупность отраслей, 
обслуживающих нормальное функционирование материального производства. 

В нашей экономической литературе эта проблема активно рассматривалась в 70-е годы. 
Инфраструктура - это обязательный компонент любой целостной экономической системы и 

подсистемы. Дословно инфраструктура - это основание, фундамент, внутреннее строение 
экономической системы. 

Оптовая торговля связывает практически все отрасли экономики, все предприятия и 
организации, осуществляющие материальное производство и товарное обращение. Она включает 
стадии продвижения товара от изготовителей до предприятий розничной торговли, а при торговле 
продукцией производственно-технического назначения-непосредственно до 
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предприятий-потребителей. Существуют следующие формы оптовой торговли: прямые связи 
между изготовителями и покупателями; через посреднические организации и предприятия; 
коммерческие контакты субъектов рынка. 

1. Прямые связи в хозяйственных взаимоотношениях между производителями и 
покупателями товаров практикуются при транзитных (вагонных) поставках партии продукции. 

Хозяйственные связи по поставке продукции могут быть краткосрочными до года и 
длительными. Быстрая смена ассортимента продукции, высокие темпы обновления ее 
номенклатуры, единовременный характер потребления требуют краткосрочных хозяйственных 
связей, но в большинстве случаев экономически целесообразнее длительные связи. При 
длительных хозяйственных связях поставщику и покупателю предоставлено право определять 
номенклатуру и виды, сроки поставок, качество поставляемой продукции, материальную 
ответственность и материальное вознаграждение за выполнение условий поставок. Такие связи 
обеспечивают сторонам непосредственный контакт, позволяют взаимоувязывать периодичность 
поставки, сокращать время на согласование условий ассортимента, дополнительных технических 
требований. Потребители могут стимулировать производителей в выпуске высококачественной 
продукции, а производители, заинтересованные в сбыте продукции, оказывать различную помощь 
и услуги потребителям. 

Организация прямых длительных хозяйственных связей позволяет: 
освобождать стороны от ежегодного составления договора поставки (договор оформляется 

на несколько лет); 
периодически корректировать ассортимент и поквартальные сроки поставки; 
отрабатывать технологию изготовления продукции и тем самым повышать ее качество; 
согласовывать графики производства продукции с заинтересован иными предприятиями; 
сокращать сроки представления спецификаций; 
снижать документооборот в сфере обращения. 
2. Оптовая торговля через посреднические организации и предприятия (оптовые магазины и 

базы, мелкооптовые и фирменные магазины и др.) целесообразна для покупателей, 
приобретающих продукцию в разовом порядке или в объемах меньше транзитных норм. 

Располагая складскими площадями, складским технологическим оборудованием 
(стеллажами, контейнерами, бункерами, резервуарами и др.) и подъемно-транспортными 
средствами (погрузчиками, кранами, конвейерами и др.), посреднические предприятия организуют 
приемку, сортировку, хранение, отпуск товаров покупателям. Кроме того, эти предприятия 
оказывают покупателям различные услуги (по подготовке продукции и потреблению. 
коммерческо-информационные, транспортные, транспортно-экспедиционные, лизинговые и др.). 

Коммерческие контакты субъектов рынка бывают нескольких видов. 
●​ а) Прямой товарообмен -- бартерные сделки. При этом используются 

соглашения о поставке конкретного вида товара от одного предприятия к другому, и 
наоборот. В бартерных сделках, как правило, присутствует натуральный обмен. В ходе 
реализации товаров могут назначаться конкурентные торги, при этом продавцы определяют 
условия торговли, дают характеристику товара или услуги в письменном виде. Покупатель, 
изучив предложения, выбирает лучшее на его взгляд. 

б) Широкое распространение получает аукционная торговля, при которой продавец с 
целью получения наибольшей прибыли использует конкуренцию покупателей, 
присутствующих при продаже. Аукционную продажу может проводить продавец или 
посредническая организация, специализирующаяся на этом виде торговли. На 
аукционе предлагаются товары как большими партиями (оптовая торговля), так и 
отдельными изделиями (розничная торговля). Публичные аукционные торги 
производятся в заранее обусловленное время в специальном месте. Организация 
аукциона включает подготовку. осмотр товара потенциальными покупателями, 
непосредственно аукционный торг, оформление и исполнение аукционных сделок. 
в) Значительная роль в оптовой торговле отводится товарной бирже. 

На бирже товар продается без осмотра, торговые сделки не заключаются. Товарные биржи 
осуществляют куплю и продажу не товаров как таковых, а контрактов на их поставку. При этом 
ведется свободная купля и продажа контрактов (покупатель волен самостоятельно выбирать 
продавца, продавец  покупателя). Сделки заключаются только профессиональными посредниками  
брокерами. Базисные рыночные цены устанавливаются биржевой котировкой и формируются под 
влиянием реальных соотношений спроса и предложения. Покупатель дает брокеру поручение на 
совершение биржевой сделки, в котором определяются конкретный товар, срок его поставки, цена. 



г)Возможность установления коммерческих контактов между производителем и 
потенциальными покупателями создают оптовые ярмарки. Оптовое назначение 
ярмарок состоит в налаживании непосредственных деловых контактов между 
субъектами рынка (производителями продукции, посредниками, покупателями), 
заинтересованными в реализации и приобретении конкретной товарной продукции. 

2. Типы и виды оптовых предприятий, как элементы инфраструктуры оптового рынка 

         Оптовая торговля располагает обширной сетью предприятий, до перехода к рыночным 
отношениям подразделявшихся на государственные и кооперативные. В настоящее время сеть 
оптовых торговых предприятий представлена предприятиями различных форм собственности и 
ведомственной принадлежности. 

         В основу типового разнообразия оптовых предприятий положены масштабы их 
деятельности, с учетом чего следует выделять оптовые предприятия 
общенационального (федерального) и регионального (внутрирегионального) уровней. 

         Оптовые предприятия общенационального уровня должны стать основой 
внутриотраслевой структуры оптовой торговли. Важнейшей их задачей является создание 
необходимой структуры каналов товародвижения, предназначенной для обслуживания крупных 
отечественных товаропроизводителей, а также зарубежных производителей и поставщиков 
товаров. 

         Оптовые предприятия общенационального уровня реализуют товары по всей территории 
страны. Сюда включаются предприятия, обеспечивающие федеральные нужды, а также оптовые 
структуры межрегионального характера, обслуживающие районы Крайнего Севера, Дальнего 
Востока, а также оптовые предприятия, обслуживающие исторически сложившиеся центры 
производства текстильных товаров, хрусталя, керамики, мебели и других товаров. С учетом этого и 
должен развиваться товарный ассортимент оптовых предприятий общенационального масштаба и 
межрегионального характера. 

         Основной организационно-правовой формой оптовых предприятий общенационального 
уровня являются акционерные общества открытого типа с заметной долей участия государства в 
их уставных капиталах. Это могут быть и государственные концерны. 

         Оптовые предприятия общенационального уровня в перспективе должны составить 
основу формирования торгово-финансово-промышленных, торгово-финансовых групп и 
транснациональных компаний. 

         Оптовые предприятия регионального уровня. Они закупают товары непосредственно у 
товаропроизводителей и у оптовых предприятий федерального уровня, доводят их до любых 
оптовых покупателей в зоне своей деятельности. 

         Главной задачей их функционирования является обеспечение товарами региональных 
товарных рынков. 

         В эту группу оптовых предприятий могут включаться автономные оптовые структуры и 
сбытовые подразделения промышленных предприятий, а также оптовые структуры крупных 
розничных предприятий. 

         Каждый тип оптовых предприятий может существовать в различных    в и д а х: 
- независимые оптовые торговцы (оптовики), специализирующиеся на оптовой торговой 

деятельности предприятия, осуществляющие полный комплекс закупочно-сбытовых операций с 
переходом права собственности на товар к оптовому звену; 

- посреднические оптовые структуры, не использующие в своей деятельности перехода к ним 
права собственности на товар (дистрибьюторы); 

- организаторы оптового оборота. 
         Специализирующиеся на оптовой торговле предприятия (независимые оптовые торговцы) 

должны составить основу системы оптовых структур на потребительском рынке. Их основной 
задачей является создание в среднем звене товародвижения необходимых условий для выхода на 
рынок преимущественно крупных товаропроизводителей и розничных торговцев. Это могут быть 
как специализированные на отдельных товарах, так и универсальные оптовые торговцы. Они 
могут иметь различный набор оказываемых услуг. 

         Посреднические оптовые структуры могут выступать в качестве предприятий-брокеров, 
предприятий–агентов (дистрибьюторов). Действуют они по поручению клиента и в основном за его 
счет. В качестве основного предмета их деятельности выступает информационное обеспечение. 
Предприятия-агенты, как правило, выполняют сбытовые операции по поручению производителей 



готовой продукции. Предприятия-брокеры выполняют ту же работу, но выступают агентами как 
продавца, так и покупателя. 

         Организаторы оптового оборота – товарные биржи, оптовые ярмарки, аукционы, оптовые 
продовольственные рынки, склады гарантированного хранения, склады-отели, 
транспортно-экспедиционные предприятия. Они – важный элемент оптовой инфраструктуры, и 
основной их задачей является создание условий для организации оптовой торговли. Но они не 
выступают в качестве субъектов оптовой торговой деятельности. 

Основные виды предприятий, действующих на оптовом рынке: 
· Коммерческо-посреднические фирмы – оптовые предприятия, осуществляющие оптовую 

торговлю за свой счет и с привлечением кредитов как с собственных складов, так и со складов 
изготовителей и др. оптовых посредников; 

· Оптовые базы – это предприятия, организационно объединяющие склады, 
специализированные по техническим признакам перерабатываемой продукции, с едиными 
энергетическими и др. коммуникациями, а также централизованными экспедиционными, 
вспомогательными службами, аппаратом управления, организующим складирование и отгрузку 
продукции; 

· Товарные биржи – организованные рынки биржевых товаров с установленными правилами 
приема, фиксированным членством; 

· Оптовые магазины – оптовые предприятия, максимально приближенные к покупателям 
продукции; 

· Торговые дома – брокерские фирмы, которые осуществляют сделки с реальным товаром за 
собственный счет или за счет производителей, потребителей или др. оптовых предприятий; 

· Ярмарки-выставки – периодически организуемые в установленном месте кратковременные 
оптовые рынки на основе осмотра образцов товаров; 

· Аукционы – особые рынки, созданные в определенных местах для продажи товаров, 
обладающих индивидуальными свойствами публичных торгов; 

· Брокерские конторы – посреднические торговые предприятия, действующие в интересах 
своих клиентов за их счет и в своих собственных интересах за свой счет; 

· Дилерские конторы – посреднические предприятия, совершающие за свой счет и от своего 
имени операции по передаче ценных бумаг, валюты, драгоценных металлов; 

· Коммивояжеры – разъездные представители торговых фирм, предлагающие покупателям 
товары по имеющимся у них образцам или каталогам; 

· Торговые и промышленные агенты – лица, действующие по поручению торговых 
(промышленных) предприятий или др. лиц в качестве посредников в сбыте товаров или их 
рекламе на основании соглашения за фиксированные комиссионные; 

· Ассоциативные добровольные объединения предпринимателей и коммерсантов. Это 
торговые, торгово-промышленные палаты. 

Склады в оптовой торговле 
         Склады представляют собой важнейшие подразделения оптовых баз и предназначены 

для накопления и хранения товарных запасов, комплектования торгового ассортимента товаров, 
реализации товаров и составляют основной комплекс сооружений предприятий оптовой торговли, 
а также значительную часть материально-технической базы оптовой торговли. 

         Товарные запасы представляют собой часть валового продукта, которая должна 
находиться в каналах обращения в связи с тем, что производство и потребление продуктов, как 
правило, не совпадают во времени и в пространстве. Поэтому накопление товарных запасов на 
складах является обязательным условием, обеспечивающим непрерывность товарного 
обращения. 

         По назначению и характеру накопления на складах товарные запасы делятся на текущие, 
сезонные, досрочного завоза и резервные. 

         Текущие запасы создают из товаров, которые в течение года равномерно поступают от 
производственных предприятий на склады и в розничную торговую сеть. Создание текущих 
запасов характерно для кондитерских и макаронных изделий, безалкагольных напитков, 
большинства непродовольственных товаров. 

         Сезонные запасы создают в связи с разрывом, существующим между периодами 
производства и потребления товаров. Например, запасы картофеля, плодов и овощей 
сосредоточивают в хранилищах в осенний период, а реализуют до нового урожая. Сезонность 
накопления свойственна также запасам мяса, сыра, яиц, сахара, круп, ряду непродовольственных 
товаров, входящих в предметы гардероба. 



         Запасы товаров досрочного завоза сосредоточивают в районах Крайнего Севера, 
высокогорных районах и в других труднодоступных местностях, куда по климатическим и 
природным условиям завоз товаров возможен преимущественно в определенное время года. 

         Резервные товарные запасы концентрируют на торговых складах только по особому 
указанию органов государственного управления. Они поступают на ответственное хранение как 
государственные резервы и без особого разрешения реализации не подлежат. 

         Накопление и хранение товарных запасов на складах имеют большое 
народохозяйственное значение и являются наиболее важными функциями товарных складов. 

         Классификация товарных складов осуществляется по следующим основным признакам: 
- характер выполняемых функций; 
- товарная специализация; 
- условия хранения товаров; 
- техническое устройство; 
- объемно-планировочное решение; 
- уровень механизации. 
         Большинство складов выполняет следующие  о с н о в н ы е   ф у н к ц и и :  
- получение товаров от поставщиков и осуществление контроля за их качеством; 
- накопление товарных запасов и обеспечение надлежащих условий их хранения; 
- подсортировка и подготовка товаров к продаже; 
- комплектование заказов оптовых покупателей; 
- товароснабжение розничной торговой сети. 
         В зависимости от характера выполняемых функций склады оптовых баз подразделяют на 

подсортировочно-распределительные, транзитно-перевалочные, сезонного хранения, досрочного 
завоза и накопительные. 

         Подсортировочно-распределительные склады предназначены для накопления текущих 
запасов товаров. Поскольку товары хранятся на этих складах непродолжительное время, то к их 
основным функциям следует отнести приемку товаров по количеству и качеству, подсортировку и 
подготовку их к отпуску и отправку в розничную торговую сеть. Сюда относят склады оптовых 
торговых баз, которые расположены в районах потребления, а также склады розничных торговых 
организаций. Здесь формируют товарные потоки в удобном для розничных торговых предприятий 
ассортименте и направляют их в торговую сеть. 
         Транзитно-перевалочные склады размещаются на железнодорожных станциях, водных 
пристанях и служат для принятия грузов на хранение в связи с необходимостью перегрузки их с 
одного вида транспорта на другой. Эти склады осуществляют приемку грузов, краткосрочное 
хранение и отправку их целыми тарными местами. 

         К складам сезонного хранения относят хранилища для картофеля и овощей, а также 
другие склады, на которых осуществляются обработка и хранение товаров сезонного характера. 

На складах долгосрочного завоза товары хранятся в течение продолжительного времени. Они 
создаются в районах Крайнего Севера и других районах, доставка товаров в которые затруднена в 
определенные периоды года. Основная функция этих складов- хранение. Устройство и 
оборудование складов сезонного и долгосрочного хранения обеспечивают в течение 
продолжительного времени качественную и количественную сохранность товаров в соответствии с 
их физико-химическими свойствами. Такие склады имеют большинство оптовых объединений и 
предприятий, а также ряд розничных торговых организаций. Наряду с функцией хранения 
они выполняют вспомогательные технологические операции, связанные с приемкой т отпуском 
товаров: переупаковку, подсортировку, переборку, фасовку и др. 

         Накопительные склады осуществляют приемку мелких партий товаров от промышленных 
предприятий и в виде крупных партионных отправок направляют их в районы потребления. 

         
Одним из важных классификационных признаков является ассортимент товаров, который 

оказывает влияние на характер выполняемых складами функций, на построение складского 
технологического процесса. 

         По признаку товарной специализации склады делят на универсальные, 
специализированные, узкоспециализированные. 

         Универсальные склады предназначены для концентрации широкого ассортимента 
непродовольственных или продовольственных товаров. К этой группе следует также относить 
склады для хранения основных групп непродовольственных и продовольственных товаров с 
выделением для этих целей специальных кладовых или секций. Такие склады составляют 



основную часть потребительской кооперации. Это склады – бакалейно-кондитерских, 
гастрономических, мясо-рыбных, плодоовощных и др. товаров. 

         Специализированные склады служат для хранения родственных товарных групп. К этому 
типу складов относят склады кондитерских изделий, бакалейных товаров, вино-водочных изделий, 
консервов, молочных, мясных, рыбных, овощехранилища, фруктохранилища, текстильных, 
обувных и др. товаров. 

         К узкоспециализированным складам относят склады для одного вида товаров узкого 
ассортимента: склады для сахара, соли, хранилища для картофеля, лука, моркови, растительного 
масла. 

         Широкое разнообразие физико-химических свойств товаров требует 
дифференцированного подхода к условиям их хранения и вызывает необходимость наличия 
соответствующей складской сети. 

         С учетом создаваемых режимов хранения склады подразделяют на общетоварные и 
специальные. 

Общетоварные склады являются основным видом складов в торговле и предназначены для 
хранения непродовольственных и продовольственных товаров, не нуждающихся в создании 
особого режима. 

       К специальным складам относятся овощехранилища, холодильники и т.д. 
         По особенностям технического устройства различают открытые, полузакрытые и закрытые 

склады. 
         Открытые склады устраивают в виде грунтовых площадок и площадок на столбчатых или 

ленточных фундаментах. На таких складах размещают на хранение товары, которые не теряют 
своих свойств под воздействием прямых солнечных лучей и атмосферных осадков. Это – 
грунтовые площадки, площадки-эстакады, площадки-платформы. 

         Полузакрытые склады представляют собой навесы без стен или с 1-2-3 стенами. Здесь 
могут храниться товары, невосприимчивые к перепадам температур и влажности воздуха. 
Полузакрытые и открытые склады используются в основном для хранения тары или товаров в 
контейнерах и другой транспортной таре. 

Закрытые склады располагаются в зданиях или подземных хранилищах. Они могут быть 
отапливаемыми, утепленными или неутепленными. Отапливаемые склады имеют отопительное 
оборудование и устройства для вентиляции воздуха. Они предназначены для хранения товаров, 
требующих поддержания температуры и относительной влажности воздуха в определенных 
пределах. В неотапливаемых складах хранят товары, которые не теряют своих свойств при 
температуре ниже 0оС. 

         В зависимости от объемно-планировочного решения склады могут быть 1-2-3 и более 
этажными. Практика отечественного и зарубежного строительства торговых складов отдает 
предпочтение одноэтажным складам. На них ниже стоимость строительства одного кубического 
метра здания. Они более экономичны благодаря использованию механизмов, менее сложных и 
дешевых в эксплуатации. Дешевле подъемно-транспортные и погрузочно-разгрузочные работы. 

         По степени механизации технологических процессов склады подразделяют на 
комплексно-механизированные и автоматизированные, а также склады с применением средств 
малой механизации. Технологическое оборудование необходимо для складских операций и 
включает оборудование для укладки, хранения, погрузки, разгрузки, транспортировки товаров и др. 
Общетехническое оборудование непосредственно связано с устройством складов и вписывается в 
конструктивные элементы зданий. 

         С учетом внешних транспортных связей бывают склады с причалами (пристанские) и 
рельсовыми подъездными путями (прирельсовые). Склады, не имеющие своих подъездных путей, 
называют неприрельсовыми. 

Особую разновидность складов представляют собой склады временного хранения, которые 
учреждаются таможенными органами или российскими лицами при наличии лицензии таможни 
Российской Федерации. Порядок выдачи лицензии на учреждение склада временного хранения и 
срок ее действия определяются Государственным таможенным комитетом Российской Федерации. 

 
Преподаватель                                                             Л.С.Полякова 

 


