
 واحدة صفحة في مبيعات خطة

 الرؤية .1
 %.90 بنسبة العملاء رضا مستوى على الحفاظ مع القادم الربع خلال المبيعات في %20 بنسبة زيادة تحقيق

 الأهداف .2
أشهر. 6 خلال %15 بنسبة الإيرادات زيادة -
- 50
%01 بنسبالحالييبالعملاالاحتفامعد -تحسي

 الاستراتيجية .3
:المستهدف: السوق في التوسع -
ج و�ةضملن خ�ءعلزالعميتجرب -تحسي
من عةيةلىءًيةاتيثالمنتج -تطو.

 التكتيكات .4
الجدد. العملاء تستهدف الاجتماعي التواصل وسائل عبر تسويقية حملة إطلاق -
-
ت.والتوصياالجدللعملاخصوما -تقدي
ءبCRM لن خ�عةن

 الموارد .5
أشخاص. 10 من مبيعات فريق -
- 100,000
العملي MلدعCR وأدواإلكتروني -منصا

 (KPIs) الأداء مؤشرات .6
المكتسبين. الجدد العملاء عدد -
-
ة.الصفقحج -متوس
ظل ا�
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