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PARTENAIRES CLES ACTIVITES CLES PROPOSITION DE VALEUR RELATION SEGMENTS CLIENTS
CLIENT

Qui sont tes
fournisseurs ?
(Prestataires de
service, métairies,
locaux, recrutement

...)

Quelles activités dois
tu réaliser au quotidien
pour ton activité ?

RESSOURCES CLES

Quelles seront les
ressources essentielles
a la gestion de ton
activité ?

Qu’est ce que tu proposes au client ?
En quoi tu te distingues de tes concurrents ?

Comment penses-tu
créer et entretenir la
relation avec tes
clients ?

CANAUX DE
DISTRIBUTION
Quels sont les outils de

communication que
vous allez utiliser pour
étre visible aupreés de
vos clients ?

Quels sont les outils
que vous allez utiliser
pour vendre vos
produits ?

Qui sont vos clients ?
Quelles sont leurs
habitudes ?

Leurs besoins ?
Leurs attentes ?

LES CHARGES

Quelles sont toutes les charges de I'entreprise ? (Charges fixes et variables)

vendre ?

SOURCES DE REVENUS
Comment vas tu générer du chiffre d’affaires ? Qu’est ce que tu vas







