
Разработали современный, многостраничный 
сайт 
///Обложка кейса - фото проекта 
 
Ранее в компанию, помогающей иммигрировать в Словению, люди 
обращались по «сарафану». Теперь им стабильно приводит 
целевых клиентов новый сайт. 
 

1.​ Задача 
2.​ Сложности 
3.​ Как мы их решили 
4.​ Чем всё закончилось 
5.​ Впечатления клиента 

Задача или ситуация, с которой столкнулся клиент 
Компании нужен новый современный сайт 
 
К нам обратилась компания Terra Incognita, которая более 13 лет помогает 
жителям СНГ иммигрировать в Словению. А также организует в этой стране 
различные мероприятия: концерты, деловые презентации и туристические 
поездки. 
 
У компании был простой сайт-визитка, сделанный на скорую руку. Практически 
отсутствовала полезная информация для потенциальных клиентов, услуги 
были прописаны тезисно и, в целом, сайт не выглядел премиально. Клиенты 
приходили по сарафанному радио. 
///показать скриншоты старого сайта 
 
Terra Incognita хотела получить современный, легкий и удобный сайт с 
описанием всех услуг компании, который поможет привлекать новых клиентов 
среди русско- и англоговорящей аудитории. 

Как клиент выбирал исполнителей и почему предпочел нас 
Один из наших заказчиков посоветовал компании нас как хороших 
специалистов в маркетинге и разработке сайтов. Мы поделились с Terra 
Incognita своим видением их проекта и приступили к его реализации. 

В чем была сложность задачи и как мы ее решили 
Macot Digital приходит на помощь 
 



У клиентов почти не было свободного времени, к тому же они находились в 
другой стране. Несмотря на все сложности, мы подстроились под их график и 
смогли наладить комфортный режим работы. 
 
1. Разработали сайт 
— Провели глубокое интервью с заказчиком, собрали необходимую 
информацию про услуги компании и, конечно же, про Словению и особенности 
жизни в ней.  
— Проанализировали сайты конкурентов, выявили их сильные и слабые 
стороны. Поняли,что будем делать ставку на красивые и дорогие изображения 
страны. 
///показать таблицы с собранными данными 
— Разработали позиционирование, формулировки преимуществ и подробное 
описание услуг. 
— Подобрали более 50 дорогих фотографий из коллекций частных 
фотографов, чтобы передать всю красоту Словении: ее природы и культуры. 
///показать несколько фото 
— Создали яркий, красивый, премиальный дизайн и запустили сайт. 
— Сделали перевод всего сайта на английский язык для привлечения 
англоязычной аудитории. 
 
2. Разработали лид-магниты 
Создали несколько полезных инструкций и красиво их оформили. Посетители 
сайта скачивают их в обмен на свои контакты. 
///показать эти материалы 
 
3. Запустили на сайте блог 
Написали 26 интересных статей, которые решают ряд задач: 

●​ Приводят целевой SEO трафик — людей, интересующихся переездом в 
Словению. 

●​ Помогают узнать больше про преимущества жизни в стране, тем самым 
влюбляют в нее людей и еще больше повышают интерес к иммиграции. 

●​ Демонстрируют экспертность компании и показывают её как знатока 
Словении. 

///показать скриншот страницы сайта с этими статьями 

Результат 
Сайт готов и приводит целевых клиентов 
 
Мы получили современный, многостраничный, удобный и очень красивый сайт.  
Он постепенно поднимается SEO на первые позиции и приводит Terra Incognita 
целевых лидов. 
 



Мы продолжаем тестировать различные рекламные площадки для привлечения 
новых заинтересованных клиентов. Планируем добавить на сайт модуль 
интернет-магазина для продажи местных продуктов питания и косметики. 
///показать первый экран сайта 

Мораль 
Кто управляет вашими продажами? 
 
Если к вам приходят клиенты по сарафанному радио, значит вы хорошо 
делаете свое дело. Но если вы хотите поднять продажи и наладить стабильный 
поток клиентов, надеяться только на «сарафан» не стоит. Самый оптимальный 
вариант — разработать продающий сайт и заняться его продвижением. Это то, 
что вы всегда можете контролировать и в итоге, в отличие от сарафанного 
радио, — можете управлять своими продажами. 

Оффер для клиентов 
Хотите тоже взять под контроль продажи и стабильно получать новые заказы? 
Оставьте заявку — мы проведем бесплатный экспресс-анализ и покажем 
предварительные варианты решения вашей задачи 
///форма отправки заявки 
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