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1. Descrigao

Descreva o seu objetivo

2. Critérios SMART

Especifico (Specific):

O objetivo deve ser claro e especifico, evitando generalidades.

Deve responder as perguntas: O que exatamente sera alcangado? Quem esta envolvido? Qual € o resultado esperado?

Mensuravel (Measurable):

O objetivo deve ser quantificavel e capaz de ser medido ou avaliado.

Deve permitir acompanhar o progresso e determinar se o objetivo foi alcangado.

Perguntas a serem respondidas incluem: Como podemos medir o progresso ou o sucesso? Qual é a métrica de desempenho a ser utilizada?
Alcangavel (Achievable):

O objetivo deve ser realista e alcangavel, considerando os recursos, o tempo e as restrigdes existentes.

Deve ser um desafio, mas também viavel, considerando as circunstancias.

Perguntas a serem respondidas incluem: E possivel atingir esse objetivo com os recursos e capacidades disponiveis? Quais s&o os obstaculos e
como podem ser superados?

Relevante (Relevant):

O objetivo deve estar alinhado com a viséo e os objetivos gerais da empresa.

Deve ser relevante para impulsionar o sucesso e o crescimento da organizacéo.

Perguntas a serem respondidas incluem: Por que esse objetivo é importante e como ele se relaciona com os objetivos gerais da empresa?
Temporal (Time-bound):

O objetivo deve ter um prazo definido para ser alcangado.

Deve estabelecer uma linha de tempo realista para alcangar o objetivo.

Perguntas a serem respondidas incluem: Qual é o prazo para alcangar o objetivo? Quando o objetivo sera concluido?

3. Objetivos Gerais

Exemplos abaixo (descreva os seus)
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4. Acgoes prioritarias
e Exemplo abaixo (descreva o seu)

5. Posicionamento Estratégico da CA2 Consulting
e Exemplo abaixo (descreva o seu)
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6. Planejamento de Ac¢oes
Ciclo de Vida | Objetivos | Iniciativas Acoes Periodo de | Responsave | Custo Prazo de
/ Cliente da Realizagdo | Conclusao
Comunic da das Acgoes
acao Iniciativa
Criagao da Marca
Site, landing page, redes sociais
Geragéao
de leads
Aquisicdo/ | Ampliaga
de

clientes
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