
Китайская логистика: как избежать рисков при 
выборе партнера. Три показательных кейса. 
 
Организация поставок из Китая нередко вызывает у предпринимателей ассоциации с 
лотереей или игрой в рулетку. Никогда не знаешь, какой исход ждет очередную партию: 
прибудет вовремя и в целости, застрянет на таможне, потеряется по дороге или будет 
безнадежно испорчена. А в самом неблагоприятном сценарии можно в одночасье 
лишиться и товара, и денег. 
 
Но, в отличие от слепого случая, в бизнесе многое определяет взвешенный выбор 
логистического провайдера. Ставка на надежного профессионала существенно 
повышает вероятность успеха, в то время как связка с сомнительным "специалистом" 
чревата тяжелыми последствиями.    
 
Рассмотрим три реальных кейса предпринимателей, на собственном опыте 
почувствовавших цену ошибки при выборе посредников в Китае. 
 

Кейс 1. На грани краха из-за экономии на логистике 
 
Компания X налаживала импорт электроники из Китая. Провайдера выбирали 
исключительно по принципу минимальной цены. Полгода схема работала без 
нареканий, но затем грянул форс-мажор. 
 
Локдаун в Китае парализовал груз на полмиллиона долларов. Требовалось экстренно 
искать обходные пути. Но мнимый партнер "испарился", игнорируя все попытки 
связаться. 
 
Итог: квартал простоя, штрафы от клиентов, упущенная прибыль. Экономия на 
логистике обернулась системным кризисом, поставив бизнес на грань краха. 
 

Кейс 2. Мошенник в овечьей шкуре 
 
Предприниматель N по наводке знакомых нашел контрагента в Китае, обещавшего 
эксклюзивные условия и премиальный сервис. Охотно принял 100% предоплату и 
растворился. 
 
При ближайшем рассмотрении, за красивым фасадом скрывался матерый аферист без 
признаков инфраструктуры и компетенций в логистике. Доверчивый бизнесмен 
остался и без денег, и без товара. 
 



Плачевный результат: крупные финансовые потери, урон репутации, угроза 
дальнейшему существованию бизнеса. Вместо добросовестного партнера был 
приобретен "кот в мешке".  
 

Кейс 3. Подводные камни устных договоренностей 
 
Стартап Y с большим трудом запускал производство в Китае. Ресурсов на 
выстраивание логистики не хватало. Это направление всецело отдали на откуп 
местным партнерам, расточавшим обещания наладить бесперебойную работу. В 
действительности - завалили сроки, допустили срывы с растаможкой и доставкой. 
 
Оказалось, что предъявлять претензии и требовать компенсации некому. Формальных 
договоренностей, обязательств и ответственности не существовало. Никакой 
юридической силы за рукопожатиями и устными заверениями не стояло. 
 
Неутешительный итог: срыв запуска продукта, утрата доверия инвесторов, туманные 
перспективы развития. Прыжок в неизвестность без страховочного троса обернулся 
болезненным приземлением. 
 
Приведенные истории - лишь надводная часть айсберга проблем, подстерегающих 
предпринимателей в погоне за мнимой экономией и легкой прибылью на китайском 
направлении. По оценкам экспертов, до 30% компаний ежегодно страдают от 
недобросовестных партнеров, теряя в среднем 15-20% оборота. Последствия 
приходится разгребать месяцами, а то и годами. 
 
Чтобы минимизировать эти риски, с самого начала ориентируйтесь на проверенного и 
благонадежного логистического провайдера. При выборе партнера обращайте 
внимание на следующие критерии: 
 
- Незапятнанная репутация и обширный опыт в вашей отрасли 
- Прозрачность и паритетность условий сотрудничества, подкрепленные договором 
- Принятие на себя всей полноты ответственности и рисков за сохранность и 
своевременность доставки груза   
- Полная вовлеченность и готовность в любой момент включиться в решение 
потенциальных проблем и форс-мажоров 
 
Комплексная проверка и правильно выстроенные отношения с логистическим 
провайдером - залог стабильности и безопасности вашего бизнеса при работе с 
Китаем. Это избавит от ненужных рисков, авралов и потерь, позволив сосредоточиться 
на стратегическом развитии своего дела. 
 
Если вы только выходите на китайский рынок или испытываете трудности с 
действующим поставщиком логистических услуг - буду рад поделиться экспертизой и 
дать индивидуальные рекомендации по выбору надежного партнера. Обращайтесь 
https://cargo-2894.ru/  и в течение 10 минут получите квалифицированный ответ на 
любые вопросы о логистике из Китая. 

https://cargo-2894.ru/
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