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	Скрипник Михаил Юрьевич
Бизнес-тренер практик. Внедряю систему продаж для роста прибыли и бизнеса собственников.
Более 250 компаний - постоянных клиентов: Freedom, Honeywell, Philips, Евразия, Guess и др. Предприниматель. Инвестор. Счастливый муж и папа 2-х принцесс.  
16 лет профессионального опыта в продажах в крупнейших компаниях на ключевых позициях: L’Oreal, Дудар, Turkuaz и др. Прошел путь от инженера и торгового представителя до топ-менеджера.
Резидент бизнес-клуба Parasat (ведущее деловое сообщество Казахстана).
Ключевые темы: продажи, командообразование, тайм-менеджмент, коммуникации, планирование, лидерство.



Владелец:
- платформы для роста бизнеса, руководителей и предпринимателей Smart Sales (13 000+ учеников, 2 500+ участников открытых обучающих мероприятий, 1 000+ тренингов, 250+ корпоративных тренингов, 150 индивидуальных коуч сессий и консультаций, 58 потоков открытых тренингов по продажам «ЧЕМПИОН ПРОДАЖ», «РОСТ ПРОДАЖ»);
- "фазенды" (яблоневые сады - 100-120 тонн урожая в 2023 году, КРС - 550 голов (реализация); доходность до 70% годовых).

Регулярные авторские программы обучения: 
- «Быстрый рост продаж»: онлайн-марафон по продажам для тех, кто хочет научиться закрывать сделки легко и без давления;
- «Рост продаж»: интенсивный офлайн курс по продажам для руководителей, предпринимателей, менеджеров по продажам. 2 ступени (практика, домашние задание и сопровождение);
- «Перепрошивка мышления: система для достижения результатов»: онлайн-курс по планированию всех областей жизни, работе с мышлением для всех, кто хочет получить готовую систему целеполагания, планирования и достижения результатов в жизни. 

Новости и публикации: 
Подкаст “База Smart: территория сильных • Parasat Business Club: формула дорогих продаж • Как продавать быстро и дорого: ключевые инсайты тренинга для резидентов Parasat Business Club • Какие факторы влияют на повышение продаж? • Почему предприниматели теряют деньги и чему учат крупные ошибки • Как потерять 600 тысяч долларов, выжить и найти себя — история 3 провалов • Один день из жизни фермера: почему сельское хозяйство это не про легкие деньги
>>Фото для публикаций • Фотографии с выступлений и тренингов • Отзывы • Кейсы клиентов Smart Sales • Сертификаты 


Повышение квалификации (курсы, тренинги, семинары):
2025 г., Минск/Алматы: трансформационный тренинг Дениса Гурленя “Внутренняя цитадель”;
2025 г., Индонезия (о. Бали): трансформационный тренинг Виталия Булавина “Аутентичность”;
2024 г., США: бизнес тур в крупнейшие корпорации (первая группа от посольства Казахстана);
2024 г., Казахстан: Трансформационный тренинг Виталия Булавина «Пространство для развития»;
2023 г., Китай: бизнес тур в крупнейшие корпорации региона + участие в международном форуме “Один пояс - один путь”;
2023 г., Швейцария: «Сила подсознания - практикум», Джо Диспенза;
2022 г., Казахстан: «Специализированный курс для HR-менеджеров»;
2021 г., Казахстан: «Стратегический менеджмент»;
2021 г., Казахстан: «Операционный менеджмент»;
2020-2021 гг., Казахстан: «НЛП мастер»;
2019-2020 гг., Казахстан: «НЛП-практик»;
2019-2020 гг., Украина, программа Syndicate на базе Genius Marketing: «Тренинги по маркетингу и рекламе»;
2019 г., США: программа обмена опытом от крупнейших корпораций Amazon, Tesla, Google, Apple, Facebook, Netflix, Airbnb;
2019 г., Лос-Анджелес, США: первый Форум университета «Синергия» для русскоязычных предпринимателей;
2019 г., Россия, филиал Action Coach, Великобритания: «Постановка целей и планирование»;
2018 г., Украина: «Наука и искусство трансформационного коучинга»;
2015-2018 гг., Россия, Франция: обучающие тренинги на базе компании L’Oreal Kazakhstan;
2017 г., Кипр, тренер Marilyn Atkinson, Международный эриксоновский университет (Канада): «9 навыков эмоциональной компетентности»;
2017 г., Кипр, тренер Marilyn Atkinson, Международный эриксоновский университет (Канада): «Тренинг для тренеров»;
2009-2015 гг., Казахстан: обучающие тренинги на базе компании Дудар;
2012 г., Украина: тренинг «Качественное построение дистрибуции»;
2009 г., Россия: тренинг «Процесс продаж».

Открытые выступления:
2026. KIT ALMATY сообщество. Как увеличить продажи в два раза;
2026. KIT Best Practice | Industry Leaders. Панельная дискуссия о системном росте и управлении бизнесом через эффективные продажи
2026. Burn, бизнес-сообщество. Как увеличить продажи в 2 раза;
2026. Bilim Marketing Academy, управленческая академия. Модуль обучения по продажам;
2026. Biz Pride, cообщество предпринимателей. Как увеличить продажи в 2 раза;
2025. Parasat Business club. Равноправное партнерство в жизни и бизнесе;
2025. NAQTY, бизнес-клуб. Как увеличить продажи в 2 раза (практикум);
2025. The One System, платформа. Как увеличить продажи в 2 раза (практикум);
2025. "Kaizen Club", бизнес сообщество. Как увеличить продажи в два раза;
2025. "Master Mind Community", женское сообщество. Как создать эффективный отдел продаж;
2025. "Шанырак Жастар", подростковый клуб. Навыки эффективных продаж (2х месячное обучение);
2025. The One System, платформа. Как увеличить продажи в 2 раза (вебинар);
2025. NAQTY, бизнес-клуб. Как быть более убедительным;
2025. KIT Astana, международное сообщество. Как увеличить продажи в 2 раза;
2025. Parasat Club Astana, бизнес-клуб. Как увеличить продажи в 2 раза;
2025. Parasat Club Almaty, бизнес-клуб. Как увеличить продажи в 2 раза;
2024. AB Club, бизнес-клуб. Как увеличить продажи в 2 раза;
2024. Women Create, женское бизнес-сообщество. Продажи как основа стратегического планирования;
2024. SAMGA Forum, бизнес-форум “Личный бренд и маркетинг”. Как увеличить продажи в 2 раза;
2024. Назарбаев Университет (NU). Психотипы продавцов (практикум для студентов);
2024. IV Мульти-отраслевая конференция для производственных компаний. Выгорание топ-менеджеров (форум), г. Минск (Беларусь);
2024. “Прорыв”, обучение для предпринимателей (вебинар);
2024. Silkway, сетевая компания. Тренинг на 500 человек;
2023. FinMap, конференция. Удвой прибыль своего бизнеса (воркшоп);
2023. Reskill & Upskill, конференция. Лидерство и социальное влияние (воркшоп);
2023. Parasat , бизнес-клуб. Разбор кейсов бизнесменов (воркшоп);
2023. “Бизнес инсайт”, клуб спикеров. Психология продаж - правила работы с возражениями, г. Москва (Россия);
2023. Союз предпринимателей Кыргызстана. Как повысить навыки эффективных продаж (вебинар);
2023. Infinum, женский бизнес-клуб. Продажи и переговоры (мастер-класс);
2022. Университет международного бизнеса имени Кенжегали Сагадиева (UIB). Professional oriented program. Как управлять финансами и развивать 3 бизнеса;
2022. Vavilon Teens, клуб. Планирование, продажи, целеполагание (серия выступлений);
2022. Vavilon, клуб. Планирование, продажи;
2022. Woman Create, бизнес-клуб. Продажи;
2022. "Титаны", бизнес-клуб. Планирование;
2021. "Фактор мотивации", клуб. Планирование;
2021. B.Brunchkz, клуб. Мышление;
2021. Vavilon, клуб. Продажи, мышление;
2021. Форум для аграриев страны. Ситуация в стране и к чему готовиться через 10 лет. 


Корпоративные клиенты: «Бавария» ·«Jusan Bank» · «Castrol» · «Apple» · «Philips Lightning» · «Mono Concept» · «Ордамед» · «Зерде Фарма» · «Romantic» · «Kazakh Yuvelir» · «EMС» · Qubiq» · «Sweet Premium» · «UPL Limited» · «LIEBHERR» · «Welding Group» · «NickOl» · «L’Oreal» · «Дудар» · «Радуга» · «Астана НАН» · «Агриматко» · «Атамекен Агро» · «Aitas Agro» · «Delonghi» · «JV Team» · «Kerastase beauty Institute» · «Explanta» · «ONmacabim» · «Электрокомплекс Азия» · «Freedom finance» · «Теле 2» · «Adhara» · «Fir Caspian» · «National Security & Communication» и многие другие

Формат образовательных программ: мастер-класс, тренинг-интенсив, дискуссия, интервью, семинар, вебинар, интерактивная лекция в компании или на мероприятии, выездные форматы.
Каждое мероприятие, выступление – это: теория, проверенная временем и практикой · примеры из жизни и разбор кейсов · индивидуальные и групповые упражнения · взаимодействие со всеми участниками и нетворкинг · игровые механики и динамичный интерактив · навыки, которые останутся с вами навсегда · мотивация и мощный заряд энергии.
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Онлайн-продукты: Кодекс • Экспресс аудит отдела продаж • Онлайн-тестирование • Стратегический планер
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