
РЕСО-Вет 
Презентации Lite 

 
Ниже приведены варианты формулировок слагаемых Презентации Lite для продукта 
РЕСО-Вет.  
 

Чтобы собрать презентацию, необходимо внимательно прочитать варианты 
формулировок, выбрать понравившиеся и последовательно соединить их в разделе 
«Сборка презентации» (см. раздел Сборка презентации).  

Суть Продукта 

1.​ РЕСО-Вет – это прием 10 разных специалистов в режиме онлайн, если у ___ 
(💡Примечание. Назовите питомца, о котором идет речь) проблемы со здоровьем, есть 
вопросы по его содержанию, уходу, или питанию. А если нужен очный визит в 
ветклинику, то специалист подберет на выбор не менее двух вариантов.​
. 

2.​ РЕСО-Вет нужен для того, чтобы в любой момент выйти на связь с ветеринарами 
самых разных специализаций: терапевт, хирург, репродуктолог, паразитолог, 
экзотолог и пр. или получить помощь в подборе клиники для лечения ___ 
(💡Примечание. Назовите питомца, о котором идет речь). Сделать это очень комфортно, – сидя, 
например, на диване или закутавшись в плед, просто написать или позвонить врачу. ​
. 

3.​ Если нужно получать ответы на вопросы по содержанию, уходу, поведению и 
здоровью Вашего лохматого (или не очень) друга (собака, кошка, енот, минипиг, 
хомяк, попугай, тритон, черепаха и т.д.), то в РЕСО есть абонемент на безлимитные, 
анонимные, круглосуточные онлайн-консультации без очередей от грамотных и 
практикующих ветеринаров: терапевта, хирурга, репродуктолога, паразитолога, 
экзотолога и пр.​
. 

4.​ Если питомец застрахован, то консультация с ветеринаром, даже самой узкой 
специализации, всегда будет доступна на расстоянии сообщения или звонка. Есть 
вопрос по здоровью? Нужно узнать как отучить животное писать мимо туалета? 
Планируете длительную поездку и переживаете за поведение питомца? – просто 
пишите или звоните специалисту и получаете ответ. В медицинском сервисе сегодня 
это один из самых популярных трендов. 

РЕСО-Аргументы 
1.​ Если говорить о том, чем славится именно РЕСОвское страхование домашних 

животных, то на сегодняшний момент на рынке практически невозможно найти 
предложения с таким количеством животных, которых можно застраховать.​
Мы страхуем птиц, грызунов, семейства куньих и даже экзотических питомцев. 
Подавляющее большинство компаний страхует только собак и кошек. Это, 
безусловно, говорит о том, что РЕСО берет на себя ответственность там, где другие 
компании предпочитают даже не связываться. ​
. 

2.​ Говоря о страховании животных в РЕСО, хочу отметить, что у нас одна из самых 
лояльных цен на рынке. Если сравнивать с конкурентами или отдельными сервисами 
по оказанию аналогичных услуг, мы увидим, что они будут стоить дороже, а в 



некоторых местах неприлично дорого! Это говорит о том, что клиентов в РЕСО такое 
количество, что мы можем себе позволить не завышать цену, чтобы окупить качество 
получения консультаций. ​
. 

3.​ Существенным преимуществом нашего полиса РЕСО-Вет является то, что в него по 
умолчанию включены консультации узкопрофильных специалистов: дерматолог, 
неонатолог, паразитолог, специалист по УЗИ и даже зоопсихолог! На данный момент 
таким не может похвастаться ни одна страховая компания на рынке. Это говорит о 
том, что мы стараемся сделать максимально комфортный и полезный сервис для 
своих клиентов. ​
. 

4.​ В направлении медицинского страхования животных у РЕСО репутация компании, 
которая оказывает медицинские услуги на очень высоком уровне. Об этом говорит 
хотя бы тот факт, что консультации оказываются компанией-партнером, где работают 
не просто квалифицированные ветеринары, а ежедневно практикующие врачи. 
Поскольку в РЕСО люди приходят не по рекламе, а по рекомендациям, мы не можем 
позволить себе оказывать услуги плохо, потому что на кону стоит репутация 
компании. 

Цена + Уровни защиты 
1.​ РЕСО-Вет можно оформить, как на одного питомца, так и на нескольких. ​

Например, на троих стоит – 2 430 рублей в год. На двоих – 1 800 рублей. Для одного 
обойдется в 900 рублей в год. ​
Вы какой вариант рассматриваете: на троих, на двоих или на одного?​
. 

2.​ У нас в РЕСО есть несколько вариантов карманного ветеринара. ​
Если пять животных страховать, выходит – 4 050 рублей в год, – как пакет продуктов. 
Если оформить на двоих, получится 1 800 рублей в год. Стоимость полиса РЕСО-Вет 
для одного питомца – 900 рублей в год, – как килограмм корма. ​
Вам какой вариант ближе: на пятерых, на двоих или на одного?​
. 

3.​ Можно полис сделать на несколько животных, например кошка, собака и попугай, а 
можно только на одну собаку. ​
Цена полиса для собаки, кошки и попугая, будет стоить всего 2 430 рублей в год. В 
день не больше 7 рублей. ​
Если страховать только собаку и кошку, выйдет – 1 800 рублей в год. Или около 5 
рублей в день. ​
Стоимость для одной собаки – 900 рублей в год. В пересчете на день это было бы 
меньше 3 рублей. С чем можно сравнить? Это как две недели откладывать, чтобы 
один раз на автобусе проехать. ​
. 

4.​ Есть несколько вариантов страхования полиса РЕСО-Вет: ​
1. «Выгодный». Будут застрахованы трое животных, например, кошка, собака и хомяк. 
Получится где-то 200 рублей в месяц или 2 430 в год.​
2. «Цена-качество». Страхуем двух питомцев, например, собаку и хомяка. Стоимость 
будет 1 800 рублей в год, то есть 150 рублей в месяц.​
3. «Практичный». Будет застрахован только хомяк. В год 900 рублей получится. Если 
пересчитать на месяц, то вышло бы 75 рублей.​
Подскажите, вам какой вариант больше откликается: «Выгодный», «Цена-качество» 
или «Практичный»?  



Сборка презентации 
Создайте два варианта презентаций Lite. ​
 

Для этого выберите понравившиеся формулировки каждого слагаемого из 
предложенных выше и впишите их в пустые строки, согласно формуле:  

 
 

Суть Продукта + РЕСО-Аргумент + (Цена + Уровни защиты) 
 

 
Первый вариант презентации Lite ​
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Второй вариант презентации Lite ​
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Зачет 
Сдайте зачет. ​
 
Для этого выучите наизусть два варианта получившихся презентаций Lite и 
проговорите их вслух. 
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