
 

Convocatoria en Colombia 
CONSULTOR/A DE ​

GROWTH & PARTNERSHIPS 
 

SOBRE NOSOTROS 
Equilibrium es una consultora dedicada a la generación de evidencia social y económica en 
América Latina y el Caribe. Nos especializamos en el levantamiento de datos cuantitativos y 
cualitativos para asesorar la toma de decisiones basadas en evidencia. Equilibrium tiene 
oficinas en Perú, Colombia, Ecuador, Venezuela y Paraguay.  

Visítanos en www.equilibriumbdc.com. 

 

OBJETIVO DE LA CONVOCATORIA 
Buscamos 01 profesional en Colombia para desempeñarse como Consultor/a de Growth & 
Partnerships, quien será responsable de la expansión de nuestra red de clientes y aliados en 
el sector privado en Colombia. 

En este rol identificarás oportunidades, desarrollarás propuestas comerciales y fortalecerás 
relaciones estratégicas con empresas. Buscamos a alguien con energía y que quiera impulsar 
su carrera en el mundo de la consultoría y los negocios. 

 

FUNCIONES 
●​ Realizar actividades de networking para fortalecer relaciones comerciales con 

potenciales clientes y aliados del sector privado en Colombia. 
●​ Mapear y conectar con perfiles clave para expandir la cartera de clientes y alianzas 

comerciales de Equilibrium en Colombia. 
●​ Diseñar propuestas técnicas y comerciales. 
●​ Supervisar la ejecución de proyectos y actuar como Key Account Manager. 
●​ Analizar tendencias del mercado para mejorar continuamente nuestra propuesta de 

valor. 
●​ Mantener una comunicación proactiva con los clientes y aliados. 
●​ Trabajar en temáticas empresariales como mercado laboral, empleo, servicios 

financieros, consumo masivo, innovación, cadenas productivas, entre otros, alineados 
con iniciativas de desarrollo e impacto social en el sector privado. 
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REQUISITOS 
●​ Egresado/a de Administración de Empresas, Ingeniería Industrial, Marketing o afines. 
●​ Experiencia en empresas de investigación de mercados o en áreas de marketing de 

empresas líderes. 
●​ Habilidad para detectar oportunidades de negocio y construir alianzas estratégicas. 
●​ Excelentes habilidades de comunicación, negociación y relacionamiento. 
●​ Capacidad de estructurar propuestas atractivas y persuasivas. 
●​ Se valora bastante el dominio del inglés (oral y escrito). 
●​ Se valora bastante el manejo de dashboards de visualización como Looker Studio, 

Power BI, tableau.  
●​ Indispensable residir en Bogotá. 

 

CARACTERÍSTICAS DEL PUESTO 
●​ Contrato de trabajo con un periodo de prueba de 3 meses.   
●​ Remuneración mensual acorde al mercado y experiencia. 
●​ Disponibilidad a tiempo completo de lunes a viernes en horario regular. 
●​ Modalidad híbrida de trabajo (virtual y presencial).  
●​ Buen ambiente de trabajo y apoyo de un equipo multidisciplinario y multi país.  
●​ Inicio proyectado: Enero 2026 

 

BENEFICIOS ADICIONALES 
●​ Experiencia regional: Trabajarás con equipos internacionales e interdisciplinarios. 
●​ 20 días hábiles de vacaciones por año. Adicionalmente: cierre de oficina entre el 24 de 

diciembre y 01 de enero. 
●​ Flexibilidad de horarios siempre y cuando sea posible. 
●​ Aporte económico para actividades de libre elección y de capacitación técnica.  

 

¿CÓMO POSTULAR? 
Envíanos tu CV y carta de intención a este formulario: 
https://forms.gle/VMMty57PQcXDMHrL9   

Recibiremos postulaciones hasta 31/12/2025. Sin embargo, la convocatoria podría cerrarse 
antes si encontramos el perfil que buscamos. 

Contactaremos solo a las personas que pasen a entrevista. 

 

Muchas gracias por tu interés y ¡éxitos! 
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