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	مندوب مبيعات محترف يتمتع بخبرة تزيد عن 6 سنوات في مجال المبيعات والتسويق، مع سجل حافل بتحقيق الأهداف البيعية وزيادة ولاء العملاء. لديه مهارات ممتازة في بناء العلاقات التجارية، والتفاوض الفعّال، وتحليل احتياجات العملاء لتقديم حلول مناسبة تعزز من حجم المبيعات. يسعى للانضمام إلى بيئة عمل ديناميكية حيث يمكنه تطوير مهاراته والمساهمة في تحقيق أهداف الشركة. 
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	●​تدريب على استراتيجيات خدمة العملاء – LinkedIn Learning (2022) 
	●​دورة في إدارة علاقات العملاء (CRM) – معهد المبيعات السعودي (2021) 
	اللغات 
	 

