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【はじめに】 

 
僕はカメラ転売を始めて、 

1日1時間の実労働時間で月20万円の収益を達成しました。 

カメラ転売は「自分のルール」をしっかり守れば 

月5万円以上は稼げるようになります。 

自ら稼げるスキルを身に着ければ、夢を現実にできます。 

 

僕は親孝行したいという気持ちから副業を始めました。 

 

 本業の収入だけでは 

「両親の介護が必要になった時に援助することができない」 

「介護が必要な時は仕事をやめてそばにいてあげたい」 

  

と考えて、自ら稼げるスキルを身に着けたいと思いました。 

 

 現在は副収入から祖父母に名前入りの万年筆をプレゼントしたり、両親に毎月3万円
の仕送りをしています。 

  

親孝行のかたちは人それぞれですが、感謝の気持ちを形で表して、たくさんの恩返し
をしていきます。 

時間がなくて副業できない人は効率良く、自ら稼げるスキルを身に着けて、自己投資
したり、周りの人に感謝の気持ちを伝えてください。 
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【銀行員が教える副業が会社にバレる仕組み】 
副業がバレる仕組みを理解しておけば、会社に副業がバレる可能性を大きく下げるこ

とができます。 

  

≪副業収入は住民税を納税する方法を間違えるとバレる≫ 

副業収入の住民税の納め方 

①  特別徴収：会社が代わりに支払う方法。 

②  普通徴収：自分で確定申告をし、自分で納税する方法。 

 特別徴収を選択した場合、本業収入と副業収入をまとめて会社が納税することになる
ので会社に副業をしていることがばれてしまいます。 

「普通徴収にすることで会社にバレるリスクをなくす」 

申告書には、特別徴収にするか普通徴収にするか選択する項目があります。「自分で

納付」の欄に丸を入れて提出すれば普通徴収になります。 

  

 ≪副業をしていることを仲良い同僚に公言するとバレる≫ 

社内から告発されて、副業が会社にバレることがあります。「副業していることは絶対に

言わない」と思っていても、飲み会の席や自慢したくなり口をすべらしてしまうタイミング

は多くあります。  
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【カメラ転売を始める前の心構え】 
  

≪カメラ転売はどういう人に向いているのか？≫ 

①   月5万円以上の副収入が欲しい人 

②   クレカの上限に余裕がある人（20万円以上） 

③   永続したスキルが欲しい方 

④   自分のルールをしっかり守れる人 

⑤   仕入れ金額を恐れない人（カメラの単価が高いため） 

  

カメラの単価は高いため、仕入れの金額を恐れずに仕入れをすることが必要です。仕入れ

なかったら利益になることはありません。 

  

≪カメラ転売のメリット≫ 

カメラは単価が高いうえに、価格が下がりにくいため、利益を出しやすい特徴があります。日

本人の趣味の中でも圧倒的に多いジャンルで市場が大きく、日本製のカメラは全世界の90
％を占めています。時期や季節を問わず需要があるため、いつ出品しても高い回転率で売

れていきます。人気のあるシリーズや商品を押さえれば、在庫を抱える心配はほとんどあり

ません。 

  

≪カメラ転売のデメリット≫ 

単価が高いので、仕入れのためにある程度の資金を用意する必要があります。購入者から

の質問や検品も必要なため、カメラに関する基本的なな知識も学ぶ必要があります。有在

庫の物販になるので保管スペースが必要になります。レンズにカビが生えることもあるので

湿気には注意する必要があります。 
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【カメラ転売の全体の流れ】 

　

全体の流れはたったこれだけです。 

慣れてくればトータルの所要時間は2時間程度で終わります。 

リサーチ、仕入れ（1時間）→撮影（30分）→ 

　　　出品（30分）→梱包、発送（10分） 

 

 

毎日リサーチや出品をするわけではないで、 

僕は 1 日の実働時間は 1 時間程度でした。 

これからお伝えすることを守れば 1 日 1 時間程度で月 5 万の副収入を得る

ことも可能です！ 

 

 

 
 

5 



≪リサーチ・仕入れについて≫ 

  

1、どこでカメラを仕入れるのか？ 

①中古カメラ販売店（ハードオフ、セカンドストリート等） 

実際に中古販売店で仕入れをすることは少ないですが、複数の店舗に足を運べば、

中古のカメラの相場をある程度把握することも出来ます。カメラの知識に自信がない人

は店員に質問すれば丁寧に答えてもらえるので、勉強することができます。 

  

②オークションサイト（ヤフオク） 

仕入れの8割はオークションサイトからです。ヤフオクの落札相場をリサーチすることが

非常に重要になってきます。オークションサイトを利用すれば、人気の高いカメラを通

常よりも安く仕入れられる可能性があります。しかし、動作不良の商品が届いたり、説

明文とは異なる商品が届くケースもあるので注意が必要です。商品の状態は写真や

説明文でしか確認できないので、気になる部分があれば出品者に質問して回答を得

る必要があります。動作未確認と説明文に書いてある商品は落札を控えましょう
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③フリマアプリ（メルカリ、ラクマ） 

たまに個人の方が使用しなくなったカメラを格安で出品しているケースがあります。価

格交渉も頻繁に行われているため、より安く仕入れができる場合が多いです。 

  

2、どの機種を仕入れるのか？ 

効率よく転売するには、【人気のメーカー】【カメラの種類】【機種シリーズ】を意識して仕入れ

ることが大切です。 

メーカー Canon 

カメラの種類 デジタル一眼レフ 

機種シリーズ EOS kissシリーズ 

  

フリマアプリ（メルカリ）でデジタル一眼レフカメラを購入する人は初心者の人が圧倒的
に多いです。メルカリは女性の利用者が多く、特に18～29歳、30代が多いことから、カ
メラ初心者向けのデジタル一眼レフを取扱うことで売れやすくなります。 

 

Canon　EOS kissシリーズ 

初心者などのエントリーユーザーに向けた製品となっており、小型軽量で低

価格を意識した一眼レフカメラ。  
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【販売リストの一部抜粋】 

 

 基本的はヤフオクで仕入れてメルカリに出品する流れになります。仕入れ価格を参考にリ

サーチしてみてください。メルカリで【Canon　kissシリーズ】と検索することでメルカリの

相場を把握することができます。 

 

検索する際は「絞り込み→販売状況→売り切れ」にしてメルカリの販売相場をリサーチしてく

ださい。 
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≪商品撮影について≫ 

購入者はメルカリで商品を購入する際、内容を読む前に商品の写真から選びます。ここで

欲しい方の目に止まるかどうかが重要になります。そのために売れる商品を出品するために

は綺麗に撮影することが必要です。 

 

撮影に必要な物      ​  

・デジタル一眼レフカメラ（Canon　EOS　kissシリーズ） 

・レフ板 

・撮影用の白い布 

 

撮影用のデジタル一眼レフカメラは何を使用しても構いません。商品の知識をつけるために

は自分で操作することで身に着けることができます。  
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　　　　　　レフ板　　　　　　　　　　　撮影用の白い布（4面を覆う） 

　　　　　　　　　　　　　　　　  

 

　　　　　　  

　　　　　　　撮影用の白い布（4面を覆う）の上にレフ板を乗せる 
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≪出品について≫ 

 

デジタル一眼カメラを100台以上出品しているトップセラーの写真・説明文を真似する

ことが一番の近道です。 

 

出品の際、意識する４点 

①   写真の撮り方　 

②   写真の並べ方　 

③   商品の説明の仕方 

④   SEO（検索時に上位表示されるための工夫） 

・説明文に「デジタル一眼レフ」「一眼レフ」という文言を入れる。 

　　　　 ・毎日100円値下げをして上位表示されるようにする。 
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商品の出品が完了したら、【デジタル一眼レフ】【一眼レフ】とキーワード検索をして出品した

商品が上位に表示されているか確認しましょう。 

  

写真が綺麗に撮れていても上位に表示させていなければ購入されることはありません。 
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≪梱包・発送について≫ 

梱包に決まりはありませんが、精密機器になりますので取扱いには注意しましょう。ま

た発送前に改めて動作の確認を行うことで購入者とのトラブルを未然に防げるので検

品は行うようにしましょう。 

 

梱包に必要な道具 

・ガムテープ　　・カッター　・はさみ 

・セロハンテープ　　　・ウエットシート　　・乾いた布 

・緩衝材　　・段ボール（仕入れの時に入っていた物で大丈夫） 

 

 

①   ウエットシートで外観のほこりをとる。 

②   乾いた布でレンズやボディの液晶、ボディの外観をふく。 

③   レンズとボディに分けて緩衝材で梱包をする。 

④   箱に入れる際は商品の間違いはないか、付属商品の入れ忘れがないか確認
する。 
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【まとめ】 

○仕入れ商品は「Canon EOS kissシリーズ」 

○仕入れはヤフオク。出品はメルカリ。 

○トップセラーの真似をする。 

○仕入れを恐れないこと。 

  

仕入れ・リサーチのコツを掴めば作業時間も短縮されます。最初は１

～2台仕入れて、売れる流れを掴むことが大切です。恐れずに行動し

てみましょう。 

  

不明な点やご相談等ありましたら、 

公式LINEまでお気軽にご連絡ください。 

最後までお読みいただきましてありがとうございました。 
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