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Ders Açıklaması 
 
Bu derste, pazarlama ilkelerine giriş yapılarak bu alanda öne çıkan konular ve çalışmalar ele 
alınacaktır.  
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Principles of Marketing, Philip Kotler 
Marketing Management, Philip Kotler, 
Pazarlama İlkeleri ve Örnek Olaylar,İsmet Mucuk 
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Hepinize başarılı, mutlu ve  sağlıklı bir akademik yıl dilerim. 
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