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Ders Agiklamasi

Bu derste, pazarlama ilkelerine giris yapilarak bu alanda éne ¢ikan konular ve ¢alismalar ele
alinacaktir.

Tavsiye Edilen Kaynaklar

Principles of Marketing, Philip Kotler

Marketing Management, Philip Kotler,
Pazarlama ilkeleri ve Ornek Olaylar,ismet Mucuk

Lecture Contents

Pazarlamanin tanimi, kapsami, geligimi,

Pazarlama anlayisi ve yeni trendler

Pazarlama gevresi, stratejik planlama ve pazarlamanin rolii

Pazarlama aragtirmasi ve bilgi sistemi

Tiiketici pazarlari ve tiiketici davranisi

Endistrivel pazarlar ve uluslararasipazarlar

Vize sinavi

Pazar bolimlendirme, hedefleme, konumlandirma ve satig tahminleri

Mamul

Fivat

Tutundurma (pazarlama iletigimi)

Kigisel satig ve satig geligtirme

Reklam ve halkla iligkiler, hizmet pazarlamasi

internette pazarlama ve dogrudan pazarlama, dagitim: dagitim kanallari ve fiziksel dagitim
(lojistik), pazarlama yonetiminde organizasyon, uygulama ve denetim, uluslararasipazarlama

Final Sinavi

Final Sinavi

Notlandirma

Ara Sinav: %40

Final: %60

Hepinize basarili, mutlu ve saglikli bir akademik yil dilerim.



Litfen sorulariniz ve onerilerinizi e-mailime génderin.



	 
	 
	 
	 
	 

