Oferta n°44

En Demant, grupo lider mundial en soluciones auditivas y tecnologias para el cuidado
de la salud, trabajamos cada dia para que los profesionales del sector audioldgico
dispongan de las mejores herramientas y puedan ofrecer una atencion excelente que
mejore la vida de las personas. Para seguir creciendo, buscamos reforzar nuestro equipo
con un/a Comercial B2B que impulse el desarrollo de nuestro negocio en la zona
Noroeste.

? Ubicacion: Residencia en alguna ciudad de la zona Noroeste (Galicia, Asturias,
Castilla y Leon o alrededores).

@ ;Qué haras en este puesto?

Seras la persona clave en el desarrollo del mercado profesional de audiologia en tu
territorio. Tus principales responsabilidades seran:

e Prospeccion y captacion de nuevos clientes B2B (clinicas audioldgicas, Opticas,
distribuidores y partners del sector salud).

e Gestion, fidelizacion y desarrollo de cuentas clave junto con el/la Sales

Manager.

Presentacion comercial de soluciones auditivas y tecnologias de la compaiiia.

Negociacion de acuerdos comerciales y cierre de oportunidades.

Formacion a profesionales sobre productos, software y actualizaciones técnicas.

Analisis del mercado, identificacion de nuevas oportunidades y seguimiento de

la competencia.

Participacion en ferias, jornadas y eventos sectoriales.

Elaboracion de reportes comerciales, previsiones y seguimiento de KPIs.

Coordinacion con los equipos de marketing, producto y servicio.

Planificacion y ejecucion estratégica del plan de visitas y cobertura del territorio.

% Requisitos

Formacion en areas comerciales.

Valorable formacion técnica en audiologia o dispositivos médicos.
Experiencia de al menos 5 afos en ventas B2B.

Muy valorable experiencia previa en audiologia, dispositivos médicos, Optica,
dental, farmacia u otros entornos sanitarios.

e Habilidades de negociacion y comunicacion técnica.
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Orientacion a resultados y proactividad.

Nivel de inglés minimo B2.

Residencia en zona Noroeste (Galicia, Asturias, Castilla y Leon o alrededores).
Disponibilidad para viajar.

Carné de conducir en vigor.

Pensamiento estratégico y capacidad analitica.

Trabajo colaborativo con equipos multidisciplinares.

¥ /Qué ofrecemos?

Contrato indefinido con salario fijo + variable.

Coche de empresa, dietas y herramientas de trabajo.

Formacion continua en tecnologias auditivas y software especializado.
Participacion en proyectos de impacto en un sector en plena expansion.
Oportunidades de crecimiento dentro de una compaiia global.

Un entorno colaborativo, dindmico y con un proposito claro.

¢ ;Por qué Demant?
Porque creemos firmemente que la tecnologia puede cambiar vidas.

En Demant encontraras un equipo que confia, que colabora y que innova. Un lugar
donde tu trabajo tiene un proposito real y donde tu crecimiento tiene espacio.

+ informacion

Oferta n°45

COMERCIAL TECNICO/A SECTOR ELECTRICO (REF.2309)
Datos

Localidad de Ubicacion del Puesto: LLANERA(ASTURIAS)
Datos adicionales

FUNCIONES:
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- Mantenimiento de la cartera de clientes.

- Elaboracion de ofertas: desarrollo de propuestas comerciales competitivas, adaptadas a
las necesidades especificas de cada cliente.

- Control de precios y descuentos: gestion eficiente de condiciones comerciales para
optimizar la rentabilidad y cumplir los objetivos de ventas.

. Gestion de agenda y viajes: planificacion eficaz de visitas en todo el territorio
nacional, asegurando una presencia activa en el mercado.

- Gestion de ferias, eventos y formaciones: organizacion y ejecucion de acciones
comerciales que impulsen la marca y generen nuevas oportunidades de negocio.

- Apoyo a la red comercial: acompafiamiento, coordinacion y soporte al equipo
comercial.

REQUISITOS:

- Experiencia previa como comercial al menos 2 afios.

- Disponibilidad para viajar a nivel nacional de manera habitual.

- Valorable conocimientos en sector eléctrico.

CONDICIONES:

- Contrato laboral indefinido.

- Jornada completa.

- Salario 2400 euros brutos mensuales.

Datos de contacto

Las personas interesadas pueden enviar su curriculum vitae a la siguiente direccion de
correo electronico: lucia.vergara@gruponoas.es indicando en el asunto "OFERTA
COMERCIAL TECNICO SECTOR ELECTRICO" REF.2309

Requerimientos
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+ informacion

Oferta n°46

Compaiiia: Affinity Petcare Compaiia experta en nutricion animal. Somos una
compaiiia amante de los animales que lleva mas de 50 afios comprometida con el
bienestar de las mascotas y de las personas que cuidan de ellas. Somos lideres en
alimentacion de perros y gatos en el mercado espaiol, y nos sentimos orgullosos de
nuestras marcas Advance, Advance Diets, Nature’s Variety, Natural Trainer y Libra,
ique alimentan a millones de perros y gatos cada dia! Los mas de 1.200 profesionales
que formamos Affinity desarrollamos nuestra labor y pasion desde la sede central de
Barcelona y en las oficinas de Paris, Milan y Londres.

Provincia puesto vacante: ASTURIAS y dreas colindantes.

+informacion

Oferta n°47

Importante Empresa Distribuidora De Varias Compainias Internacionales, Que Ofrece a
Sus Clientes Una Amplia Gama De Productos Para Diagndstico Molecular En
Laboratorios De Inmunologia, Transplante, Genética, Oncologia y Bancos De Sangre,
Seleccionamos

Delegado/a ventas zona de Asturias y Cantabria Sus Responsabilidades Principales
Seran, Entre Otras

e Planificar y gestionar las visitas al cliente, escuchando las necesidades y
ofreciendo soluciones con nuestros productos.

e Prospeccion de clientes potenciales, conociendo que productos o tecnologias
estan en el mercado y cuales son los mas demandados por los clientes.
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e Coordinar con el equipo de soporte formaciones, demos ¢ incidencias en
clientes.

e Coordinar con el departamento de contratacion para la realizacion de ofertas y
presupuestos.

e Realizacion de informes y seguimiento de presupuestos y concursos.

Se requiere licenciatura o grado en el &mbito sanitario, experiencia de al menos 3 afios
en el sector Healthcare / Diagndstico / Biotecnoldgico /Laboratorio y un alto nivel de
inglés. Asi como disponibilidad para viajar en la zona de Asturias y Cantabria un 60%
del tiempo

Se Ofrece

e Incorporacién inmediata a Empresa puntera en su sector, con estabilidad, muy
dindmico y desarrollo profesional
Kilometraje / vehiculo de empresa
Ambiente de trabajo dindmico y colaborativo.

e Beneficios sociales no consolidables como seguro médico privado, entre otros, y
formacién continua:

Trabaja con nosotros ;jPor qué elegirnos? Informacion basica de proteccion de datos
Responsable: DIAGNOSTICA LONGWOOD S.L.; Finalidad: Que el candidato pueda
formar parte del proceso de seleccion iniciado por DIAGNOSTICA LONGWOOD S.L;
Legitimaciéon: Consentimiento; Destinatarios: No se cederan datos a terceros, salvo
obligacion legal; Derechos: Acceso, rectificacion y supresion, asi como otros derechos,
como se explica en la informacion adicional; Informacién adicional y detallada:

https://www.dlongwood.com/informacion-basica-sobre-proteccion-de-datos/

+ informacion

Oferta n°48
Saneamientos Pereda es una empresa familiar con sede en Oviedo, fundada en 1959.
Inicio su actividad como distribuidora de productos de fontaneria y sanitarios, y a lo

largo de los afos ha experimentado un crecimiento sostenido gracias al esfuerzo, la
dedicacion y, sobre todo, a la confianza de sus clientes.
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Este compromiso con la calidad y la adaptacion constante a las necesidades del mercado
han posicionado a Saneamientos Pereda como un referente en su sector.

Actualmente, la empresa ofrece una amplia gama de productos tanto para profesionales
como para particulares exigentes: fontaneria, calefaccion, sanitarios, griferia, mobiliario
y accesorios de bafio, materiales de construccion, electricidad, pintura, jardineria y
herramientas.

Tu papel

Buscamos una persona con marcado perfil comercial, orientada a resultados y al cliente,
que disfrute del trato directo y la captacion en campo. Serd responsable de gestionar y
ampliar la cartera de clientes profesionales en la zona, ofreciendo asesoramiento
técnico-comercial y detectando oportunidades de negocio.

? Ubicacion: Asturias (zona asignada), con base en Llanera — Pruvia
&= Tipo de puesto: Presencial — Comercial de campo (visitas a clientes)

- Jornada: Completa, flexibilidad horaria.

¢ Rango salarial: 30.000 € brutos anuales + incentivos segtin resultados.
Responsabilidades
* Prospeccion y captacion de nuevos clientes (instaladores, constructoras, reformistas,
etc.). » Gestion y fidelizacion de la cartera de clientes existente. ¢ Visitas comerciales
periodicas para presentacion de productos y asesoramiento técnico. ¢ Elaboracion y
seguimiento de presupuestos y ofertas. * Negociacion y cierre de ventas. * Coordinacioén
con el equipo interno (tienda y almacén) para asegurar el servicio al cliente. *
Seguimiento del mercado, competencia y oportunidades en la zona asignada.
Requisitos
* Experiencia previa como comercial, preferiblemente en fontaneria, ferreteria,
climatizacion o construccion. * Perfil proactivo, con habilidades de negociacion y
orientacion a resultados. * Excelentes habilidades comunicativas y de relacion con

clientes. * Capacidad de organizacion y gestion autonoma del tiempo. ¢ Carnet de
conducir B.
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Beneficios

+ Contrato estable con posibilidad de desarrollo profesional. * Formacion inicial y
continua sobre productos y procesos. * Buen ambiente de trabajo en una empresa
consolidada y en crecimiento. * Salario competitivo + sistema de incentivos por
objetivos.

« Flexibilidad horaria. « && Vehiculo de empresa. « [3{ Gastos de gasolina cubiertos. *
| Dietas incluidas.

+informacion

Oferta n°49

JALLUT Pinturas es una empresa con 40 afios de experiencia en el mercado que se
dedica a la produccion, desarrollo y comercializacion de pinturas y barnices. Esta
localizada en Barcelona en una planta de 20.000 m2 donde se ubican unidad de
produccion y oficinas. Esta dotada de una plantilla de 50 empleados y 2 unidades de
negocio. Su operacion comercial se extiende por toda Europa, América Latina y Norte
de Africa. La empresa pertenece al Grupo BARBOT, empresa de liderazgo en el sector
de pinturas y barnices en el mercado lus6fono.

Pretendemos reforzar el equipo comercial, en la Zona Norte de Espafa (Asturias,
Cantabria, Euskadi, Pamplona, Aragoén), con la incorporacion de un Técnico
Comercial.

RESPONSABILIDADES:

Gestion comercial activa de clientes;

Negociacion activa con clientes;

Asegurar cobros de clientes;

Asesoramiento y asistencia técnica al cliente y consumidor final;

Gestion de la relacion con el cliente a nivel personal y administrativo;

Proveer por el buen funcionamiento de los procesos y transacciones entre Jallut
y el Cliente;

e Conocer en detalle negocio del cliente y sus motivaciones;
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Conocer los habitos y comportamientos de consumidor final y aportar esta
informacion a la empresa;

Conocer los productos de la competencia y los complementares en el mercado;
Captar nuevos clientes.

PERFIL:

Grado ADE, Ingenieria, Marketing, Arquitectura, RRPP o similares.
Minimo 2 afios de experiencia laboral en 4rea comercial;

Minimo 2 afios experiencia en sector quimico, pinturas o materiales de
construccion;

e Idealmente tiene experiencia con distribucion tradicional;

e Dominio de herramientas Office;

e Dominio de Castellano;

e Persona con habilidades de negociacion, orientacion a resultados y resolucion de
problemas, asi como vision estratégica y capacidad analitica;

e Persona con habilidades comunicativas i empatico.
+ informacion

Oferta n°50

Empresa de Castellon llamada distrimat, dedicada a la fabricacion y distribucion de
mosaico decorativo sobre malla. También fabrican algunas series de pavimento bajo su
marca DTCeram, entre las que destaca una nueva gama de pavimento

porcelanico modular.

Buscan agentes comerciales en : Galicia, Asturias, Cantabria, Pais Vasco, Navarra, La
Rioja, Aragon, Castilla y Ledn, Extremadura, Andalucia y Canarias.

En su web pueden ver sus productos y descargar el catdlogo: https//www.distrimat.es/.

Persona de contacto: Néstor 964 200308/ 617281150
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