
 

واللقب الاسم  

 
 الشخصي الملف

 مجال في العملاء مع العلاقات وتعزيز المبيعات استراتيجيات تطوير في سنوات 7 من أكثر بخبرة يتمتع محترف أدوية مبيعات مندوب

.الدوائية. الصناعات

الفريقأداتحسيالسوقتحليفخبراتاستغلايمكننحيرائدشركإلللانضمافرصع .أبح

التجاريالعلاممكانوتعزي

 الأكاديمي التعليم

[ [الجا]اسم جامعة – الصيدلة بكالوريوس​●

 العملية الخبرات

إس] [ [الش]اسم شركة – أول أدوية مبيعات مندوب

.مبتكرة. تسويقية استراتيجيات عبر واحد عام خلال %40 بنسبة المستهدف تفوق مبيعات تحقيق​●

.الأساسية. المنتجات مبيعات وتعزيز وعيادة ومستشفى صيدلية 100 من أكثر تضم محفظة إدارة​●

.العلاجي. وتأثيرها الأدوية عمل آلية حول والصيادلة للأطباء توضيحية عروض تقديم​●

 %.30 بنسبة الإنتاجية وزيادة أدائهم تحسين في ساهم مما جديد، مبيعات فريق تدريب​●

إس] [ [الش]اسم شركة – أدوية مبيعات مندوب

.عامين. خلال %25 بنسبة عنها المسؤولة للمنتجات السوق حصة زيادة​●

.رضاهم. لضمان البيع بعد ما ومتابعة مهنية استشارات تقديم خلال من العملاء مع علاقات تطوير​●

.البيعية. الاستراتيجيات لتحسين توصيات تتضمن للإدارة شهرية تقارير وتقديم المبيعات أداء تحليل​●

 الأساسية المهارات

 مع قوية علاقات بناء في خبرة – (CRM) العملاء علاقات إدارة​●

 ولائهم على والحفاظ العملاء

 على التأثير في متقدمة مهارات – الصفقات وإغلاق التفاوض​●

 البيعية الأهداف وتحقيق الشراء قرارات

 لتطوير والمنافسين السوق اتجاهات فهم – السوق تحليل​●

 فاعلية أكثر مبيعات استراتيجيات

 والشهادات التدريبية الدورات 

 الجدد المبيعات مندوبي على الإشراف – الفرق إدارة​●

 الأمثل الأداء لتحقيق وتدريبهم

 متخصصة تقديمية عروض تقديم – الطبي التسويق​●

 الدوائية المنتجات حول والصيادلة للأطباء

 

ال]الجهة – المتقدمة الدوائية والمبيعات التسويق شهادة​●

ال]الجهة – والتفاوض البيع استراتيجيات في متقدمة دورة​●

ال]الجهة – CRM باستخدام العملاء علاقات إدارة على تدريب​●

 المهنية الإنجازات

.منطقة. لكل مخصصة ترويج استراتيجية تطوير عبر %40 بنسبة المبيعات في زيادة تحقيق​●

.واحد. عام خلال جديدًا عميلًا 50 من أكثر وإضافة العملاء قاعدة توسيع​●

.جديد. دوائي منتج عن الوعي رفع في ساهمت ناجحة تسويقية حملات إدارة​●



.متخصصة. واستشارات دعم تقديم خلال من %95 إلى العملاء رضا تحسين​●

 اللغات

:العربية:​●

:الإنجليزية:​●

 المراجع

.الطلب. عند متاحة​●

 

 

 

 

 

 
 
 


