
在Facebook上营销 
地在Facebook上根据2017年的统计数据，有超过13.7亿用户定期访问Facebook。看
到这一优势，企业开始实施其活动 Facebook营销 在这个受欢迎的社交网络渠道上。  
 
那么 什么是Facebook营销？以及如何 在Facebook上有效地进行营销 ？  
 
加入我们，以在本文中找到有关此方法的更多详细信息！ 
 
什么是Facebook营销？ 
营销fb 是通过Facebook上的各个页面，组或组织进行营销的一种形式。  

 
为了交流，推广产品，服务或品牌，以帮助企业吸引，发现并与客户互动。 
 

企业应使用6个理由 在Facebook上在线营销的 
1.​ 吸引大量客户 

Facebook拥有有关用户受众的数据，并且还以页面，组和广告的形式提供了各种营销

平台。您可以加入互动，进行精炼以针对产品的合适受众。  
 

2.​ 低营销成本 
 
Facebook Ads允许您：  

https://sites.google.com/view/fiexmarketing/facebook-marketing/facebook-marketing-la-gi


-​ 控制成本  
-​ 灵活的预算  
-​ 更改广告系列以实现最大效率。  

  
3.​ 定位潜在客户 

 
通过个人信息数据，Facebook用户可让您定位潜在客户。  
  

4.​ 品牌忠诚度的提高  
 
Facebook可帮助卖家（企业）和买家（客户）轻松快速地建立联系。通过其影响力和

传播力，Facebook将帮助您向潜在客户推广您的产品。  
 
同时，为客户创造满意度，提高您的品牌声誉。  
 

5.​ 增加您网站的访问量  
 
一旦您的用户喜欢您的页面，他们将能够更新对您的网站所做的更改（发布文章）并由

其朋友查看。在Facebook上拥有广泛的用户。  
 

6.​ 有关用户和竞争对手的有用信息  
 
从Facebook Insights，在Facebook上投放广告后，您可以获取许多有用的信息，以进

行活动 在线Facebook营销 有效的（广告展示次数，访问您页面的人数...） 
 

5个步骤 指导Facebook的营销 在Facebook上有效地进行 
步骤1.识别潜在客户  
这是第一步，也是非常重要的一步，因为了解您的客户以及在Facebook上的需求。从

那里开始，它将帮助您的企业创建他们关心的内容。 



 
 
从社交追随者那里，他们将成为您业务的潜在客户。  
 
步骤2.设定目标  
 
为了为您的业务增加收入，您需要设定目标并制定清晰的计划。取决于企业将有不同

的目标。  

https://www.way.com.vn/vnt_upload/news/02_2020/nhung-cach-tim-kiem-khach-hang-tiem-nang-cho-dan-sale.jpg


 
每个帖子，评论或广告都必须具有面向目标的业务内容。因此您需要制定详细的计划

，内容必须适当。  
  
步骤3.内容构建  
由于您的营销内容必须与客户需求相关，因此制定内容计划以使该组与目标受众互

动。 

https://chay365.com/wp-content/uploads/2014/10/muc-tieu1.jpg


 
您应该考虑有价值的消息，而不是广告。正确分配职位，以免适得其反。 
 
步骤4.优化页面以增加参与度 
 
意味着您需要创建一个Facebook页面来吸引访问者，以便他们决定第一次就喜欢，关

注和分享您的页面。  

https://mk0pixelpetalc76r1qo.kinstacdn.com/wp-content/uploads/2019/06/1.jpg


 
 
一些优化技巧：  

●​ 投资封面照片（覆盖Facebook）  
●​ 链接电子邮件，博客或其他渠道中的页面 
●​ 定期更新风扇页面  

 
步骤5.使用其他Facebook工具 
使用许多工具来吸引轻松的客户并支持您的广告以 Facebook营销 获得最佳效果。  
一些工具，例如：  

●​ Facebook Groups 
●​ Facebook Chatbot 
●​ Business Manager 

 
步骤6.结合Facebook Ads和Facebook Pixel 
 
在之前的一些文章中，我们提到了Facebook Ads，基于此您将为产品/翻译支付费用

您的服务将覆盖您在Facebook上的潜在客户。  
 
借助Pixel Facebook，它将帮助您收集数据，跟踪来自Facebook广告的更改，优化广

告。  
 
结合使用这两种工具将帮助您最大程度地降低营销成本，尤其是为您的企业寻找潜在

客户。  

https://docs.google.com/document/d/e/2PACX-1vRDqGV9YN1CbfQJ_Ni5zL3acYDytwVNmeD3AiLz4PT2oNOIeNxKKmuCkwVor2fESLfM03Ze-dSXYOro/pub


 
通过5个Facebook Marketing帖子提示（FB营销）提高参与度： 

●​ 利用黄金时段发布，周末和节假日发布的帖子将比正常情况吸引更多的客户。 
●​ 张贴简短，清晰的内容明确 
●​ 使用Facebook分享外部链接，以刺激观看者 
●​ 使用照片直接发布在Facebook上。  

 
 
结论  
 
希望本文能为您提供有关如何进行的最全面的见解 Facebook营销。 而 在
Facebook上有效的营销 ，实现业务目标。  

https://www.google.com/search?q=Facebook+Marketing&kponly=&kgmid=/m/0gpmcb
https://fiexmarketing.business.site/posts/49407525679902524
https://fiexmarketing.business.site/posts/49407525679902524
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