
 

  

ใบงาน บทท่ี 2 ประเภทและลักษณะของงานขาย 

ตอนท่ี 1 คำช้ีแจง : จงพจิารณาภาพแล้วตอบคำถามด้านล่าง 

 

 

1.​ จากภาพจัดอยูใ่น ลักษณะของงานขาย ใด  
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
 

2.​หากผูเ้รียนเปน็พนักงานขายสินค้าตามภาพ ผูเ้รียนจะมวิีธีการ
เตรียมตัวให้พร้อมสำหรับการเสนอขายอย่างไรบา้ง จงอธิบาย 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 



 

……………………………………………………………………………………………………………………………
……………………....…………………………………………………………………………………………………
……………………………………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 

ตอนท่ี 2 คำช้ีแจง : จงตอบคำถามต่อไปน้ี 

1.​ Door to Door selling หมายความว่าอย่างไร 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 

2.​จงยกตัวอยา่งสินค้าท่ีต้องมีการบริการหลังการขาย (อยา่งน้อย 
3 อยา่ง) 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 



 

3.​จงยกตัวอยา่งสินค้าท่ีไมต้่องมกีารบริการหลังการขาย (อยา่ง
น้อย 3 อยา่ง) 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 

4.​ส่วนประสมของการส่งเสริมการตลาด (Promotion Mix) มอีะไร
บา้ง 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
……………………………………………………………………………………………………………………………
…………………….... 
 

 

 


