
メルカリ物販の基本リサーチ

方法 
リサーチ例① 

 

NETSEAのトップページもしくはマイページ上にある検索窓にある詳細検索を選択 
 
 

 



 

適用条件の「画像転載可」にチェックをつけると、そのままメルカリに商品画像の転載を許可して

いるバイヤーを見つけることができます。 
 
ご自身で撮影しない方はこちらにチェックを入れて検索しましょう。 
 
※画像の転載は業者感を隠すことができないため、ご自身で撮影するよりも売れ行きは悪くなり

ます。 
 
 

 



 

 
画像転載可にチェックをつけると画像のように表示された商品が見つかります。 
 
 
 
 

 
今回はこちらの財布を例として進めていきます。 
 
 
価格が安いものを選びました。 
 
 
 
 
 

 



 

 
 

商品ページを開いて、商品タイトルをコピーしてください。 
 
この時、商品の特徴のみをコピーし、送料無料や即納などの文字は除きましょう。 
 
 

 

コピーしたタイトルをメルカリの商品検索窓にペースト 
 
すると同じ商品が３つ表示されましたが、どれも売れていません。 
 

 



 

 
 
 

 

そこで先ほどコピーしてペーストして商品タイトルの一部を削って再度検索します。 
 
削除する部分は特に決まりはありませんが、この場合だとメインであるiPhoneとチェック以外にし
ましょう。 
 
すると３つだった検索結果が増えて、売り切れになっている商品が表示されました。 
 
このように検索キーワードを徐々に削りながら検索することによって商品タイトルを少し改編して

いるライバルの商品も見つけることができます。 
 
 

 



 

 

メルカリで実際に売れた価格は１９００円 

 

NETSEAでの販売価格は税込７０４円 
 
送料は定形外郵便を利用すれば２００円程度 
 
 
 

メルカリ販売価格１９００円 
 
 
ーメルカリ手数料１９０円 
ー卸価格７０４円 
ー送料約２００円 
 

 



 

 

利益８１１円 
 
 
 
利益が十分に取れるのでこの商品は今後しばらくは主力商品となります。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

リサーチ例② 
 

 

次は先程と同じ要領で検索して、ダイニングベンチ　DBR/LBR を例として進めます。 
 

 



 

 

メルカリにタイトルをコピーして検索すると、先ほどの財布の時とは違い、様々な商品が一度に表

示されてしまいました。 
 
商品タイトルがもともと少なく、削れる部分がないのでこの場合は次のようにしましょう。 
 
 

 

メルカリ左側の詳細検索より販売状況の売り切れにチェックを入れて完了を選択 
 
 
 

 



 

 

すると売り切れの商品だけに絞られ、同じ商品がいくつか確認できました。 
 
その中で５２８８円で実際に売り切れていますね。 
 
 

 

 
NETSEAでの販売価格が税込４３２０円 
 
送料は一律無料。この商品を販売しているバイヤーは、顧客への直送を行ってくれているため、

メルカリで購入してくれたユーザーに直接送ってもらえば送料はかかりません。 
 

 



 

 
 

メルカリ販売価格５２８８円 
 
 
ーメルカリ手数料５２８円 
ー卸価格４３２０円 
ー送料無料 
 
 

利益４４０円 
 
 
仕入れ費用の割に利益が薄いです。 
 
運転資金に余裕のある方は出品しておいてもいいかもしれませんが、低資金で回す方にはおす

すめできません。 
 
 
 
 
このようにタイトルを削って検索していく方法以外にも、売り切れ済みの商品で検索して絞り込む

方法もあります。 
 
売り切れている商品を見つけるには効率いいと言えるでしょう。 
 
 
 
 

リサーチ例③ 

 

次はこちらの花柄トートバックです。 
 

 



 

 
 

 

同じ要領でタイトルをコピペ 
 
売り切れていない商品だけが３つ並んでいるため、ここからタイトルを削りながら検索していきま

す。 
 
売り切れ商品に絞り込み、類似商品のヒットも減らします。 
 
 
 

 



 

 

ようやく３４９９円で売り切れになっている商品を見つけました。 
 
それでは利益を計算していきましょう。 
 
 
 

 

仕入れ価格は税込で２２２０円 
 
 
 
 

 



 

 

 

送料は沖縄以外は一律６４８円 
 
 
 
 

メルカリ販売価格３４９９円 
 
 
ーメルカリ手数料３４９円 
ー卸価格２２２０円 
ー送料６４８円 
 
 

利益２８２円 
 
 
 
これの利益では効率が悪いため、出品は見送りです。 
 
と、今までのリサーチ①、リサーチ②ではこうなりますよね？ 
 
しかし、今回このトートバックは出品するべき商品と言えるのです。 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



 

 

 

はじめに検索した際にこのように表示されました。 
 
 
価格の横にあるハートマークは商品に対して「いいね」をしてくれた数なのですが、この数が３個

以上になると売れる見込みがある商品と言えます。 
 
 
そんな中でこの３９８０円の出品は「いいね」が２０個 
 
 
１５５５５円で売られているものに関してはこの高値で「いいね」が９個もついています。 
 
 
ということは、この商品のデザイン自体は人気だが、価格帯に大きな差があり購入に迷っている

方が大勢いることが考えられます。 
 
 
写真撮影は自分で行い、商品タイトルもオリジナルのものに変更することによって、画像の商品

とは一緒に表示されることはなくなり、競合がいない状態で販売することができます。 
 
 

 



 

このようにリサーチの過程でもちょっとしたところに目を向けると、ライバルが進出していない新た

な発見を得られることが多くあるのです。 
 
 
 
 
 

リサーチ中はブックマークを忘れずに 

 
 

 

利益が出せる商品を見つけることができれば、商品ページ写真横あたりにある、ブックマークに

登録するで必ずブックマークをしておくようにしましょう。 
 
扱う商品が増えてくると管理が大変になるので非常に便利です。 
 
 

 

 



 

 
また、売れる商品を見つけた場合はその商品で終わりではなく、販売している会社自体も忘れず

にチェックするようにしてください。 
 
 
 
 

 


