
 
 

 

Parduodamas e-parduotuvės verslas 

 
Įsigykite veikiantį el. prekybos verslą su 5 metų istorija 

#1 – Kas parduodama? 

1.​ El. komercijos verslas su prekės ženklo pavadinimu „Men’s Vector“ 

2.​ Oficialios e-parduotuvės versijos, skirtos pirkėjams aptarnauti skirtinguose 

regionuose ir šalyse: 

a.​ Lietuvoje – mensvector.lt 

b.​ Kitose Europos Sąjungos (ES) šalyse – mensvector.eu 

c.​ Jungtinėje Karalystėje (JK) – mensvector.co.uk 

d.​ Jungtinėse Amerikos Valstijose (JAV) – mensvector.com 

#2 – Kodėl verta įsigyti? 

1.​ Jūs įsigijate veikiantį el. prekybos verslą su 5 metų pardavimų augimo istorija 

2.​ Pardavimo pajamų istorija ➜ rekvizitai.vz.lt/imone/mano_vektorius/apyvarta/  

3.​ Pardavimo pajamų istorija ➜ Statistiniai duomenys 

4.​ ~€40 000 – esamų prekių sandėlio atsargų vertė 

5.​ 574 tūkst. – lankytojų apsilankymų per per paskutinius 12 mėnesių 

6.​ Po verslo įsigijimo Jūs tampate vienvaldžiu 100% verslo akcijų savininku 
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#3 – Kas įeina į parduodamą verslą? 

1.​ El. komercijos verslas, kuris apjungia 2-jų įmonių veiklą: 

a.​ UAB „Mano vektorius“  – vykdo mažmeninės prekybos veiklą vyrų 

mados prekių sektoriuje 

b.​ UAB „25 suppliers“ – vykdo didmeninės prekybos veiklą vyrų mados 

prekių sektoriuje 

2.​ 4-ios skirtingos e-parduotuvės svetainės versijos: mensvector.lt, 

mensvector.eu, mensvector.co.uk, mensvector.com 

3.​ Sutartys su prekių tiekėjais bei kitais svarbiausiais verslo partneriais 

4.​ Visi „Facebook“ puslapiai ir visos „Instagram“ paskyros, susijusios su prekės 

ženklu  „Men’s Vector“ 

5.​ Visos esamos „Google Ads“ ir „Facebook Ads“ reklamos paskyros 

6.​ E-rinkodaros kampanijų „know-how“ sprendimai 

7.​ Versle jau organizuoti, aiškūs ir valdomi darbo procesai 

#4 – Parduodamo verslo perspektyvos? 

1.​ Verslas parduodamas pardavimų pajamų augimo stadijoje 

2.​ 99% pardavimų pajamų dabartinėje stadijoje generuoja e-parduotuvės versija, 

skirta Lietuvos rinkai ➜ mensvector.lt 

3.​ Investuodami papildomą kapitalą Jūs galite aktyviai daryti plėtrą užsienio 

rinkose. Verslo plėtrai užsienio rinkose jau egzistuoja pilnai paruoštos 

e-parduotuvės versijos, skirtos pirkėjams aptarnauti skirtinguose regionuose ir 

šalyse: 

a.​ Europos Sąjungos (ES) šalyse ➜ mensvector.eu 

b.​ Jungtinėje Karalystėje (JK) ➜ mensvector.co.uk 

c.​ Jungtinėse Amerikos Valstijose (JAV) ➜ mensvector.com 
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#5 – Kaip perleidžiamas verslas? 

1.​ Komfortiškam verslo perleidimo procesui skiriamas 1-2-jų kalendorinių 

mėnesių laikotarpis 

2.​ Šių 1-2-jų kalendorinių mėnesių laikotarpio metu buvę verslo savininkai suteiks 

Jums konsultavimo ir techninių darbų nemokamą palaikymą 

3.​ Pasibaigus 2-3-jų mėnesių nemokamam palaikymo laikotarpiui galima 

pratęsti tolimesnį konsultavimo ir techninių darbų palaikymą pagal sutartus 

darbo valandinius įkainius 

 
#6 – Pardavimo kaina? 

1.​ Startinė verslo pardavimo suma €50 000 

2.​ Tiksli pardavimo kaina nustatoma derybų metu 

3.​ Verslą planuojama parduoti didžiausią rinkos kainą pasiūliusiam derybų 

dalyviui iki 2024 m. pabaigos 

4.​ Šiuo metu derybose dalyvauja +2 potencialūs pirkėjai 

#7 – Kaip susisiekti? 

Kontaktinis asmuo:​

Jegor Menkov 

 orders@mensvector.lt  

 m.me/jegor.menkov 

 (LT) +370 655 527 26 

 (UK) +44 770 726 3639 

https://www.mensvector.lt/
mailto:orders@mensvector.lt
https://www.m.me/jegor.menkov
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