
Карточка переговоров по Кемпу  
Прочитайте статью про карточку переговоров, чтобы понять или вспомнить, как её 
заполнять 

1.​ Миссия переговоров 
В чём ваша польза для оппонента? Чем конкретнее, тем лучше. 

 

 

2.​ Багаж 
Что может помешать провести переговоры?  

 

 

3.​ Бюджет: время, энергия, деньги, эмоции 
Сколько вы готовы потратить на эти переговоры? 

 

 

4.​ Решение, которое хотите принять 
Какое решение вы хотите принять? Чем конкретнее, тем лучше. 

 

 

http://www.it-agency.ru/academy/kemp-negotiation-card/


5.​ План встречи 
Если думаете, что можете что-то забыть. 
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