
 

 

 

 

 المهنية الخبرات

]الشهر/السنة[                                                 [الحالية الشركة اسم] – غذائية مواد مبيعات مندوب 
ال]مدة خلال [%X] بنسبة المبيعات في زيادة تحقيق​●
.مستدامة. عملاء قاعدة على والحفاظ الجدد العملاء مع قوية علاقات بناء​●
.البيع. استراتيجيات لتحسين السوق احتياجات وتحليل ترويجية عروض تقديم​●
.المحدد. الزمني الجدول وفق المنتجات تسليم من والتأكد التوزيع عمليات متابعة​●

هرنة []]الشهر/السنة[                                                                     [السابقة الشركة اسم] – مبيعات مندوب
.البيعية. الأهداف وتحقيق المبيعات مستوى رفع في ساهمت فعالة توزيع شبكة تطوير​●
.التجارية. العروض تحسين على الإدارة ساعد مما والمنافسين، السوق اتجاهات عن دورية تقارير تقديم​●
.الإنتاجية. الكفاءة لزيادة والإقناع البيع استراتيجيات على الجديد العمل فريق تدريب​●

 الأساسية المهارات

 عالية وإقناع التفاوض مهارات​●
 والترويج البيع استراتيجيات تطوير​●
 والمنافسين السوق تحليل​●
 العملاء من واسعة شبكة وبناء العملاء علاقات إدارة​●
 المنافسين على والتفوق البيعية الأهداف تحقيق على القدرة​●
 (CRM) العملاء علاقات إدارة برامج استخدام إجادة​●

 الأكاديمية والمؤهلات التعليم

الت]سنة – [المعهد/الجامعة اسم] – [الشهادة اسم]​●

 والشهادات التدريبية الدورات

[ [التدريال]اسم – والتسويق البيع استراتيجيات في متقدمة دورة​●
[ [التدريال]اسم – (CRM) العملاء علاقات إدارة في شهادة​●
[ [التدريال]اسم – والإقناع التفاوض مهارات في دورة​●

 اللغات

 الأم اللغة :العربية​●
 -ال]مستوى :الإنجليزية​●

 المراجع

.الطلب. عند متاحة​●
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