
ROTEIRO DE ORIENTAÇÃO FINAL 

Dê as boas-vindas e apresente-se: diga seu nome,  papel no  BNI, quanto tempo você está na 
organização. 

​​Objetivos desta orientação . 

1.​ Apresentar os benefícios e compromissos que os membros têm em participar do BNI. 
2.​ Informar sobre o processo de candidatura e entrevistas. 
3.​ Esclarecer dúvidas sobre o BNI e equipe. 

Pergunte:: Você viu nessa reunião a possibilidade de ampliar a divulgação da sua empresa e obter mais 
oportunidades de negócios  (referências)? Acolha as respostas. 

Participar do BNI significa fazer parte de um time de parceiros de negócios dispostos a encontrar 
oportunidades para a sua empresa, em um ambiente colaborativo, exclusivo (sem concorrência) e sem 
pagamento de comissões. 

Principais Benefícios: 

●​ 50 reuniões com membros e convidados por ano. 
●​ 1-2 palestras para membros e convidados por ano. 
●​ Acesso a plataforma global com membros da equipe, região, país e mais 76 países. 
●​ Acesso a fóruns e conferências regionais, nacionais e globais do BNI. 
●​ Acesso a uma plataforma de desenvolvimento em negócios e networking. 
●​ Acesso a treinamentos exclusivos em negócios e networking. 

Principais compromissos: 

●​ Presença e pontualidade nas reuniões semanais. (Três ou mais ausências no semestre sem 
substituições poderá acarretar o encerramento do contrato). 

●​ Contribuir com os membros com referências, convidados e negócios fechados. 

●​ Estudar e aplicar o aprendizado da metodologia. 

●​ Importante: O tempo médio para usar o BNI estrategicamente para o seu negócio é de 6 horas 
semanais (média de 1 hora por dia). 

●​ Disponibilidade financeira para o blowup de afiliação. 

Próximos passos: 

​​ 1. Interessados em prioridade no processo de candidatura - realizar agora uma entrevista com 
duração de até 20 minutos.  

​​  
​​ 2. Interessados em esclarecer dúvidas terão suas perguntas respondidas. Se tivermos 

entrevistadores disponíveis, eles também serão encaminhados para uma entrevista. 
​​  
​​ 3. Não interessados (não é o momento certo para o negócio ou não têm interesse). Por favor, 

compartilhem conosco o motivo para que possamos aprimorar nossa comunicação. Todo 
convidado pode visitar o BNI até duas vezes no semestre.. 


