
 

 

1.​ Giới thiệu về 
AUMI 

 

Tên đầy đủ: CÔNG TY TNHH THIẾT BỊ CÔNG NGHIỆP VÀ TỰ 
ĐỘNG HOÁ AUMI 

Website: https://aumi.com.vn/ 

AUMI là đại diện ủy quyền chính thức tại thị trường Việt Nam của nhiều 
hãng sản xuất thiết bị hàng đầu thế giới như: SICK, MARKEM 
IMAJE, PULS, PERMA, ASCO, NVENT HOFFMAN, BINDER…. Đồng thời là 
đối tác chiến lược của hãng sản xuất uy tín khác trên thế giới trong các 
ngành công nghiệp khác nhau. 

AUMI có  hơn 20 năm kinh nghiệm kinh doanh thiết bị tự động hóa với 
sứ mệnh trở thành cầu nối đưa các sản phẩm công nghệ cao, tính năng 
ưu việt và các giải pháp tích hợp tối ưu của các hãng sản xuất uy tín trên 
thế giới vào thị trường Việt Nam. 

2.​ Vị trí tuyển 
dụng: 

Sales Engineer (Kỹ sư kinh doanh) 

3.​ Sản phẩm 
chủ đạo 

Thiết bị cảm biến, thiết bị điện điều khiển, thiết bị đo lường điều khiển, 
hệ thống bơm dầu mỡ tự động, … 

4.​ Quyền lợi:  

 

●​ Tổng thu nhập hàng tháng: 9-20 triệu/tháng (Chưa bao 
gồm thưởng doanh số)  

●​ Hỗ trợ tiền: xăng xe, ăn trưa, cước phí điện thoại hàng tháng, 
công tác phí 

●​ Có ô tô đưa đón khi đi tỉnh xa, gặp khách hàng hoặc làm dự án. 
Với khoảng cách bán kính dưới 50km, tự di chuyển xe máy cá nhân có 
hỗ trợ xăng xe theo tháng. 

●​ Thưởng doanh số, thưởng KPI hấp dẫn, linh hoạt (Tùy thuộc 
vào kết quả kinh doanh). Có thưởng nóng đơn hàng giá trị lớn, mở mới 
khách hàng… 

●​ Được cấp các công cụ làm việc: laptop, điện thoại, SIM công 
ty, mail, card visit,… 

●​ Phúc lợi:  

- Được đóng BHXH ngay sau khi kết thúc thời gian thử việc, tham gia 
teambuilding, du lịch cùng công ty hàng năm. 

- Thưởng lương tháng thứ 13, thưởng các dịp lễ như: Tết dương lịch, 
Tết âm lịch, 30/4-1/5, 2/9,… 

- Có 12 ngày nghỉ phép trong một năm, tăng phép theo thâm niên. 

- Được training, đào tạo và có lộ trình thăng tiến cụ thể. Có thể 
thăng tiến lên vị trí trưởng nhóm, sales key account… 

 

https://aumi.com.vn/tag/sick/
https://aumi.com.vn/tag/puls/
https://aumi.com.vn/tag/perma/


 

- Môi trường làm việc chuyên nghiệp, thân thiện, năng động, đồng 
nghiệp hỗ trợ nhiệt tình, văn phòng hiện đại. 

5.​  Mô tả công 
việc:  

 

●​ Hoàn thành chỉ tiêu doanh số và thị phần mà công ty đề ra hàng 
năm. 

●​ Tìm kiếm, mở rộng mạng lưới khách hàng mới chủ yếu tại các nhà 
máy, khu công nghiệp…có dây truyền tự động hóa sử dụng các thiết bị 
công ty cung cấp. 

●​ Tích cực thu thập thông tin thị trường và cập nhập báo cáo thường 
xuyên. 

●​ Tư vấn sản phẩm và dịch vụ của công ty cho phù hợp với nhu cầu 
của khách hàng 

●​ Chuẩn bị báo giá, hợp đồng gửi khách hàng 

●​ Đàm phán các điều khoản và điều kiện với khách hàng và thương 
thảo để kí kết hợp đồng. 

●​ Các nhiệm vụ khác theo yêu cầu của công việc. 

6.​ Yêu cầu  

 

●​ Thái độ: nhiệt huyết, thích thử thách và đam mê, gắn bó với nghề 
kinh doanh kỹ thuật. Có chính sách đào tạo về kỹ năng kinh 
doanh và sản phẩm cho ứng viên chưa có kinh nghiệm. 

●​ Có khả năng làm việc ở cường độ cao, cầu tiến, ham học hỏi và chịu 
áp lực tốt. 

●​ Biết phân tích và nhạy bén với những cơ hội thị trường. 

●​ Giao tiếp tốt, tư duy giải quyết vấn đề logic, khoa học. 

●​ Năng động và sáng tạo. Có thể làm việc độc lập và làm việc theo 
nhóm. 

●​ Có tinh thần trách nhiệm trong công việc. 

●​ Trình độ cao đẳng, đại học trở lên, ưu tiên chuyên ngành điện 
tự động hóa, cơ khí, chế tạo,…. 

●​ Ưu tiên ứng viên tốt nghiệp các trường đại học chuyên đào tạo khối 
ngành kỹ thuật  

●​ Ưu tiên ứng viên biết Tiếng Anh. 

 

7. Số lượng cần 
tuyển 

Văn phòng Hà Nội: 02 

Địa điểm làm việc: B44 Lô nhà vườn, KĐT Việt Hưng, Việt Hưng, TP Hà 
Nội 

Văn phòng Hồ Chí Minh: 02  

Địa điểm làm việc: Tầng 2, tòa nhà HS, 260/11 Nguyễn Thái Bình, P Bảy 
Hiền, TP Hồ Chí Minh 

 



 

Văn phòng Đà Nẵng: 02 

Địa điểm làm việc: Tầng 9, tòa nhà PV Bank, Số 2 đường 30/04, Phường 
Hòa Cường, TP Đà Nẵng 

8.Thời gian làm 
việc 

Hàng ngày: Từ 08h00 – 17h00, nghỉ trưa từ 12h-13h 

Hàng tuần: Từ thứ 2 đến hết sáng thứ 7, nghỉ chiều T7 và CN 

9.  Liên hệ 

 

Ms Ngọc Linh HR- 0919.916.486 (Điện thoại/ Zalo) 

Mail: hr-hn2@aumi.com.vn 

 

 

 


