
Бренд постельного белья. 

Можно выделить следующие 10 сегментов целевой аудитории: 

1. Молодые пары 

Описание: Пары, недавно вступившие в брак или начавшие совместную 
жизнь. 

Потребности: Комфортное и эстетичное постельное белье для создания 
уюта в доме. Часто ищут стильные и современные дизайны, 
соответствующие интерьеру. 

Мотивация: Желание создать гармоничную атмосферу дома, высокие 
требования к качеству и эстетике. 

2. Семьи с детьми 

Описание: Родители с маленькими детьми или подростками. 

Потребности: Прочные, гипоаллергенные материалы, простота в уходе и 
долговечность. Также ищут детские комплекты постельного белья с 
яркими или тематическими принтами. 

Мотивация: Безопасность для здоровья ребенка, удобство в 
использовании и уходе. 

3. Люди с повышенными требованиями к здоровью (аллергики, 
астматики) 

Описание: Люди, страдающие аллергией или астмой, требующие 
специальных гипоаллергенных материалов. 

Потребности: Экологически чистые, натуральные материалы, 
антибактериальные и гипоаллергенные свойства, нежная текстура, 
комфорт для кожи. 

Мотивация: Забота о здоровье, улучшение качества сна. 

4. Премиум-клиенты 

Описание: Люди с высоким уровнем дохода, которые ищут роскошное и 
эксклюзивное постельное белье. 



Потребности: Натуральные ткани высокого качества (шелк, сатин, 
египетский хлопок), эксклюзивные дизайны, ручная работа, уникальные 
расцветки. 

Мотивация: Желание окружить себя предметами роскоши, стремление к 
комфорту и статусу. 

 

 

5. Студенты и молодежь 

Описание: Молодые люди в возрасте от 18 до 25 лет, живущие отдельно 
или в общежитии. 

Потребности: Доступное по цене постельное белье с ярким дизайном, 
простое в уходе, легко стираемое и долговечное. 

Мотивация: Низкая стоимость, возможность самовыражения через стиль 
постельного белья. 

6. Отельный бизнес и гостиницы 

Описание: Владельцы отелей, гостиниц, хостелов и гостевых домов. 

Потребности: Постельное белье в больших количествах, прочное, 
износостойкое, легко стираемое и способное выдерживать множество 
циклов стирки. 

Мотивация: Качество и долговечность, соблюдение стандартов 
комфорта для клиентов, оптовые закупки. 

7. Кейтеринг и апартаменты на краткосрочную аренду (Airbnb) 

Описание: Владельцы и управляющие краткосрочными арендными 
квартирами и домами. 

Потребности: Практичное и привлекательное постельное белье, которое 
подчеркивает уют и стиль жилья. 

Мотивация: Придание апартаментам домашнего уюта, акцент на 
стильный дизайн, функциональность. 

8. Эко-активисты и сторонники устойчивого развития 



Описание: Люди, ориентированные на экологичный образ жизни и 
заботу о природе. 

Потребности: Постельное белье из натуральных, органических 
материалов (биохлопок, лен), произведенное с минимальным 
воздействием на окружающую среду. 

Мотивация: Желание поддерживать экологические стандарты, избегать 
синтетики и химических добавок. 

9. Любители минимализма и скандинавского стиля 

Описание: Люди, предпочитающие минималистичный и современный 
дизайн интерьера, в том числе в скандинавском стиле. 

Потребности: Простое, но стильное постельное белье, 
преимущественно нейтральных тонов (белое, серое, пастельные 
оттенки), качественные ткани с акцентом на комфорт. 

Мотивация: Следование эстетике минимализма, желание создать 
спокойную и гармоничную атмосферу в спальне. 

10. Подарочные наборы 

Описание: Люди, которые покупают постельное белье в качестве 
подарка для других (на свадьбу, новоселье, юбилеи и т.д.). 

Потребности: Качественное и красиво упакованное постельное белье, 
универсальные и нейтральные дизайны, премиальные материалы. 

Мотивация: Поиск идеального подарка, который будет сочетать в себе 
практичность и эстетику. 

  

 


