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2020. 1 video (4 min). Publicado pelo canal Sebrae. Disponivel em:
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SINTESE

A precificacdo adequada pode ser formada a partir do conhecimento de trés
elementos principais: custos variaveis, custos fixos e margem de lucro. Os
custos variaveis se diversificam conforme a quantidade de vendas. Por
exemplo: matéria — prima. Os custos fixos ndo se diversificam em fung¢ao da
quantidade de vendas. Por exemplo: Aluguel do imovel, salario. Depois de
quitado os custos variaveis, a margem de lucro € o que excede com a
quitacdo dos custos fixos. Importante observar que do valor da margem de
lucro ainda precisa tirar o0 necessario para os custos variaveis. Portanto,
esses elementos precisam ser observados para conseguir o pre¢o adequado
dos produtos ou servicos. Nao esquecer de atribuir valor ao produto ou
servigo para ganhar a atratividade dos clientes.

SITUAGAO - PROBLEMA

Certo comerciante, preocupado com a adequada formacao de precos dos

seus produtos, resolveu elaborar uma tabela para calcular o valor da venda.




A tabela considera trés elementos principais para a precificagdo: custos

variaveis, custos fixos e margem de lucro.

Yalor da Compra Valor da Venda
Valor < R$ 10,00 Lucro de 70%
RS 10,00 £ Valor < R5 30,00 Lucro de 50%
RS 30,00 £ Valor < R5 50,00 Lucro de 40%
Valor = RS 50,00 Lucro de 30%

Assim, pela tabela os pregcos dos produtos sdo formados da seguinte

maneira:

1. Se o valor da compra for menor que R$ 10,00: valor de venda sera valor
da compra + valor da compra * (70 / 100);

2. Se o valor da compra for maior ou igual a R$ 10,00 e menor que R$ 30,00:
valor de venda sera valor da compra + valor da compra * (50 / 100);

3. Se o valor da compra for maior ou igual a R$ 30,00 e menor que R$ 50,00:
valor de venda sera valor da compra + valor da compra * (40 / 100);

4. Se o valor da compra for maior ou igual a R$ 50,00: valor de venda sera

valor da compra + valor da compra * (30 / 100).
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