
価格戦略 

テンプレート 
​
目的：​
競争力のある価格を設定し、収益を最大化する​
​
アクション項目：​
- 競合価格調査（競合の価格調査方法を入力）：​
  ・競合調査の実施方法：​
​
- 価格差別化戦略（価格帯設定や差別化要素を入力）：​
  ・製品やサービスに応じた価格設定：​
  ・差別化要素：​
​
- バンドル販売（製品のバンドル販売方法を入力）：​
  ・バンドルする製品：​
  ・販売戦略：​
​
- ディスカウント戦略（割引やキャンペーンの詳細を入力）：​
  ・ディスカウント率：​
  ・キャンペーンの対象条件：​
​
- プレミアム価格戦略（プレミアム戦略の対象商品やサービスを入力）：​
  ・対象商品：​
  ・プレミアム戦略の詳細：​
 

例 
​
目的：​
競争力のある価格を設定し、収益を最大化する​
​
アクション項目：​
- 競合価格調査：​
  ・競合調査の実施方法：市場における競合の価格帯を調査し、自社の価格戦略を見直す  ​
​
- 価格差別化戦略：​
  ・製品やサービスに応じた価格設定：基本機能は低価格、プレミアム機能に高価格を設定  ​
  ・差別化要素：高機能、優れた顧客サポート、短納期サービス  ​
​
- バンドル販売：​



  ・バンドルする製品：クラウドソリューションとサポートパッケージ  ​
  ・販売戦略：セットで購入することで、製品の価値を高める、安定した収益を確保  ​
​
- ディスカウント戦略：​
  ・ディスカウント率：15%割引  ​
  ・キャンペーンの対象条件：製品購入後の早期アップグレード、契約延長時の割引  ​
​
- プレミアム価格戦略：​
  ・対象商品：エンタープライズ向けのカスタマイズサービス  ​
  ・プレミアム戦略の詳細：高価格帯で特別サポート、専用機能を提供  ​
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