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Co mozete od tejto cvicebnice ocakavat’?

Ucebntl pomocku pre pedagogov, ktori cheu pripravit’ triedy, alebo jednotlivé oddelenia
cvicnej firmy na vel'trh cviénych firiem. Z tohoto dévodu nie je tato cviebnica koncipovana
ani vylu¢ne pre germanistov, ani pre pedagogov odbornych ekonomickych predmetov.

Zbierku roznych — didakticky spracovanych cvi€eni - zameranych na vyuZitie v praxi, ktoré
vSak zd’aleka nevycCerpavaju vSetky obsahové a tématické moznosti suvisiace
s medzinarodnym vel'trhom cvi¢nych firiem.



Vstupny material, ktory sa v budicnosti moze rozsirit’ o vase ndpady a sktisenosti.Uvitame,
ak sa na nds obrétite s akymikol'vek pripomienkami, podnetmi, alebo kritikou.

Vzhl'adom na to, Ze v sucasnosti hra medzi jazykmi prim angli¢tina, nachadzaju sa v istych
paséazach i anglické terminy. Ide vSak o pojmy zauzivané v medzinarodnom obchode a ich
ovladanie méze obchodnej komunikécii, ¢i koreSpondencii len napomdct’.

Co mozete oCakavat’ v oblasti cudzieho jazyka?

Situacie, s ktorymi sa na vel’trhu cviénych firiem urcite stretnete a mali by
ste ich ovladat’ v cudzej reci:

coococoC

Opytat’ sa na stanok firmy

Pozdravit’ pri stanku

Porozpravat’ sa — opytat’ sa na podnik — v§eobecne (velkost’, partneri, vedenie, atd’.)
Opytat’ sa na skalu produktov

Opisat’ vyrobok

Rokovat’ o cenach

Opytat’ sa na udrzbu vyrobku

Opytat’ sa na podmienky platenia a dodania (rabatu)

Na veltrhu cvi¢nych firiem st potrebné nasledovné recové zrucnosti:

coooooco

Oslovenie, pozdravenie navstevnika vel'trhu
Opytat’ sa (na zaujem), vysvetlit’

Opytat’ sa na adresu, fax, telefon

Sthlasit’ s navrhom

Odmietnut’ navrh

Navrhnut kompromis

Dohodnut’ termin

Rozlucit sa so zékaznikom

V stanku na vel’trhu by nemali v cudzom jazyku chybat’, alebo by ste ich
mali vediet’ v cudzom jazyku vysvetlit’:

Q
Q
Q

Kataloég
Objednavky
Reklamny material (prospekty, brozlry)



Was erwartet Sie in der Fremdsprache?

Mit diesen Redeanlidssen miissen Sie auf der UFA-Messe in der
Fremdsprache rechnen:

Frage nach dem Standort einer Firma

BegriiBung am Stand

Anfragen liber das Unternehmen im allgemeinen (Grofe, Partner, Geschiftsfithrung etc.)
Frage nach der Produktpalette

Frage nach Produktnutzen / Verwendbarkeit

Produktbeschreibung

Preisverhandlung

Frage nach dem Service

Frage nach Zahlungs- und Lieferbedingungen (Rabatte)

coooocoCo

Die folgenden sprachlichen Fertigkeiten werden bei der UFA-Messe
gebraucht:

Ansprechen, Begriiflen eines Messebesuchers

Nachfragen, Kldren

Fragen nach Adresse, Telephon-, Faxnummer

Zustimmung zu einem Vorschlag

Ablehnung eines Vorschlags

Vorschlagen einens Kompromisses

Vereinbarung eines Termins

Verabschieden des Besuchers

Die folgenden schriftlichen Unterlagen sollen in der Fremdsprache am

Messestand aufliegen oder in der Fremdsprache erklirt werden konnen:

[N I Ny I Wy

O Katalog
U Bestellformular

1 Werbematerial

Comu by ste v kaZdom pripade mali venovat’
pozornost’?

Zopar typov, ktoré sa v pripravnom tréningu ’ahko dodrzuju apodstatnou
mierou zvySia uc¢inok vasho vyjadrovania.

Q Hovorte pomaly (nepodliechajte mylnému predpokladu — ¢im rychlejsie, tym suverénnejsi
dojem) nahlas a zrozumitel'ne.



Ak ste pouzili v rozhovore nespravny pojem a ten, s kym sa rozpravate, nechape,
siahodlho sa neospravedliujte, opravte sa a hovorte normalne d’ale;j.

Na rozdiel od komunika¢ného tréningu v triede, v ktorom sa nesmie zanedbavat’
grameticky spravne vyjadrovanie, je na vel'trhu podstatné — v prvom rade sa dohodnut’ —
sprostredkovat’ obsah: na grmatickych chybach temer vobec nezalezi!

Ak ste nieComu nerozumeli, alebo si len myslite, Ze ste nerozumeli — nebojte sa vasho
obchodného partnera zdvorilo prerusit’ a opytat’ sa, pripadne poprosit’ o zopakovanie alebo
vysvetlenie.

Obsah vasho rozhovoru zhriite vzdy po par minutach do niekol’kych viet. Tieto orientacné
vysledky vam napomoZzu viest’ rozhovor preciznejSie a nie zbyto¢ne dlho.

Pri optickom kontakte: Pozerajte sa na svojho obchodného partnera. Rozpoznate tak, ¢i
a nakol'’ko vdm rozumel.

Was sollten Sie auf jeden Fall beachten?

Einige Tips, die Sie beim Vorbereitungstraining leicht beachten konnen,
verbessern die Wirkung Ihrer Rede ganz erheblich:

Q

Q

Sprechen Sie langsam (viel langsamer, als die meisten meinen!), laut und deutlich.

Versprecher sind bedeutungslos, entschuldigen Sie sich nicht langmaéchtig, korrigieren Sie
und sprechen Sie normal weiter.

Wihrend in der Klasse die sprachliche Richtigkeit nicht unterschitzt werden soll, steht auf
der Messe der Inhalt, der gelungene Kommunikationsakt im Vordergrund: Ein
Grammatikfehler wiegt fast nichts!

Trauen sie sich, Ihren Gespriachspartner hoflich zu unterbrechen und nachzufragen, wenn
Sie etwas nicht verstanden haben oder auch nur glauben, etwas nicht verstanden zu haben.

Fassen Sie alle paar Minuten den Inhalt [hres Gespriachs in wenigen Sitzen zusammen;
diese Zwischenergebnisse helfen Ihnen, das Gespréich kurz und préizise zu halten.

3 Halten Sie Blickkontakt: Schauen Sie Ihren Gespriachspartner / Thre Gesprachspartner

an. Sie konnen so erkennen, ob und wie Sie verstanden werden.

Dialogy / Gesprachssituationen

Pri informacnom stanku / Am Informationsstand

Informacia / Information navstevnik / Besucher



dat’ informacie o stanku,

povedat’ cestu

Informationen bieten,

Weg zeigen

Musite ist’ na koniec tejto chodby, a potom
zabo¢it’ doprava. Tam na P'avej strane je to
Stvrty stanok.

Sie miissen bis zum Ende dieses Ganges
gehen, und dann nach rechts biegen. Dort
auf der linken Seite ist das der vierte Stand.

Putuje...
es tut thm / ihr leid

Je mi Puto, nie.
Es tut mir leid, nein.

vyjadrit’ pravdepodobnost’ alebo
pochybnost’

Wahrscheinlichkeit oder

Zweifel ausdriicken

Pravdepodobne 4no, ale nemdéZem vam to
stopercentne potvrdit’.

Wabhrscheinlich ja, aber ich kann es Thnen
nicht hundertprozentig bestétigen.

opytat’ sa na urcity stanok
nach bestimmtem Stand fragen

Prepacte, kde sa nachadza stanok firmy UCSplus s.r.0.?
Entschuldigung, wo befindet sich der Stand der Firma
UCSP** GmbH?

opytat’ sa na Specificka firmu
nach einer speziellen Firma fragen

Vystavuje na tomto vel'trhu aj firma W.A.W,, s.r.0.?
Stellt auf dieser Messe auch die Firma W.A.W.GmbH aus?

opytat’ sa na urc¢ita Skalu produktov
nach bestimmter Produktpalette fragen

Daju sa tu objednat’ aj streSné okna?
Kann man hier auch Dachfenster bestellen?

Pod’akovat’ sa jemu/jej
sich bei ithm / ihr bedanken
Dakujem pekne.
Vielen Dank.

Informovanie sa o firme / Informationen tiber die Firma

vystavovatel’ / Aussteller

navstevnik / Besucher

pozdravit’, predstavit’ sa
griiBBen, sich vorstellen

Dobry deii, moje meno je Kunz.
Guten Tag, mein Name ist Kunz.



predstavit’ sa, poniknut’ pomoc
griilen, Hilfe anbieten

Tesi ma, volaim sa Hauptmann.
Ako vim méZem pomoct’?
Freut mich, ich heile Hauptmann.
Wie kann ich Thnen helfen?

vysvetlit’

erkléren

Nasa firma Complet House, s.r.o. podnika
v oblasti bytovej a zahradnej architektury.
Unsere Firma Complet House GmbH

ist im Gebiet der Wohnungs- und
Gartenarchitektur tétig.

vysvetlit’

erkldren

V nasej firme pracuje 120 zamestnancov
nasa materska firma sidli na Slovensku,
ale okrem toho mame aj Styri pobocky:
V Rakisku, Nemecku, Spojenych §tatoch
a Brazilii.

In unserer Firma arbeiten 120 Angestellte.

opytat’ sa na vyrobky firmy

nach Firmenprodukten fragen

Chcel by som sa opytat’ aké produkty ponukate.
Ich mochte fragen, welche Produkte Sie anbieten.

opytat’ sa aka vel’ka je firma
nach der FirmengroBe fragen
AKka vel’ka je vasa firma?
Wie grof} ist Ihre Firma?

Unsere Mutterfirma hat ihren Sitz in der Slowakei,

aber auBBerdem haben wir auch vier Nieder-
lassungen: In Osterreich, Deutschland, den Ver-
einigten Staaten und Brasilien.

vysvetlit’

erkldren

Zaujem o nase vyrobky je na Slovensku
sice dost’ vel’ky, ale aZ polovicu nasho
zisku tvoria prijmy naSich zahrani¢nych
filidlok. NajdoleZitejSimi obchodnymi
partnermi si Techpol, s.r.o. zo Slovenska,
TADECO GmbH z Rakuska, Neue Diamant
GmbH z Nemecka, The Toy Chest, Inc. zo
Spojenych $tatov a Couroart Artefatos de
Couro Ltda. z Brazilie.

Das Interesse an unseren Erzeugnissen ist

in der Slowakei zwar ziemlich grof3, aber
eine Hilfte unseres Gewinnes bilden

die Einkommen unsere Auslandsfilialen.
Die wichtigsten Geschéftspartner sind
Techpol GmbH aus der Slowakei, TADECO

opytat’ sa na partnerov firmy a zahrani¢nych a domécich
klientov / Nach den Firmenpartnern und den ausldndischen
und inldndischen Kunden fragen

Kto si vasi najdoélezitejsi obchodni partneri a klienti doma
a v zahranici?

Wer sind Thre wichtigsten Geschéftspartner und Kunden im
Inland und im Ausland?



GmbH aus Osterreich, Neue Diamant

GmbH aus Deutschland, The Toy Chest, Inc.
aus den Vereinigten Staaten und Couroart Arte
fatos de Couro a. aus Brasilien.

vysvetlit’

erkldren

Nielen vyzera. Materialy, z ktorych je
postaveny su vyrobené podla najnov-
Sich technologii. Maju vynikajuce te-
pelné i zvukové izolacné vlastnosti.

A v porovnani s tradiénymi stavebnymi
materidlmi su o tretinu lacnejsie.

Es sieht nicht nur so aus. Die Materialien, aus
denen es gebaut ist, sind nach den neue-
sten Technologien erzeugt. Sie haben aus-
gezeichnete thermische und klangliche
Isolationseigenschaften. Und im Vergleich
zu den traditionellen Baumaterialien sind sie
um ein Drittel billiger.

opytat’ sa na nieco Specifické o jednom z jej vyrobkov
nach etwas Spezifischem iiber ein Produkt der Firma fragen
Zaujal ma tento dom. Vyzera ve’mi moderne...

Mich hat dieses Haus interessiert. Es sieht sehr modern aus...

pod’akovat’ sa jemu/jej

sich bedanken

Dakujem pekne.
Danke sehr.

Prezeranie vyrobku / Produktbesichtigung

vystavovatel’ / der Aussteller

ponuka pomoc

bietet Hilfe an

Nech sa padi, s ¢im vim méZem pomoct’?
Bitte, womit kann ich Thnen helfen?

prosi, aby to zopakoval
bittet um die Wiederholung
Prepacte, ako prosim?
Entschuldigung, wie bitte?

d4 mu dovolenie
gibt die Erlaubnis
Ano, prirodzene.
Ja, natiirlich.

navstevnik r B her

poZiada, aby mohol vidiet’® vystaveny predmet

ersucht um das Anschauen des ausgestellten Gegenstandes
MoZem si pozriet’ tento raz?

Darf ich diesen Lippenstift ansehen?

poZiada, aby mohol vidiet’ vystaveny predmet
ersucht um das Ansehen des ausgestellten Gegenstandes
MoZem si pozriet’ tento raz?

Darf ich diesen Lippenstift ansehen?



zdvorilo odmietne,

ponukne katalog

lehnt hoflich ab,

bietet den Katalog an

Lutujem, zdarma su len katalégy.
Es tut mir leid, kostenlos sind

nur die Kataloge.

opyta sa ¢i ma alebo da nieco zadarmo (ukazky, exemplare,
vzorky)? / fragt nach den kostenlosen Mustern

MoZem dostat’ nejaké vzorky zadarmo?

Darf ich einige Muster kostenlos bekommen?

akceptuje, odchadza

nimmt an, geht weg

Dakujem pekne, jeden si vezmem.
Danke schoén, ich nehme einen.

Debatovanie o vyrobku / Gesprach liber das Produkt

vystavovatel’ / Aussteller

vysvetli

erklart

Ano, vybrali ste si vePmi dobre.

Tieto st vyrobené z obzvlast’ pevnych
a odolnych materialov.

Ja, das ist eine sehr gute Wahl.

Diese sind aus extra festen und wider-
standsfahigen Materialien erzeugt.

vyjadri istotu (bez pochybnosti)
driickt die Sicherheit aus, ohne Zweifel

ZvySuju pruznost’ pri narazoch a dopadoch.

Tymto spésobom si Setrite chrupavky

a zabezpecite si istotu pri pohybe.

Sie erhohen die Elastizitét bei den StdBen
und Aufspriingen. So schonen Sie Thre
Knorpel und gewihrleisten die Sicherheit
bei der Bewegung.

popiera

verneint

V zZiadnom pripade, vo vniitri sa
nachadzaju Specidlne mikké vrstvy,

navstevnik / Besucher

Ziada vysvetlenie tykajuce sa vyrobku

ersucht um eine Erkldrung, das Produkt betreffend

Rad by som kupil univerzilnu Sportovii obuv. Napriklad
tieto tenisky.

Ich mochte Universal-Sportschuhe kaufen. Zum Beispiel diese
Tennisschuhe.

pyta sa na nieco o¢ividné o vyrobku

fragt nach etwas Auffilligem bei dem Produkt

Naco su dobré tieto priesvitné miesta v podrazke?

Wozu sind diese durchsichtigen Elemente in der Schuhsohle
gut?

pyta sa na slabosti vyrobku

fragt nach den Schwichen des Produktes

Vyzeraju dost’ masivne. Nesposobia otlaky?

Sie sehen ziemlich massiv aus. Bewirken Sie keine
Hiithneraugen?



ktoré zarucuju pohodlny pocit aj pri
najvicsej namahe.

In keinem Fall, drinnen befinden sich
spezielle, weiche Schichten, die auch

bei der groBten Anstrengung ein bequemes
Gefiihl garantieren.

Rokovanie / Verkaufsverhandlung

vystavovatel’ / Aussteller

vysvetluje silné stranky, cituje cenu /
beschreibt ihre starken Seiten, sagt den Preis
Tieto maju obzvlast’ mnoho funkcii.
Ukazuji samozrejme ¢as, ditum a

mena dni — tie si moZete vybrat’ z troch

re¢i. Okrem toho su do 500 m vodotesné,
maju tieZ svetlo, kompas a budik, na
ktorom sa da nastavit’ pit’ melodii.

A ak sa chcete zahrat’, to tieZ nie je problém —
Na tychto hodinkach moéZete hrat’ tri
digitalne hry. Cena teda zodpoveda vSetkému,
¢o som vymenoval — hodinky stoja 2000 SK.
Diese hat besonders viele Funktionen.

Sie zeigt natiirlich die Zeit, das Datum

und den Wochentag — diesen konnen Sie

aus drei Sprachen wihlen. Auflerdem ist

sie wasserdicht bis 500 Meter, hat auch Licht,
einen Kompal} und einen Wecker mit der
Moglichkeit, fiinf Melodien einzustellen.

Und wenn Sie Lust auf ein Spiel haben, ist das
auch kein Problem — mit dieser Uhr kénnen
Sie drei digitale Spiele spielen. Der Preis ent-
spricht also allem, was ich genannt habe —

sie kostet 2000 Sk.

poniika pridavné produkty alebo zniZenie /
bietet die Beigaben oder eine Preisminderung an

pod’akuje jemu/jej

bedankt sich bei ihm/ihr

Dakujem za podrobné informacie.
Danke fiir die detaillierten Informationen.

navstevnik / Besucher

pyta sa na cenu vyrobku /

fragt nach dem Produktpreis
KoPko stoja tieto naramklové hodinky prosim?
Wieviel kostet diese Armbandubhr, bitte?

reaguje, pyta sa na pridavné produkty a zniZenie /
reagiert, fragt nach Beigaben und nach einer Preisminderung
Su skuto¢ne skvelé. Vel’'mi rad by som ich kupil synovi na
narodeniny. Mdj prijem ale nezodpoveda stanovenej cene.
Nemohol by som dostat’ zZPavu? Alebo, ak zaplatim tak vela
penazi, dostanem k nim snad’ eSte nieco ?

Die ist wirklich toll — ich mdchte sie sehr meinem Sohn zum
Geburtstag kaufen. Mein Einkommen entspricht leider nicht
dem festgestellten Preis. Konnte ich keine ErmaBigung
kriegen? Oder, wenn ich so viel Geld zahlen werde — bekomme
ich vielleicht noch etwas dazu?



Nebojte sa, urcite sa dohodneme. MozZete

si vybrat’. Ked’ ich chcete ako darcek k na-
rodeninim, dam Vam zl’avu 200 Sk. Alebo,
ak zaplatite celi sumu, dAm vam eSte naro-
deninovu prémiu, a sice 3 pary bateriek a
jeden nahradny naramok. No, ¢o hovorite?
Haben Sie keine Angst, wir werden uns sicher
einigen. Sie kdnnen wéhlen: Wenn Sie sie als
Geburtstagsgeschenk mdchten, gebe ich
Ihnen 200 Sk ErméBigung. Oder, wenn

Sie den ganzen Betrag zahlen, gebe ich IThnen

noch eine Geburtstagspramie, und zwar 3 Paare

Batterien und ein Ersatzarmband. Na, was
sagen Sie?

akceptuje, d’akuje jemu /jej
nimmt an , bedankt sich
Dobre, stthlasim s narodeninovou prémiou. Dakujem.

Gut, ich bin mit der Geburtstagspramie einverstanden. Danke.

Rokovanie o cene / Preisverhandlung

tavovatel’ / Aussteller

popisuje vyrobok

beschreibt das Produkt

Nech sa paci, vyberte si z nasej kolekcie
kosiel’, napriklad hodvabne koSele s pest-
rymi motivmi dZungle.

Bitte, wihlen Sie von unserer Hemden-
kollektion aus, zum Beispiel die Seiden-
hemden mit bunten Dschungelmotiven.

urobi pozitivny navrh

macht positiven Vorschlag

Tato ZIta s palmovym vzorom z najjem-
nejSieho hodvabu, len pre vas — za 600 Sk.
Dieses Gelbe mit dem Palmenmuster aus
feinster Seide, nur fiir Sie — fiir 600 Sk.

urobi rozumnejsi navrh
macht verniinftigeren Vorschlag

navstevnik / Besucher

pYyta sa na cenu a podmienky

fragt nach dem Preis und den Bedingungen

Prepacte, vePmi sa mi paci ta zlta s palmovym vzorom,
kol’ko stoji?

Enschuldigung, mir gefillt sehr das gelbe mit dem
Palmenmuster, wieviel kostet es?

zdvorile vyjadrite nesihlas

driickt hoflich die Missbilligung aus

Dakujem pekne, ale to je pre miia prili§ drahé.
Danke schon, aber das ist zu teuer fiir mich.
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Pockajte trochu, dim vam eSte tuto zele-
nu s nadhernym papagajom — obe za tu
isti cenu — 600 Sk — je to prvotriedny tovar.
Warten Sie ein bisschen, ich gebe Thnen

noch dieses griine mit dem wundervollen
Papagei — beide fiir denselben Preis —

600 Sk — es ist erstklassige Ware.

poskytne d’alSie informacie

bietet weitere Informationen

AK pri prani neprekrocite teplotu 40
stupinov, ostanu farby svieZe aj po de-
siatich rokoch a velkost’ sa samozrejme
takisto nezmeni. Okrem toho su tieto
koSele veP’mi Pahké, priedy$né a priaznivo
posobia na pokozku.

Wenn Sie beim Waschen nicht die Tem-
peratur von 40 Grad {iberschreiten,

bleiben die Farben so frisch auch nach 10
Jahren, und die Gro83e verandert sich natiirlich
auch nicht. AuBlerdem sind diese Hemden
sehr leicht, atmungsaktiv und hautsympathisch.

potvrdi

bestitigt
Samozrejme.
Selbstversténdlich.

vyjadri rezervovany suhlas , pyta sa na d’alSie informacie
driick reservierte Zustimmung aus, fragt nach den weiteren
Informationen

Hm, mozZno si ich vezmem. Mam ale eSte zopar otazok.
Ako je to s pranim? Nezbehnt sa? A tieto pekné farby po
istom case nevyblednu?

Hm, ich nehme sie vielleicht. Ich habe aber noch ein paar
Fragen.Wie ist es mit dem Waschen? Werden sie nicht
eingehen ? Und werden die schone Farben nach einer
bestimmten Zeit nicht ausbleichen?

pyta si potvrdenie

ersucht um Bestitigung

MoZem sa spol’ahnit’?

Kann ich mich auch darauf verlassen?

Argumentation beim Verkauf

Wiihlen Sie manche der Erzeugnisse oder Dienstleistungen Threr Ubungsfirma aus. Beschreiben Sie sie:

die Ausmale

das Gewicht

11




das Material

die Form

die Hauptfunktion /en

weitere Funktion /en

den Preis

den Vorteil, den Sie gegeniiber der Konkurrenz haben

das Prestige

Wihlen sie jetzt die 5 besten Argumente fiir Ihr Erzeugnis und erwégen Sie sie:

das beste Argument:

das zweitbeste Argument:

das drittebeste Argument:
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das viertbeste Argument:

das flinftbeste Argument:

Bilden Sie jetzt folgende Struktur fiir Ihre Argumente:

- Merken Sie sich jetzt den Text aus dieser 5 wichtigsten Argumenten
- Lesen Sie Thre Bemerkungen

- Sagen Sie den Text einem IThrer Kollegen / einer Threr Kolleginnen und ersuchen Sie ihn / sie um eine
kritische Erlduterung

- geben Sie jetzt die Notizen weg

- Sagen Sie den Text dem nichsten Kollegen / der nidchsten Kollegin und ersuchen Sie ihn / sie um eine

kritische Erlduterung

- Wiederholen Sie Thren Text vor einem kritischen Freund, aber jetzt in der Hélfte der Zeit

Jetzt sind Sie zu einer ehrlichen Endversion Ihrer Verkaufsargumente gekommen.
- Sie sollen sich diese sehr gut merken.

- Sie sollen es lernen, ohne die Hilfe IThrer Aufzeichnungen zu reden.
- Sie sollen Thren Text von allen unndétigen Wortern befreien.

Phrasenvorrat

Versuchen Sie mit Threm Nachbarn Ausdriicke — so viele wie mdglich —fiir folgende Situationen zu finden:
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Was wiirden Sie sagen, wenn Sie etwas behaupten wollten?

Was wiirden Sie sagen, wenn Sie eine Information brauchen wiirden und méchten, dass es hoflich klingt?

Was wiirden Sie sagen, wenn Sie erkldren wollten, dass Sie iiber etwas absolut sicher sind?

Was wiirden Sie sagen, wenn Sie eine Information — die Sie bekommen haben — hoflich anzweifeln wiirden?
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Was wiirden Sie sagen, wenn Sie hoflich Thr vis — a — vis unterbrechen wollten?

Was wiirden Sie sagen, wenn Sie einen Kompromiss initiieren wollten?

Paaren Sie folgende Phrasen und Antworten:

A: Ich auch. 1: Darf ich Sie morgen zu einem Mittagessen
einladen ?

B: Sie auch. 2: Wie geht es Ihnen? Wie geht's?

C: Es tut mir leid, so etwas zu horen. 3: K6nnen Sie mir bitte helfen?

D: Ich werde dort sein. 4: Ich danke Thnen fiir Thre Hilfe.

E: Nein, danke. 5: Ich habe gerade einen Unfall gehabt.
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F: Es tut mir leid. 6: Darf ich rauchen?

G: Greifen Sie zu. 7: Zigarette gefillig?
H: Leider, nicht. 8: Grifl Maria von mir.
I: Gut. 9: Es war sehr schon, Sie zu treffen.
J: Selbstverstédndlich. 10: Ich wiinsche Thnen ein schones
Wochenende.
K: Bitte. 11: Ich freue mich, dass ich Sie in London
sehe.
L: Ja, bitte. 12: Es tut mir leid.
M: Sie sind herzlich willkommen. 13: Darf ich Thnen eine Frage stellen?
N: Verzeihung? Pardon? 14: Wo ist?... ( Sie haben nicht alles
gehort.)
O: Enschuldigen Sie bitte. 15: In diesem Fall kann ich Thnen nicht
helfen.
P: Ich mochte. 16: Darf ich das als Muster haben?
Q: Nicht schlecht. Es geht. 17: Darf ich bitte ein Faszikel
bekommen?
R: Das macht nichts. 18: Mochten Sie es versuchen?

Finden Sie passende Antworten zu folgenden Fragen und umgekehrt:

Konnten Sie mir etwas iiber die GroBe Ihrer Firma sagen?
Entschuldigen Sie bitte, was haben Sie gesagt — fiir welche Firma haben Sie gearbeitet?

Haben Sie einige Broschiiren, die ich mitnehmen koénnte?
Steht dieses Modell in verschiedenen GréBen zur Verfiigung?

Wenn Sie mir IThren Namen und Thre Anschrift geben konnten, sorge ich dafiir, dass Sie — sobald es moglich ist —
alle Informationen bekommen.

Es war angenehm, mit Thnen zu sprechen. Ich freue mich darauf, bald wieder von Thnen hére.

Quiz: Deutsch - allgemeine Handelssprache
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Die Biiroarbeit und die Ausstattung

Bilden Sie die Paare nach der Bedeutung:

a: spinka na papier  1: die Klammermaschine, die Heftmaschine Ao ?

b: zosivacka 2: der Locher b ?
c: pripinacik 3: der Reifinagel Coreerrenne ?
d: dierkovac 4: die Biiroklammer [« IR ?

Die Abkiirzung i.V. wird fiir folgende Wortverbindung geniitzt:

a: in Verwaltung
b: in Vertretung
c: in Verabredung
d: in Versicherung

Welchen der folgenden Ausdriicke kdnnen Sie nicht im Zusammenhang mit einem Formular beniitzen:

a: etwas ergianzen
b: etwas ausfiillen
c: etwas einlassen
d: etwas komplettieren

Die Firmen
Was bedeuten diese Abkiirzungen?

a: AG

b: HGB
c: GmbH
d: OHG

Es ist oft moglich, den Typ einer Handelsorganisation aus ihrem Namen zu erraten. Welcher Name
passt
zu welchem Handelstyp?

a: Riekhof & Schifer 1: Aktiengesellschaft a-
b: Riekhof GmbH 2: offene Handelsgesellschaft b-
c: Riekhof AG 3: Gesellschaft mit beschrankter Haftung c-
d: Riekhof OHG 4: Einzelunternhemer d-

Welche der folgenden Gruppen ist NICHT auf der Lohnliste?
a: freie Mitarbeiter
b: Arbeiter

c: Angestellte
d: Personal

Der Handel

Seconds ist eine Ware, die schon jemandem anderen gehort hat. Richtig oder falsch?

Wenn sich mehrere Firmen um einen groferen Auftrag bewerben, legt jede von ihnen eine
Ausgabenschétzung vor. Diese heifl3t:
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a: schriftliches Abkommen
b: das Angebot

c: der Vertrag

d: die Genehmigung

Unausgeglichene Auftrége sind:

a: Auftrage fiir grole Warenmengen

b: Auftrige, die erteilt wurden, aber noch nicht abgewickelt sind
c: Grof3e Auftragsmengen, die auf einmal kommen
d: Fakturen, die nicht bezahlt wurden

Das Papierstiick, mit dem der Hersteller verspricht, dass er die beschiadigte Ware ersetzt oder repariert,
heiflt die Gewdhrleistung. Richtig oder falsch?

Den Einkauf oder Verkauf groBer Mengen an Wiederverkdufer bezeichnet man als:

a: die Ware im Lager haben
b: die Ware ist gefordert

c: den Grof3handel

d: den Versandverkauf

Wenn Sie die Ware per Post verkaufen, geben Sie oft zum Wartenpreis einen Betrag fiir (p&p) hinzu.
p&p bedeutet:

a: price and packing

b: price and postage

c: postage and packing
d: post and packaging

Der Kunde hinterlegt die Anzahlung fiir die Ware und zahlt den Restpreis plus die Zinsen in Raten.
Dies ist als never-never Kauf bekannt. Was bedeuten die Buchstaben H.P.?

Wenn eine Firma ein neues Erzeugnis vermarkten mochte, bietet sie kostenlos kleine Péckchen von
diesem Erzeugnis den potentionellen Kunden an. Dies heif3t:

a: die Dienstleistungen
b: die Priifung

c: die Vorlage
d: das Muster

Import und Export

Die Buchstaben c.i.f. niitzt man fir Worter:

a: cost of importing freight
b: cost, insurance, freight
c: carriage, import,freight
d: cost, insurance, flight

Welcher von diesen ist der niedrigste Preis fiir die Importware?
a: 200 DM f.o.b.

b: 200 DM franco
c:200DMc & t
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d: 200 DM loco

Der Verkehr
Was bedeutet C.0.D.?
Der Unternehmer fiir den Fernverkehr ist

a: der Agent

b: die Firma fiir Export und Import
c: die Spedition

d: die Schiffsverkehrsfirma

C.K.D. bedeutet Completely Knocked Down. Richtig oder falsch?

Finanzen

Wenn die Rechnung sofort in bar bezahlt wird, zieht gew6hnlich die verkaufende Firma einen Teil von
dieser Rechnung ab. Dieser Abzug heif3t

a: die Mehrwertsteuer (MWSt)
b: der Skonto

c¢: die Schulden

d: der Wertverlust

Der Umsatz ist der Gewinn, den die Firma in einem Jahr macht. Richtig oder falsch?
Wie sagen Sie 7 320 534 DM?

a: sieben Millionen dreihundertzwanzigtausendfiinthundertvierunddreiflig

b: Marken sieben Millionen dreihundertzwanzigtausendfiinfhundertvierunddreif3ig
c: sieben Millionen dreihundertzwanzigtausendfiinthundertvierunddreifig Mark
d: sieben drei zwei null fiinf drei vier Mark

Der Plan einer Firma, wieviel Geld sie fiir die zukiinftigen Projekte ausgeben will, heilit

a: das Hauptbuch

b: die Gewinn- und Verlustrechnung
c: das Budget

d: der Gehalt

Die gemeinsame Wihrung in der EU (Europidische Union) ist der Eurodollar. Richtig oder falsch?
Die Firma A kauft die Ware von der Firma B. Die Firma B ist:

a: der Glaubiger

b: der Vermittler

c: der Schuldner
d: der Erpresser

Quiz: Deutsch - allgemeine Handelssprache -

Losungen
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A Die Biiroarbeit und die Ausstattung

1 Bilden Sie die Paare nach der Bedeutung:

a: spinka na papier  1: die Klammermaschine, die Heftmaschine A 4

b: zosivacka 2: der Locher b........ 1
c: pripinacik 3: der Reifinagel [ 3
d: dierkovac 4: die Biiroklammer d........ 2

2 Die Abkiirzung i.V. wird fiir folgende Wortverbindung gentitzt:

a: in Verwaltung
b: in Vertretung
c: in Verabredung
d: in Versicherung

3 Welchen der folgenden Ausdriicke kdnnen Sie nicht im Zusammenhang mit einem Formular beniitzen:
a: etwas ergianzen
b: etwas ausfiillen

c: etwas einlassen
d: etwas komplettieren

B Die Firmen

1 Was bedeuten diese Abkiirzungen?
a: AG Aktiengesellschaft
b: HGB Handelsgesetzbuch
¢: GmbH Gesellschaft mit beschrankter Haftung
d: OHG offene Handelsgesellschaft

2 Esist oft moglich, den Typ einer Handelsorganisation aus ihrem Namen zu erraten. Welcher Name
passt zu welchem Handelstyp?

a: Riekhof & Schafer 1: Aktiengesellschaft a-4
b: Riekhof GmbH 2: offene Handelsgesellschaft b-3
c: Riekhof AG 3: Gesellschaft mit beschrankter Haftung c-1
d: Riekhof OHG 4: Einzelunternechmen d-2

3 Welche der folgenden Gruppen ist NICHT auf der Lohnliste?

a: freie Mitarbeiter
b: Arbeiter

c: Angestellte

d: Personal

C Der Handel

1 Seconds ist eine Ware, die schon jemandem anderen gehdrt hat. Richtig oder falsch?
Falsch: Seconds ist eine Ware, die schadhaft ist oder die in einem Geschéft
verschmutzt wurde, und deswegen wird sie billiger verkauft. Die Ware, die schon
jemandem anderen gehort hat, hei3t second-hand (abgetragene Ware).

2 Wenn sich mehrere Firmen um einen grofleren Auftrag bewerben, legt jede von ihnen eine
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Ausgabenschétzung vor. Diese heif3t:

a: schriftliches Abkommen
b: das Angebot

c: der Vertrag

d: die Genehmigung

Unausgeglichene Auftrige sind:

a: Auftrage fiir grole Warenmengen

b: Auftrige, die erteilt wurden, aber noch nicht abgewickelt sind
c: Grof3e Auftragsmengen, die auf einmal kommen
d: Fakturen, die nicht bezahlt wurden

Das Papierstiick, mit dem der Hersteller verspricht, dass er die beschiadigte Ware ersetzt oder repariert,

heilt die Gewdhrleistung. Richtig oder falsch? Richtig.

Den Groflenmengeneinkauf oder Verkauf an Wiederverkdufer bezeichnet man als:
Den Einkauf oder Verkauf groBer Mengen bezeichnet man als:

a: die Ware im Lager haben
b: die Ware ist gefordert

c: den Grofihandel

d: den Versandverkauf

Wenn Sie die Ware per Post verkaufen, geben Sie oft zum Warenpreis einen Betrag fiir (p&p) hinzu.
p&p bedeutet:

a: price and packing

b: price and postage

c: postage and packing
d: post and packaiging

Der Kunde hinterlegt die Anzahlung fiir die Ware und zahlt den Restpreis plus die Zinsen in Raten.
Dies ist als never-never Kauf bekannt. Was bedeuten die Buchstaben H.P.?
Hire purchase.

Wenn eine Firma ein neues Erzeugnis vermarkten mdochte, bietet sie kostenlos kleine Packchen von
diesem Erzeugnis den potentionellen Kunden an. Dies heif3t:

a: die Dienstleistungen
b: die Priifung

c: die Vorlage

d: das Muster

Import und Export

Die Buchstaben c.i.f. niitzt man fiir Worter:

a: cost of importing freight
b: cost, insurance, freight
c: carriage, import,freight
d: cost, insurance, flight

Welcher von diesen ist der niedrigste Preis fiir die Importware?
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1

a: 200 DM f.o0.b.
nur frei an Bord

b: 200 DM franco frei Haus, keine weiteren Kosten
c:200DMc &t nur Kosten und Transport gedeckt
d: 200 DM loco ab Ort, alle Kosten fallen an

Der Verkehr

Was bedeutet C.0.D.? cash on delivery, Nachnahme

Der Unternhemer fiir den Fernverkehr ist

a: der Agent

b: die Firma fiir Export und Import

c: die Spedition

d: die Schiffsverkehrsfirma

C.K.D. bedeutet Completely Knocked Down. Richtig oder falsch?

Richtig. Es bedeutet, dass alle Teile oder Komponenten der Maschine oder des Fahrzeuges aus

Transportgriinden getrennt verpackt werden. Sie miissen am Bestimmungsort wieder zusammengesetzt
werden.

Finanzen

Wenn die Rechnung sofort in bar bezahlt wird, zieht gewdhnlich die verkaufende Firma einen Teil von

dieser Rechnung ab. Dieser Abzug heif3t

a: die Mehrwertsteuer (MWSt)
b: der Skonto

c: die Schulden

d: die Wertverlust

Der Umsatz ist der Gewinn, den die Firma in einem Jahr macht. Richtig oder falsch?

Falsch. Der Umsatz ergibt sich, wenn man die verkauften Mengen mit den jeweiligen
Verkaufspreisen multipliziert. Das ist die Summe des ganzen Geldes, iiber das die Firma disponiert
hat ( das ist das Einkommen plus die Ausgaben ). Ein hoher Umsatz muf} nicht einen hohen Gewinn
bedeuten.

Wie sagen Sie 7 320 534 DM?

a: sieben Millionen dreihundertzwanzigtausendfiinthundertvierunddreiflig

b: Marken sieben Millionen dreihundertzwanzigtausendfiinfhundertvierunddreif3ig

c: sieben Millionen dreihundertzwanzigtausendfiinfhundertvierunddreiflig Mark
d: sieben drei zwei null fiinf drei vier Mark

Der Plan einer Firma, wieviel Geld sie fiir die zukiinftigen Projekte ausgeben will, heifit
a: das Hauptbuch

b: die Gewinn- und Verlustrechnung

c: das Budget

d: der Gehalt

Die gemeinsame Wihrung in der EU (Europidische Union) ist der Eurodollar. Richtig oder falsch?
Falsch. Die gemeinsame Wéhrung in der EU ist der Euro.
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3 Die Firma A kauft die Ware von der Firma B. Die Firma B ist:

a: der Glaubiger
b: der Vermittler
c: der Schuldner
d: der Erpresser

Handelsfachworter

Fachworter Lieferung

sie geben Informationen, wer den Transport bezahlt bzw. wer welchen Teil der Transportkosten zu
tragen hat, wer das Transportrisiko iibernimmt, wer fiir die Versicherungskosten autkommt, wer sich

um Aus- und Einfuhrformalitdten, Verzollung und Nebengebiihren zu kiimmern hat.

ex works, EXW — ab Werk

zo zavodu, der Kunde muss fiir sich den Transport und
die Versicherung von der Fabrik (dem Betrieb) bis zum
Ort der Warenlieferung organisieren und zahlen. Er tragt
das Risiko.

FOR / FOT ( free on rail/truck ) — frei Waggon

Franko / vyplatené do vagonu, der Verkaufer trigt die
Kosten und Gefahren bis zur Verladung im Waggon /
Lastkraftwagen. Dann trégt die Kosten der Kunde, und
dieser geht auch das Risiko ein.

FAS ( free alongside ship ) — frei Langsseite
Seeschiff

Franko / vyplatené aZ k boku lode, der Verkaufer tragt
Kosten und Risiko bis zum Hafen, aber nicht fiir das
weitere Beladen.

FOB ( free on board ) — frei an Bord Seeschiff
FOB VIE Schwechat

Franko / vyplatené na lod’ (palubu) die Verpflichtung
des Verkadufers reicht bis zum Beladen. Im Fall des
Flugverkehrs ist der Flughafen — wo das Risiko endet —
angegeben.

C & F ( cost and freight ) — Kosten und Fracht
=CFR

Néklady a dopravné, alle Kosten einschlieBlich der
Transportkosten tragt der Verkdufer (aber eine
Versicherung wurde nicht abgeschlossen ) bis zum
Bestimmungshafen. Das Risiko trigt ab der Verladung
der Kédufer.

CIF ( cost, insurance, freight ) — Kosten,
CIF New York Versicherung, Fracht

Naklady, poistenie a preprava, wie C&F, plus die
Versicherung ist abgeschlossen — der Verkédufer zahlt auch
die Versicherung. Im Fall des Ubersee-Schiffsverkehrs ist
der Hafen gegeben, von dem das Schiff auslauft. (CIF
New York )

ex ship — ab Schiff

z lode, sobald die Ware an Bord des Schiffes ist, ist der
Kunde fiir alles verantwortlich

ex quai — ab Kai

z nabreZia, sobald die Ware zum Kai geliefert war, tragt
der Kunde die Verantwortung fiir alle weitere Kosten

DAF ..o frei Grenze, unverzollt
delivered at frontier PLACE — geliefert Grenze
ORT

Dorucené na miesto v pohranici, der Verkdufer ist
verantwortlich fiir alles bis zur bezeichneten Grenze (Ort)

delivered duty paid PLACE — geliefert verzollt ORT
DDP Hamburg

clo je zaplatené aZ do miesta dorucenia, der Zoll ist vim
Hersteller bis zum bezeichneten Ort bezahlt. Kosten —
und Risiko gehen am Bestimmungsort vom Verkdufer auf
den Verkaufer iiber.
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free carrier, FRC — frei Frachtfiihrer
=FCA

vol’'ny dopravca, Kosten und Risiko gehen bei der
Ubergabe der Ware an den ersten Frachtfiihrer vom
Verkiufer auf den Kéufer iiber. Der Haupttransport
wird vom Kéufer bezahlt.

freight / carriage paid to PLACE

freight / carriage prepaid PLACE (US) — frachtfrei
ORT

=CPT

Preprava zaplatena aZ na miesto urcenia, der Transport
— aber nicht die Versicherung — ist bis zum festgelegten
Ort bedeckt.. Der Transport ist bis zum Ort ( US ) vom
Verkiufer bezahlt. Das Risiko geht bei der Ubergabe an
den ersten Frachtfithrer vom Verkaufer auf den Kéufer
iiber.

freight / carriage and insurance paid to PLACE —
frachtfrei, versichert ORT
= CIP

doprava a poistenie zaplatené do miesta, den Transport
und die Versicherung bis zum Bestimmungsort hat der
Verkéufer iibernommen. Risiko wie bei CPT.

franco domicile — frei Haus

vyplatené do domu, alle Kosten trdgt der Verkdufer bis
zum — vom Kunden — bestimmten Ort.

Loco London factory — ab Fabrik in London

z fabriky v Londyne, keine Kosten oder kein Risiko fiir
den Hersteller

Carriage forward freight collect (US) — unfrei,
Fracht zu Lasten des Empféngers

dovozné plati prijemca, der Kunde muss alle
entstandenen Kosten iibernehmen.

FaChW6rter ZahlungSVel‘kehI‘ bieten Informationen dariiber, wie wann

und mit welchen Preisabziigen (Rabatte,
Skonti) die Ware bezahlt
sein sollte.

cash in advance

Vorauszahlung, Vorauskasse

platenie v hotovosti vopred

cash with order, CWO

Barzahlung bei Auftragserteilung

platenie vopred pri objednavke tovaru

Payment on receipt of invoice,
Payment on invoice

Zahlung bei Rechnungserhalt

platba pri obdrzani faktary
platba na faktiru

one-third with order, one-third on
delivery and one-third within two
months after delivery

1/3 bei Auftragserteilung, 1/3 bei
Lieferung, 1/3 innerhalb von zwei
Monaten nach Lieferung

1/3 s objednavkou, 1/3 pri doruéeni a
1/3 do dvoch mesiacov po dorucéeni

cash on delivery, COD

gegen Nachnahme

platenie v hotovosti pri dodavke tovaru
na dobierku

Payment on receipt of goods

Zahlung bei Erhalt der Waren

platba pri obdrzani tovaru

Payment within 60 days from date
of invoice

Zahlung innerhalb von 60 Tagen
nach Rechnungsdatum

platba do 60 dni od datumu faktary

30 days net

30 Tage netto (d.h. ohne Abziige )

30 diiové netto (bez zrazok dani) splatné
do 30 dni

two month’s credit

Monate)

2 Monate Ziel ( d.h. zahlbar
innerhalb der ndchsten zwel

2 mesacny uver (t.j. splatny v priebehu
nasledovnych dvoch mesiacov)

strictly net
zuléssig)

rein netto (d.h. keine Abziige

striktné netto (nepripust’aju sa ziadne
zrazky)

2% for cash

2% Skonto bei Barzahlung

2% zl'ava pri plateni v hotovosti

...less 3% cash discount for
payment within 20 days

...abziiglich 3% Skonto flir Zahlung
innerhalb von 20 Tagen dni

...poskytuje sa 3% zl'ava pri platbe do 20

10 days 2%, 30 days net
2/10, net 30

Zahlung innerhalb von 10 Tagen
abziiglich 2% Skonto oder innerhalb
von 30 Tagen netto

pri platbe do 10 dni sa poskytne zl'ava
2 %, alebo sa zaplati do 30 dni Cista
suma
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2/10 E.O.M. (end of month)
2/10 R.O.G. ( receipt of goods)

2% Skonto fiir Zahlung innerhalb
von 10 Tagen nach dem Ende des
Liefermonats bzw. nach Erhalt der
Waren

2% zlava pri zaplateni do 10 dni po
konci mesiaca, v ktorom bol tovar
dodany prip. po obdrzani tovaru

Kaufvertrag — Contract of Purchase - Kiipna zmluva

ab Lager

ex warehouse

zo skladu (dohodnuté miesto).
Kupujici  prebera  tovar
v sklade dodavatel'a  na
dohodnutom mieste a odtial
plati vSetky dopravné
naklady.

ab Werk

ex factory, ex works

70 zavodu (dohodnuté
miesto). Predavajici doda
tovar kupujucemu vo svojom
zédvode. Kupujlci prevzatim
tovaru prebera vSetky
naklady, rizikdé a plna
zodpovednost’ za tovar (napr.
aj za jeho nalozenie na
dopravny prostriedok).

ablehnen (z.B. ein Angebot)

reject (vb), turn down (vb)
(e.g. an offer)

odmietnut’ (napr. ponuku)

die Ablehnung

Rejection

odmietnutie

die Ablieferung

Delivery

dodanie

der Abruf : Kauf auf

call purchase

nakup do odvolania, kupujici
odobera tovar pravidelne az
do odvolania (napr. noviny)

die Anfrage Inquiry, enquiry dopyt

das Angebot Offer ponuka

die  Annahme (Auftrag | Acceptance,accept (vb) an |suhlas, akceptacia, prijatie

annehmen) offer objednavky

der Annahmeverzug Default in accepting the | odklad prijatia
delivery of goods

dDer Antrag Application navrh, ponuka

die Auftragsbestitiging Confirmation of order potvrdenie objednavky

der Barkauf cash sale nakup za hotovost’

die Beschaffenheit, nature of goods, quality akost’, kvalita

die Qualitdt

die Bestellung Order objednavka

die  Eigentumsiibertragung | Transfwer of ownership prevod vlastnictva

(en)

der Eigentumsvorbehalt Reservation of ownership podmienka vlastnictva

die Empfehlung Recommendation odportcanie

der Erfiillungsort Performance: place of | miesto plnenia
performance, place of
fulfilment

die Falligkeit due date splatnost’
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der Fixkauf

fixed-date purchase

nakup/odkup so  zéavézne
stanovenym terminom

frachtfrei carriage paid bez dovozného poplatku
frei Haus free at domicile, franco |franko/vyplatené do domu,
domicile dodavka tovaru do domu,

resp. obchodu kupujtceho,
kde predavajuci nesie vsetky
naklady (napr. dovoz,
poistenie, clo)

frei Lager freee warechouse franko/vyplatené do skladu

freibleibend without engagement nezaviazny

die Freizeichnung

contracting  out,  agreed
exemption from liability

vyluc¢enie, = vynimka  zo

zavazku

die Freizeichnungsklausel

exemption clause

klauzula o vyluceni zavizku

der Gattungskauf

sale by description

nakup urcitého druhu tovaru

Gefahren-Freizeichnungs-
Klausel

excepted perils clause

klauzula o vyluceni rizika

der Gefahreniibergang

passage of risk

prechod rizika

der Gerichtsstand jurisdiction: place of [sidna pravomoc, prislusny
jurisdiction, place of [sid — miesto, kde prebiecha
litigation, jurisdictional | obchodny spor
venue, legal venue

die Geschiftsbedingungen general terms and conditions | obchodné podmienky

oesetzliche Haftung statutory liability ru¢enie podl'a zakona

die Gewihrleistung warranty zaruka

das Gewicht weight hmotnost’,vaha

die Giite
die Beschaffenheit,
die Qualitit

nature of goods, quality

akost’, kvalita

das Giitezeichen quality label znacka kvality
die Haftung liability rucenie
die negligence clause, klauzula o vyluceni rucenia

Haftungsausschlussklausel

der Haftungsausschluss,

die
Nichthaftungs-freizeichnungs
klausel

clause,
clause,

non-liability
non-warranty
memorandum clause

klauzula vylucujuca rucenie

Irrtiimer vorbehalten Klausel

saving errors and omissions
clause, S.E.A.O.

klauzula s vyhradou omylov

der Kauf auf Abruf

call purchase

nakup do odvolania, kupujici
odobera tovar pravidelne az
do odvolania (napr. noviny)

Kauf auf Probe

sale on approval

nakup na schvalenie, kupujuci
ma pravo vratit kipeny
predmet, ked’ sa mu nepaci

Kauf nach Besicht

sale after inspection

nakup skontrolovaného
tovaru, po prezreti

Kauf nach Probe/Muster

sale on sample

nakup podl'a vzorky

Kauf zur Probe

sale for try-out

nakup na skusku
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der Kiufer

buyer

zakaznik, kupujuci

der Kaufvertrag contract of purchase, contract | kipna zmluva
of sale
die Leistung , performance vykon , splnenie, plnenie,
die Erfiillung dodrzanie
die Lieferbedingungen terms of delivery podmienky dodania
liefern deliver (vb), forward (vb),|dodat

ship (vb) (auch wenn nicht
per Schiff)

der Liefertermin delivery date termin dodania

die Lieferung cinsighment, delivery dodanie

der Lieferverzug delay in delivery odklad dodania

die Mahnung dunning notice, reminder, |upomienka
warning

Mahnung: ~ zur Zahlung

demand for payment

upomienka na zaplatenie

Mahnung: erste ~

first reminder

prva upomienka

Mahnung: letzte ~

final demand letter before
action

posledna upomienka

der Mangel deficiency nedostatok
die Mingelriige formal complaint reklamacia
die Menge amount mnozstvo

die Minderung reduction of purchase price znizovanie

das Muster (Warenprobe)

sample

vzor, ukazka tovaru

Muster (Webart, Farbe etc.) pattern vzor (tkanina, farba atd’.)
die Nachfrage demand dopyt
die Pflicht (vertragliche) obligation povinnost’ zmluvna
der Preis price cena
die Probe sample vzorka, skuska
der Rabatt discount, reduction rabat
der Ratenkauf instalement sale nakup na splatky
der Schadenersatz compensation for damages, | ndhrada Skody
damages
Schadenersatz wegen | damages for non-performance | ndhrada Skody kvoli
Nichterfiillung nesplneniu
der Skonto cash discount zrazka (zlava) pri platbe v

hotovosti

der Spezifikationskauf sale subject to buyer’s | Specifikovany nakup
specification

stornieren cancel (vb) stornovat’

der,das Storno cancellation storno

der Stiickkauf sale of ascertained goods osobitny, $pecialny nakup

das Umtauschrecht right of exchange pravo vymeny

unfrei carriage forward nevyplatené

unverbindlich not bindig nezavazny

der Verkiufer seller predavac

die Verpackungskosten packing cherges, packing |ndklady za balenie
expenses

die Versandkosten

delivery cost

naklady za doruéenie
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die Versteigerung

auction

drazba

der Vertragspartner contracting partner zmluvny partner

die Vorbehaltsklausel saving clause klauzula s vyhradou

die Wandelung cancellation of sale odvolanie, zruSenie,

stornovanie

die Ware merchandise tovar

wechselseitig mutual vzajomny

der Widerruf cancellation odvolanie, zruSenie

die Willenserkldrung declaration of intention vyhldsenie zdmeru

die Zahlung payment platba

die Zahlungsbedingungen terms of payment platobné podmienky

der Zahlungsverzug default in payment omeskanie platby

der Zielkauf oder Kreditkauf | term or credit sale cieleny nédkup

zweiseitig, gegenseitig, | bilateral obojstranny, vzajomny

bilateral bilateralny

Contract of Purchase — der Kaufvertrag - Kiipna zmluva

Acceptance,accept (vb) an|die Annahme (Auftrag | suhlas, akceptacia, prijatie

offer annehmen) objednavky

Amount die Menge mnozstvo

Application der Antrag navrh, ponuka

Auction die Versteigerung drazba

Bilateral zweiseitig, gegenseitig, | obojstranny, vzajomny
bilateral bilateralny

Buyer der Kdufer zakaznik, kupujici

call purchase

der Abruf : Kauf auf ~

nakup do odvolania, kupujici
odobera tovar pravidelne az
do odvolania (napr. noviny)

call purchase der Kauf auf Abruf nakup do odvolania, kupujici
odobera tovar pravidelne az
do odvolania (napr. noviny)

cancel (vb) stornieren stornovat’

Cancellation der, das Storno storno

Cancellation der Widerruf odvolanie, zruSenie

cancellation of sale die Wandelung odvolanie, zru$enie,
stornovanie

carriage forward unfrei nevyplatené

carriage paid frachtfrei bez dovozného poplatku

cash discount der Skonto zrazka (zlava) pri platbe v
hotovosti

cash sale der Barkauf nakup za hotovost’

cinsighment, delivery die Lieferung dodanie

compensation for damages, | der Schadenersatz nahrada Skody

damages

confirmation of order

die Auftragsbestitiging

potvrdenie objednavky

contract of purchase, contract
of sale

der Kaufvertrag

ktipna zmluva
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contracting  out, agreed | die Freizeichnung vylucenie, vynimka  zo

exemption from liability zavazku

contracting partner der Vertragspartner zmluvny partner

damages for non-performance | Schadenersatz wegen | ndhrada Skody kvoli

Nichterfiillung nesplneniu

declaration of intention die Willenserkldrung vyhlasenie zameru

default in accepting the|der Annahmeverzug odklad prijatia

delivery of goods

default in payment der Zahlungsverzug omeskanie platby

deficiency der Mangel nedostatok

delay in delivery der Lieferverzug odklad dodania

deliver (vb), forward (vb),|Liefern dodat’

ship (vb) (auch wenn nicht

per Schiff)

delivery die Ablieferung dodanie

delivery cost die Versandkosten naklady za dorucenie

delivery date der Liefertermin termin dodania

demand die Nachfrage dopvyt

demand for payment Mahnung: ~ zur Zahlung upomienka na zaplatenie

discount, reduction der Rabatt rabat

due date die Falligkeit splatnost’

dunning notice, reminder,|die Mahnung upomienka

warning

ex factory, ex works ab Werk v/ zavodu (dohodnuté
miesto). Predavajici doda
tovar kupujucemu vo svojom
zédvode. Kupujlci prevzatim
tovaru prebera vsetky
naklady, rizikd a plna
zodpovednost’ za tovar (napr.
aj za jeho naloZzenie na
dopravny prostriedok).

ex warehouse ab Lager 7o skladu (dohodnuté miesto).
Kupujuci  prebera  tovar
v sklade dodavatela  na
dohodnutom mieste a odtial
plati vsetky dopravné
naklady.

excepted perils clause

Gefahren-Freizeichnungs-
klausel

klauzula o vyluceni rizika

exemption clause

die Freizeichnungsklausel

klauzula o vyluceni zavizku

final demand letter before
action

Mahnung: letzte ~

poslednd upomienka

first reminder

Mahnung: erste ~

prva upomienka

fixed-date purchase der Fixkauf nakup/odkup so  zé&vidzne
stanovenym terminom

formal complaint die Méngelriige reklamdcia

free at domicile, franco | frei Haus franko/vyplaten¢ do domu,

domicile dodavka tovaru do domu,
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resp. obchodu kupujtceho,
kde predavajuci nesie vsetky
naklady (napr. dovoz,
poistenie, clo)

freee warehouse frei Lager franko/vyplatené do skladu
general terms and conditions | die Geschéftsbedingungen obchodné podmienky
Inquiry, enquiry die Anfrage dopyt
instalement sale der Ratenkauf nakup na splatky
jurisdiction: place of [ der Gerichtsstand sudna pravomoc, prislusny
jurisdiction, place of sud — miesto, kde prebiecha
litigation, jurisdictional obchodny spor
venue, legal venue
liability die Haftung ru¢enie
merchandise die Ware tovar
mutual wechselseitig vzajomny
nature of goods, quality die Beschaffenheit, akost’, kvalita
die Qualitit
nature of goods, quality die Giite akost’, kvalita
die Beschaffenheit ,
die Qualitit
negligence clause, die klauzula o vyluceni rucenia

Haftungsausschlussklausel

non-liability
non-warranty
memorandum clause

clause,
clause,

der Haftungsausschluss,

die
Nichthaftungs-freizeichnungs
klausel

klauzula vylucujuca rucenie

not bindig Unverbindlich nezavazny

obligation die Pflicht (vertragliche) povinnost’ zmluvna

offer das Angebot ponuka

order die Bestellung objednavka

packing cherges, packing|die Verpackungskosten naklady za balenie

expenses

passage of risk der Gefahreniibergang prechod rizika

pattern Muster (Webart, Farbe etc.) [ vzor (tkanina, farba atd’.)

payment die Zahlung platba

performance die Leistung , vykon , splnenie, plnenie,
die Erfullung dodrzanie

performance: place of | der Erfiillungsort miesto plnenia

performance, place of

fulfilment

price der Preis cena

quality label das Giitezeichen znacCka kvality

recommendation die Empfehlung odporucanie

reduction of purchase price die Minderung znizovanie

reject (vb), turn down (vb)
(e.g. an offer)

ablehnen (z.B. ein Angebot)

odmietnut’ (napr. ponuku)

rejection die Ablehnung odmietnutie
reservation of ownership der Eigentumsvorbehalt podmienka vlastnictva
right of exchange das Umtauschrecht pravo vymeny
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sale after inspection

Kauf nach Besicht

nakup skontrolovaného
tovaru, po prezreti

sale by description der Gattungskauf nakup uréitého druhu tovaru

sale for try-out Kauf zur Probe nakup na skusku

sale of ascertained goods Stiickkauf osobitny, Specialny nakup

sale on approval Kauf auf Probe nakup na schvalenie, kupujtci
ma pravo vratit kipeny
predmet, ked’ sa mu nepaci

sale on sample Kauf nach Probe/Muster nakup podl'a vzorky

sale subject to buyer’s | der Spezifikationskauf Specifikovany nakup

specification

sample das Muster (Warenprobe) vzor, ukazka tovaru

sample die Probe vzorka, skuska

saving clause

die Vorbehaltsklausel

klauzula s vyhradou

saving errors and omissions
clause, S.E.A.O.

Irrtiimer vorbehalten Klausel

klauzula s vyhradou omylov

seller der Verkdufer predavac

statutory liability gesetzliche Haftung rucenie podla zakona

term or credit sale Zielkauf oder Kreditkauf cieleny nakup

terms of delivery die Lieferbedingungen podmienky dodania

terms of payment die Zahlungsbedingungen platobné podmienky

transfwer of ownership die Eigentumsiibertragung | prevod vlastnictva

(en)

warranty die Gewihrleistung zaruka

weight das Gewicht hmotnost’,vdha

without engagement freibleibend nezavizny

Kupna zmluva

akost’, kvalita nature of goods, quality die Beschaffenheit,
die Qualitit

akost’, kvalita nature of goods, quality die Giite
die Beschaffenheit ,
die Qualitit

bez dovozného poplatku carriage paid frachtfrei

cena price der Preis

cieleny nakup

term or credit sale

Zielkauf oder Kreditkauf

dodanie cinsighment, delivery die Lieferung
dodanie delivery die Ablieferung
dodat’ deliver (vb), forward (vb), |liefern

ship (vb) (auch wenn nicht

per Schiff)
dopyt demand die Nachfrage
dopyt inquiry, enquiry die Anfrage
drazba auction die Versteigerung
franko/vyplatené do domu,|free at domicile, franco |frei Haus
dodavka tovaru do domu, |domicile

resp. obchodu kupujuceho,
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kde predavajlci nesie vsetky
naklady (dovoz,poistenie, clo)

franko/vyplatené do skladu

freee warechouse

frei Lager

hmotnost’,vaha

weight

das Gewicht

klauzula o vyluceni rizika

excepted perils clause

Gefahren-Freizeichnungs-
klausel

klauzula o vyluceni ru¢enia

negligence clause,

die
Haftungsausschlussklausel

klauzula o vyliceni zavizku

exemption clause

die Freizeichnungsklausel

klauzula s vyhradou

saving clause

die Vorbehaltsklausel

klauzula s vyhradou omylov

saving errors and omissions
clause, S.E.A.O.

Irrtimer vorbehalten Klausel

klauzula vylu¢ujuca rucenie

clause,
clause,

non-liability
non-warranty
memorandum clause

der Haftungsausschluss,

die
Nichthaftungs-freizeichnungs
klausel

kapna zmluva contract of purchase, contract | der Kaufvertrag
of sale
miesto plnenia performance: place of [ der Erfiillungsort
performance, place of
fulfilment
mnozstvo amount die Menge
nahrada Skody compensation for damages, | der Schadenersatz
damages
nahrada Skody kvoli [ damages for non-performance | Schadenersatz wegen
nesplneniu Nichterfiillung
naklady za balenie packing cherges, packing [ die Verpackungskosten
expenses
naklady za dorucenie delivery cost die Versandkosten
nakup do odvolania, kupujuci | call purchase der Abruf : Kauf auf ~
odoberd tovar pravidelne az
do odvolania (napr. noviny)
nakup do odvolania, kupujuci | call purchase der Kauf auf Abruf
odobera tovar pravidelne az
do odvolania (napr. noviny)
nakup na schvalenie, kupujuci | sale on approval Kauf auf Probe
ma pravo vratit kipeny
predmet, ked’ sa mu nepaci
nakup na skusku sale for try-out Kauf zur Probe
nakup na splatky instalement sale der Ratenkauf
nakup podl'a vzorky sale on sample Kauf nach Probe/Muster
nakup skontrolovaného | sale after inspection Kauf nach Besichtigung
tovaru, po prezreti
nakup urcitého druhu tovaru | sale by description der Gattungskauf
nakup za hotovost’ cash sale der Barkauf
nakup/odkup so  zéavidzne | fixed-date purchase der Fixkauf
stanovenym terminom
navrh, ponuka application der Antrag
nedostatok deficiency der Mangel
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nevyplatené carriage forward unfrei

nezavazny not bindig unverbindlich

nezaviazny without engagement freibleibend

obchodné podmienky general terms and conditions | die Geschéftsbedingungen
objednavka order die Bestellung

obojstranny, vzajomny | bilateral zweiseitig, gegenseitig,
bilateralny bilateral

odklad dodania delay in delivery der Lieferverzug

odklad prijatia default in accepting the|der Annahmeverzug

delivery of goods

odmietnut’ (napr. ponuku)

reject (vb), turn down (vb)
(e.g. an offer)

ablehnen (z.B. ein Angebot)

odmietnutie rejection die Ablehnung
odportcanie recommendation die Empfehlung
odvolanie, zru$enie cancellation der Widerruf
odvolanie, zrusSenie, | cancellation of sale die Wandelung
stornovanie

omeskanie platby default in payment der Zahlungsverzug
osobitny, Specialny nakup sale of ascertained goods Stiickkauf

platba payment die Zahlung

platobné podmienky terms of payment die Zahlungsbedingungen
podmienka vlastnictva reservation of ownership der Eigentumsvorbehalt
podmienky dodania terms of delivery die Lieferbedingungen
ponuka offer das Angebot

posledna upomienka final demand letter before | Mahnung: letzte ~

action

potvrdenie objednavky

confirmation of order

die Auftragsbestitiging

povinnost’ zmluvna obligation die Pflicht (vertragliche)
pravo vymeny right of exchange das Umtauschrecht
predavac seller der Verkaufer

prechod rizika passage of risk der Gefahreniibergang

prevod vlastnictva

transfwer of ownership

die Eigentumsiiber-
tragung (en)

prva upomienka

first reminder

Mahnung: erste ~

rabat discount, reduction der Rabatt
reklamdcia formal complaint die Mingelriige
rucenie liability die Haftung
ruc¢enie podla zakona statutory liability gesetzliche Haftung
splatnost’ due date die Falligkeit
storno cancellation der, das Storno
stornovat’ cancel (vb) stornieren
sudna pravomoc, prislusSny | jurisdiction: place of | der Gerichtsstand
sud — miesto, kde prebieha | jurisdiction, place of
obchodny spor litigation, jurisdictional

venue, legal venue
suhlas, akceptdcia, prijatie | acceptance,accept (vb) an|die Annahme (Auftrag
objednavky offer annehmen)

33




Specifikovany nakup sale subject to buyer’'s| Spezifikationskauf
specification

termin dodania delivery date der Liefertermin

tovar merchandise die Ware

upomienka dunning notice, reminder, [ die Mahnung
warning

upomienka na zaplatenie

demand for payment

Mahnung: ~ zur Zahlung

vyhldsenie zameru

declaration of intention

die Willenserklidrung

vykon , splnenie, plnenie, | performance die Leistung ,
dodrzanie die Erfiillung
vylicenie, vynimka  zo|contracting  out,  agreed |die Freizeichnung
zavizku exemption from liability

vzajomny mutual wechselseitig

vzor (tkanina, farba atd’.) pattern Muster (Webart, Farbe etc.)
vzor, ukazka tovaru sample das Muster (Warenprobe)
vzorka, skuska sample die Probe
zékaznik, kupujici buyer der Kéufer

zaruka warranty die Gewdihrleistung
zmluvny partner contracting partner der Vertragspartner
znacCka kvality quality label das Giitezeichen
znizovanie reduction of purchase price die Minderung

zo skladu (dohodnuté miesto). | ex warehouse ab Lager

Kupujuci  preberd  tovar

v sklade dodavatel'a  na

dohodnutom mieste a odtial

plati vSetky dopravné

naklady.

70 zavodu (dohodnuté | ex factory, ex works ab Werk

miesto). Preddvajuci doda

tovar kupujucemu vo svojom

zavode. Kupujlici prevzatim

tovaru prebera vsetky

naklady, rizikd a plna

zodpovednost’ za tovar (napr.

aj za jeho nalozenie na

dopravny prostriedok).

zrazka (zl'ava) pri platbe v |cash discount der Skonto

hotovosti

UFA Messse (Ubungsfirmenmesse) / Vel'trh cviénych firiem

abbauen (einen Stand)

take down (a stand)

zlozit ,rozobrat’ stanok

abmelden, Nennung | withdraw (vb) Odvolat’
zuriickziehen
die Abmeldung notice of withdrawal Odhlasenie

der Abrechnungsbogen

accounting form

uétovny list
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der Anmeldeschluss

application deadline, deadline
for application

koniec uzavierky prihlasok

aufstellen, errichten set up, put up (vb) Postavit’
ausstellen exhibit, put on show Vystavovat’
der Aussteller exhibitor Vystavovatel’
die Ausstellung exhibition, show Vystava
die Ausstellungsfliache exhibition space plocha vystavy
das Ausstellungsgelinde exhibition area areal vystavy
das  Ausstellungsverzeichnis | index of exhibitors Zoznam vystavy
(sse) /vystavovatel'ov
Behinderten-WC toilet for the physically | WC pre telesne postihnutych
challenged, toilet for the
disabled people
behordliche Abnahme  der | control of the stand by public | Uradné prevzatie stankov na
Messestinde authority vel'trhu
besuchen (Messe) visit a fair navstivit’ (veltrh)
beteiligen (sich ... an einer | participate in a fair zucastnit’ sa na vel'trhu
Messe)
der Blumenschmuck floral decoration kvetinova vyzdoba
eroffnen (Messe) open a fair otvorit’ vel'trh
errichten, aufstellen put up, set up (vb) zriadit’, postavit’
der Gabelstapler fork (lift) truck vydlicovy zdvizny vozik
die Gebiihr  pro  m®|charge per square meter|poplatok za m* vystavnej
Ausstellungsflache exhibition area plochy

die Gestaltung eines Standes

decoration of a stand

vytvorenie/zariadenie stanku
(vybava, dekoracia atd’.)

die Hallenflidche hall area plocha haly
der Handwerker craftsman, pl: craftspeople Remeselnik
der Informationsstand information stand informacény stanok
das Lager stock,  stockroom, store, | Sklad
storeroom
das Leergut empties prazdny obal
die Leihmobel rented furniture nabytok, ktory si mozno
zapozicat
der Maler painter Maliar
die Messe fair, trade fair Vel'trh
die Messeabrechnung fair accounting zuctovanie veltrhu
das Messegeldnde exhibition area Vystavisko

die Messegiiter

exhibition goods

vel'trzné tovary

die Messehalle exhibition hall vel'trzna hala

die Messeleitung fair management vedenie veltrhu
die Messeordnung fair order poriadok vel'trhu
der Messescheck fair cheque veltrzny Sek

der Messestand stand veltrzny stdnok

der Messeteilnehmer

participant in a fair, exhibitor

ucastnik vel'trhu

die Messeversicherung

fair insurance

vel'trzné poistenie

die Mietblende

rented stand facing

clona stanku- tzv. ,8al“ —
plocha v hornej prednej Casti
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stanku, na ktoru sa umiestiiuje
nazov a logo firmy

der Mietstand rented stand stanok, ktory sa da prenajat’
die Mobel furniture, pl: two pieces of | Nabytok

furniture
der Miill waste odpad, smeti
der Namensschild (an [ badge, name-tag Menovka
Kleidungsstiicken)
die Schirmherrschaft, unter | auspices, under the ~ zastita, patronat
der ~
die Standnummer standnumber ¢islo stanku
stattfinden (Messe) take place konat’ sa
der Tapezierer paperhanger Calunnik
der Teilnehmer participant in a fair, exhibitor | U&astnik
der Teppichbodenverleger carpet layer poklada¢ kobercov
die Ubungsfirmenmesse practise firm trade fair vel'trh cviénych firiem
der Veranstalter organiser Usporiadatel’
die Versicherung insurance Poistenie

Practise Firm Trade Fair / Vel'trh cviénych firiem

Accounting form

der Abrechnungsbogen

uctovny list

Application deadline,
deadline for application

der Anmeldeschluss

koniec uzavierky prihlaSok

auspices, under the ~ die Schirmherrschaft, unter | zastita, patronat
der ~

badge, name-tag der Namensschild (an [ Menovka
Kleidungsstiicken)

carpet layer

der Teppichbodenverleger

poklada¢ kobercov

control of the stand by public
authority

behordliche Abnahme
Messestinde

der

uradné prevzatie stankov na
veltrhu

craftsman, pl: craftspeople

der Handwerker

remeselnik

decoration of a stand

die Gestaltung eines Standes

vytvorenie/zariadenie stanku
(vybava, dekoracia atd’.)

empties das Leergut prazdny obal
exhibit, put on show ausstellen vystavovat’
exhibition area das Ausstellungsgeldnde areal vystavy
exhibition area das Messegelinde vystavisko

exhibition goods

die Messegiiter

veltrzné tovary

exhibition hall die Messehalle vel'trzna hala
exhibition space die Ausstellungsfliche plocha vystavy
exhibition, show die Ausstellung vystava
exhibitor der Aussteller vystavovatel’

fair accounting

die Messeabrechnung

zudtovanie vel'trhu

fair cheque

der Messescheck

veltrzny Sek

fair insurance

die Messeversicherung

vel'trzné poistenie

fair management

die Messeleitung

vedenie veltrhu
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fair order

die Messeordnung

poriadok veltrhu

fair, trade fair die Messe veltrh

floral decoration der Blumenschmuck kvetinova vyzdoba

fork (lift) truck der Gabelstapler vydlicovy zdvizny vozik

furniture, pl: two pieces of|die Mdbel nabytok

furniture

hall area die Hallenfldache plocha haly

charge per square meter|die Gebithr  pro m? | poplatok za m? vystavnej

exhibition area Ausstellungsflache plochy

index of exhibitors das  Ausstellungsverzeichnis | zoznam vystavy
(sse) /vystavovatel'ov

information stand der Informationsstand informac¢ny stanok

insurance die Versicherung poistenie

notice of withdrawal die Abmeldung odhlasenie

open a fair eroffnen (Messe) otvorit’ veltrh

organiser der Veranstalter usporiadatel’

painter der Maler maliar

paperhanger der Tapezierer ¢altnnik

participant in a fair, exhibitor | der Messeteilnehmer ucastnik vel'trhu

participant in a fair, exhibitor | der Teilnehmer ucastnik

participate in a fair

beteiligen (an einer Messe)

zugastnit’ sa na vel'trhu

practise firm trade fair

die Ubungsfirmenmesse

vel'trh cviénych firiem

put up, set up (vb)

errichten, aufstellen

zriadit’, postavit’

rented furniture die Leihmobel nabytok, ktory si mozno
zapozicat

rented stand der Mietstand stanok, ktory sa da prenajat’

rented stand facing die Mietblende clona stanku- tzv. ,S8al“ —

plocha v hornej prednej cCasti
stanku, na ktord sa umiestiiuje
nazov a logo firmy

set up, put up (vb)

aufstellen, errichten

postavit’

stand der Messestand veltrzny stdnok
standnumber die Standnummer ¢islo stanku
stock,  stockroom,  store, [ das Lager sklad
storeroom
take down (a stand) abbauen (einen Stand) zlozit' ,rozobrat’ stanok
take place stattfinden (Messe) konat’ sa
toilet for the physically|Behinderten-WC WC pre telesne postihnutych
challenged, toilet for the
disabled people
visit a fair besuchen (Messe) navstivit’ (veltrh)
waste der Miill odpad, smeti
withdraw (vb) abmelden, Nennung | odvolat’

zuriickziehen

Vel'trh cviénych firiem

| areal vystavy

| das Ausstellungsgelinde

| exhibition area
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clona stanku- tzv. ,sal
plocha v hornej prednej casti
stanku, na ktoru sa umiestiiuje
nazov a logo firmy

— | die Mietblende

rented stand facing

¢alunnik der Tapezierer paperhanger
¢islo stanku die Standnummer standnumber
informacény stanok der Informationsstand information stand
konat sa stattfinden (Messe) take place

koniec uzavierky prihlasok

der Anmeldeschluss

application deadline, deadline
for application

kvetinova vyvzdoba

der Blumenschmuck

floral decoration

maliar der Maler painter
menovka der Namensschild (an | badge, name-tag
Kleidungsstiicken)

nabytok die Mobel furniture, pl: two pieces of
furniture

nabytok, ktory si mozno |die Leihmobel rented furniture

zapozicat

navstivit’ (vel'trh) besuchen (Messe) visit a fair

odhlasenie die Abmeldung notice of withdrawal

odpad, smeti der Miill waste

odvolat’ abmelden, Nennung | withdraw (vb)

zuriickziehen

otvorit’ vel'trh erdffnen (Messe) open a fair

plocha haly die Hallenfldche hall area

plocha vystavy die Ausstellungsfliche exhibition space

poistenie die Versicherung insurance

pokladac kobercov der Teppichbodenverleger carpet layer

poplatok za m? vystavnej|die Geblihr  pro m? | charge per square meter

plochy Ausstellungsfldche exhibition area

poriadok veltrhu die Messeordnung fair order

postavit’ aufstellen, errichten set up, put up (vb)

prazdny obal das Leergut empties

remeselnik der Handwerker craftsman, pl: craftspeople

sklad das Lager stock,  stockroom,  store,
storeroom

stanok, ktory sa da prenajat’ | der Mietstand rented stand

ucastnik der Teilnehmer participant in a fair, exhibitor

ucastnik vel'trhu der Messeteilnehmer participant in a fair, exhibitor

uctovny list der Abrechnungsbogen accounting form

uradné prevzatie stdnkov na|behordliche Abnahme der | control of the stand by public

veltrhu Messestinde authority

usporiadatel’ der Veranstalter organiser

vedenie vel'trhu die Messeleitung fair management

veltrh die Messe fair, trade fair

vel'trh cviénych firiem die Ubungsfirmenmesse practise firm trade fair

vel'trzna hala die Messehalle exhibition hall

vel'trzné poistenie

die Messeversicherung

fair insurance
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vel'trzné tovary

die Messegiiter

exhibition goods

vel'trzny stanok

der Messestand

stand

veltrzny Sek

der Messescheck

fair cheque

vydlicovy zdvizny vozik der Gabelstapler fork (lift) truck
vystava die Ausstellung exhibition, show
vystavisko das Messegeldnde exhibition area
vystavovat’ ausstellen exhibit, put on show
vystavovatel’ der Aussteller exhibitor

vytvorenie/zariadenie stanku
(vybava, dekoracia atd’.)

die Gestaltung eines Standes

decoration of a stand

WC pre telesne postihnutych | Behinderten-WC toilet for the physically
challenged, toilet for the
disabled people

zastita, patronat

die Schirmherrschaft, unter

der ~

auspices, under the ~

zlozit’,rozobrat’ stanok

abbauen (einen Stand)

take down (a stand)

zoznam
/vystavovatel'ov

vystavy

das  Ausstellungsverzeichnis
(sse)

index of exhibitors

zriadit, postavit’

errichten , aufstellen

put up, set up (vb)

zucastnit’ sa na vel'trhu

beteiligen (an einer Messe)

participate in a fair

zuétovanie veltrhu

die Messeabrechnung

fair accounting
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