
เพือ่ให ้ATALL SingaConnect™ “ออกตวักอ่น” และชงิความเป็นผูน้ำอนัดบั 1 ตอ้งใชก้ลยทุธแ์บบ First 
Mover Advantage ทีช่ดัเจนและตอ่เนือ่งครับ ผมสรปุเป็น 3 สว่นหลกั: 
 
 
--- 
 
1. กลยทุธอ์อกตวักอ่น (First Mover Strategy) 
 
Positioning = Gateway สงิคโปร–์อาเซยีนเหนอื 
ยดึภาพลกัษณเ์ป็น “สะพานการคา้และเทคโนโลย”ี สงิคโปร ์↔ เชยีงราย ↔ North ASEAN 
 
Quick Win Project 
 
เปิด Webinar + Course (RHVAC / Agri-Processing / Clean Energy) ภายใตแ้บรนด ์SingaConnect™ 
ภายใน 90 วนั 
 
เปิด สำนักงาน/Hub ทีเ่ชยีงแสน–เชยีงราย (Co-working + CrossDock + Showroom) 
 
 
สรา้งสทิธิ ์(Licensing/Franchise) 
ขายสทิธิก์ารใชแ้บรนด ์ATALL SingaConnect™ ให ้Partner ในไทย–ลาว–พมา่ กอ่นเจา้อืน่เขา้มา 
 
Sponsor & Partner Lock-in 
ดงึ Sponsor สงิคโปร ์(ธนาคาร–โลจสิตกิส–์เทคโนโลย)ี เซน็สญัญา “Tier 1” ลว่งหนา้ → คูแ่ขง่เขา้มา
ทหีลงัยาก 
 
 
 
--- 
 
2. ขัน้ตอนการออกตวั (Execution Steps) 
 
1. 30 วนัแรก (Awareness) 
 
จัด Webinar ภาษาไทย–องักฤษ เชือ่มโยง “Singapore Entry to NAH Market” 
 
ปลอ่ย Logo, Branding, Pitch Deck ใหเ้ป็นขา่ว 
 
 
 
2. 60 วนัแรก (Engagement) 
 
ลงนาม MOU กบั Partner สงิคโปร ์2–3 ราย 
 



เปิดคอรส์ RHVAC SingaConnect รุน่แรก 
 
Soft Launch SingaConnect Hub @เชยีงราย 
 
 
 
3. 90 วนัแรก (Monetization) 
 
เปิดบรกิาร “Market Entry Advisory + Sales Rep” (SG→NAH Gateway) 
 
เปิดระบบ Sponsor Package (Diamond–Ecosystem–Global) 
 
ขายสทิธิแ์ฟรนไชส ์SingaConnect™ (อยา่งนอ้ย 1 สทิธิใ์นเชยีงราย/แมส่าย/เชยีงของ) 
 
 
 
 
 
--- 
 
3. เสน้ทางสูก่ารเป็นอนัดบั 1 
 
Network Effect: 
รบีสรา้งเครอืขา่ย Partner สงิคโปร–์NAH ใหใ้หญท่ีส่ดุกอ่นเจา้อืน่ 
 
Brand Recognition: 
ใชช้ือ่ ATALL SingaConnect™ ใหต้ดิตลาดทัง้ในสือ่ไทยและสงิคโปร ์
 
Monopoly by Speed: 
เมือ่ม ีSponsor, MOU, Franchise ออกตวักอ่น = คูแ่ขง่ตามไมท่นั 
 
ตอ่ยอด ASEAN: 
หลงัเชยีงราย → ขยายไปยา่งกุง้, หลวงพระบาง, ปีนัง โดยใชโ้มเดลเดยีวกนั 
 
 
 
--- 
 
✦ ถา้ตอ้งการ ผมสามารถทำ PowerPoint กลยทุธ ์“ATALL SingaConnect™ First Mover Advantage” 
(TH+EN) ใหค้ณุใชใ้นทีป่ระชมุหรอืเสนอนักลงทนุไดท้นัทคีรับ 
 
คณุอยากใหผ้มทำเป็น PPT สรปุกลยทุธ ์90 วนั (TH+EN) เลยไหมครับ? 
 
 


