
ヤフオクは何も考えずに出品してしまうと 
魅力のない乱雑な出品ページになってしまいます。 
 
 
出品テンプレートを事前に作っておくことで 
出品ページが見やすくなり訪問していただいたお客様が 
 
気持ちよく出品ページをご覧いただけることで 
購入率は格段に跳ね上がります。 
 
 
出品テンプレートを使っているページと 
出品テンプレートを使っていないページを 
 
比較した場合の購入率は５０%以上変わるというデータに加え 
売れているセラーの出品ページを確認すると１００％ 
 
出品テンプレートを使っていることから 
どちらに優位性があるかは明らかです。 
 
 
では早速、出品テンプレートの作り方について 
ご説明させていただきます。 
 
ややこしくて嫌になるかもしれませんがご安心ください。 
 
一度出品テンプレートを作ってしまうと 
今後は作る必要がないので「HTML」という言葉が 
大嫌いな方もどうぞご安心くださいませ。 
 
 
出品テンプレートを作成する際に 
おすすめのサイトを紹介します。 
 
 
サイトに沿って文字を入力するだけで 
登録ができる状態に作られていますが 
それぞれのサイトに特徴があるので、 
一度全てに目を通して使いやすいサイトを使ってみましょう。 
 
 

 
 
出品テンプレート作成サイト一覧 
 
オークファン出品テンプレート 
http://aucfan.com/auctemp/ 
 

http://aucfan.com/auctemp/


@即売くん 
http://www.noncky.net/software/sokubaikun/ 
 
おーくりんくす 
http://www.auclinks.com/apm/ 
 

 
 
 
今回はもっとも簡単に出品テンプレートが作れると好評な 
オークファンテンプレートを利用して説明させていただきます。 
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①　タイトル 
 
②　商品説明 
 
③　注意事項 
 
④　送付方法 
 
⑤　支払方法 
 
⑥　その他 
 
⑦　マイブースの設定 
 
⑧　送料の表示 
 
⑨　テンプレートデザインの選択 
 
 

 
 
 
①　タイトル 
 
タイトル付けですがこちらに関しては 
出品タイトルと同じ物を記載していただくことになりますので 
 
ここでは一旦「★タイトルをこちらに記載する★」と 
記入していただければ出品時に非常に分かり易くなります。 
 

 

http://www.noncky.net/software/sokubaikun/
http://www.auclinks.com/apm/


 
HTML群から★を探して記入をするだけで 
鮮やかなページが完成することになるので 
 
現時点では意味がわからないかもしれませんが 
まずは「★タイトルをこちらに記載する★」と記入してください。 
 
 

 
 
 
②　商品説明 
 
商品説明に関してもタイトルと同様で 
「★商品説明をこちらに記載する★」と記入してください。 
 

 
 
 

 
 
 
③　注意事項 
 
注意事項と書かせていただきました。 
 
こちらはあってもなくても構いませんが 
僕は「注意事項」と記載してお願いごとを記載してました。 
 
こちらに関しては商品にもよると思いますが 
不要品販売をする中でお客様に伝えておきたいことがあれば 
予め記載しておくことをお勧めします。 
 
 
例えば平日はお仕事に行かれてて 
発送することができない状態ならば 
 
発送は土日になることを伝えておくことで 
落札者も到着は週明けになるということを 
 
理解してくれる可能性が高くなり 
クレームを未然に防ぐことができます。 



 
 
ヤフオクのお客様はショッピングサイトのお客様と比べると 
クレーム率が格段に高くなるのでクレームが起きないように 
しっかりと注意事項を記載しておくことをお勧めします。 
 
よくある注意事項を箇条書きしてみました。 
 

 
 
あまりに注意事項が多すぎると 
この出品者さんは面倒くさそうだなと思われて 
 
購入率の低下を招いてしまう可能性もありますので 
常識の範囲内で記載していただければと思います。 
 
３つ４つがちょうどいいです。 
 
 
・落札後２日以内の連絡、５日以内の振り込みをお願いします。 
・中古品ということをご理解の上、お取り引きをお願いします。 
・到着した商品に不備があった場合７日以内にご連絡ください。 
・評価の悪い方は削除させていただく場合がございます。 
 

 
 
 
④　送付方法 
 
送付方法に関しては、 
もしあなたが発送の経験が少ない場合は 
こちらのサイトを活用して発送方法を選ぶことをお勧めします。 
 
商品の受渡し方法には大きく分けて 
 
１）自宅への集荷依頼 
２）コンビニ受渡 
３）営業所への持ち込み 
 
がありますが、ご自身のライフスタイルにあわせて 
選択肢が異なってきます。 
 



＜独身で日中仕事で自宅での受け渡しができない人＞ 
→２）コンビニ受渡 
 
＜家族やご自身が自宅での受け渡しができる人＞ 
→１）自宅への集荷依頼 
※集荷依頼に＋数十円料金がかかりますが 
　車での移動時間や労力を時給換算したら依頼一択になります。 
 

 
 
 
⑤　支払方法 
 
支払方法に関してはお客様の為を思って 
複数の銀行を扱ったほうがいいという考え方もありますが、 
僕の考え方は真逆です。 
 
 
Yahoo!かんたん決済の他にメガバンク（または「ゆうちょ」） 
を一つ準備しておけば特に問題はないです。 
 
３つも４つも用意しておくとすべての銀行を 
チェックする必要があるのが面倒だということと 
経理処理をするのが面倒になるということがあるからです。 
 

 
 
 
⑥　その他 
 
僕は出品ページの最後に必ず 
読んでいただいたことに対する感謝を入れることにしています。 
 
実際に今、販売者をリサーチしてみたところ 
ヤフオクで感謝の言葉を入れてる人はいないので効果的です。 
 

 
 
 
⑦　マイブースの設定 
 
不用品販売ということで、 
きっとあなたが今までに使った様々なものを 
出品されていることだと思います。 
 
つまりカテゴリはバラバラ、 
家電もあれば漫画もあるという状態かと思われます。 
 



 
そういう場合はマイブース設定として 
アクセスを他の商品に流したところで売れる可能性は 
 
ほぼ無いと思っていただいても構わないので 
マイブースの設定はしないということで大丈夫です。 
 
せっかくたくさん出品してるんだから 
他の商品も見て欲しいという気持ちは分かりますが 
 
アクセスを他に流すことよりもご覧いただいてる商品を 
アピールすることを考えるほうが効果的です。 
 

 
 
 

 
 
 
⑧　送料の表示 
 
送料に関して甘く考えている人が大半です。 
 

 
 
しかし送料を制するものは通販を制する 
といっても過言では無いほどに、 



送料に関してシビアに考えているお客様は多いです。 
 
 
せっかく490円で買えたとしても 
送料が2,000円と言われたら2,490円になります。 
 
 
お客様としては 
「490円と思ったから買ったのに」という主張がありますし 
販売者にとっては「そんなはずがない」という主張があります。 
 
 
どっちの意見もわからんでも無いと思いますが、 
そういう場合は僕は販売者が悪いと思います。 
 
色々なお客様がいるので 
それらを想定してこちらで 
しっかり導線を引く必要があります。 
 
送料に関しては 
是非とも明朗会計でお願いしますと言いたいところです。 
 
実は送料を明文化しておくことで 
お客様との取引がスムーズになります。 
 
 
例えば大阪府に住む僕が 
東京都から発送される商品を購入した際に 
 
出品者が出品ページに送料を記載してくれていた場合は 
支払総額が事前に分かるので 
かんたん決済で支払をすることが可能です。 
 
それが夜中に行われたとしたらあなたが朝起きた際に 
 
「あれ？何か売れてる、あ、漫画だ！よしよし、連絡しようと思っ 
たら落札者様から既に支払をされているぞ？あ、そうか！金額を記 
載してたからだな、しかももう住所も送ってくれてるから発送して 
連絡すればいいだけじゃ無いか！」 
 
 
と、大げさではなく 
とても楽な状況になることがあります。 
 
僕は送料はいつも60サイズの料金だけいただいて、 
もし仮に足り無い場合は商品代金から補填するようにしていました。 
 
運送会社と予め契約をしていた為、 



送料が赤字になることはほとんどありませんでした。 
 
今はヤフオク自体が送料を多めにもらって 
稼いでる人を排除しようという動きが強くなっている為 
送料自体は出来るだけ適正価格で出品することをお勧めします。 
 
「出来るだけ」で結構です。 
きっちりとした金額で出品しないとダメなんだ！？と 
神経質になるほどのことではないのでご安心ください。 
 

 
 
 
⑨　テンプレートデザインの選択 
 

 
 



どれを選んでもいいとは思いますが、 
より長い時間お客様に滞在していただく為には 
シンプルなデザインをお勧めします。 
 
 
以上でテンプレートの作成業務は終了です。 
 
同じ作業をすることはないと思いますので安心してください。 
 
このテンプレート作成サイトは非常に便利だと思いませんか？ 
 
僕が起業した当時はこのようなテンプレートがなく 
非常に苦労した思い出があります・・・。 
 
それはさておき作成したテンプレートをプレビューしてみると 
下記のページとなります。 
 

 
 
いかがでしょうか？ 
即席で作ったテンプレートにしては立派だと思いませんか？ 
 
 
ただ作って終わりではありません。 
 
作ったテンプレートを保存しておく必要があります。 
 
HTMLコードをコピーしてあなたのパソコンに保存ください。 
 
僕はすべてのテンプレートをPDFにして保存してましたが 
「グーグルドライブ」や「evernote」などに保存しておくと便利です。 



 

 
 
コピーして保存しておくことで出品時に貼り付けると 
先ほどのテンプレートをすぐに呼び起こすことができて非常に便利です。 
 
 
以上で出品テンプレートの作成方法は終わりです。 
 
お疲れ様でした。 


