
 
Actividad #3: Saliendo a captar con storie viral 
 
Estrategia #1 
 
1- Elige qué producto o servicio quieres promocionar (¿Qué te gustaría venderle a las 
personas que vean esa storie) 
 
2- Crea una storie que SÓLO contenga texto y que invite a las personas a responder con un 
mensaje escrito. Esto es MUY importante debemos dar la indicación de que las personas 
respondan con una palabra clave para pedir más información cómo “Responde CLASE”, 
“Responde YO”, “Responde INFO” 
 
3 - La historia tiene que hablar sobre ese dolor que tienen las personas y que tu servicio o 
producto puede solucionar, es como meter el dedo en la llaga. En nuestro caso le hablamos 
a personas que les está costando crecer y conseguir clientes por Instagram. 
 
4 - Para aumentar la tasa de respuesta, lo que hacemos es activar el gatillo mental de la 
escasez y es por eso que es importante que menciones que solo le darás acceso o solo 
atenderás a los primeros 5,10 o 50 que respondan. 
 
 
Veamos un ejemplo: 
Este tipo de storie lo usamos para la captación de alumnos del método MI 

  
 
 
 



5 - IMPORTANTE debes subir solo esa storie y no puede haber ninguna otra por un 
periodo de 24 hs. Si tienes algo subido a historias espera que se borren, sube esta y 
déjala hasta que caduque (24hs). Esta es la fórmula en que vamos a lograr que la 
historia se viralice, si tapas la storie con otras, el alcance disminuirá, como también si 
ya tienes otras subidas y tapas esas con esta nueva. 
 
 
6-  Con un mensaje predeterminado le respondemos a todas esas personas para llevarlos a 
un sitio web, a una página de ventas, a un Whatsapp o a una llamada. Lo mejor es tener 
una respuesta guardada genérica con todo eso. A continuación te dejo algunos ejemplos: 
 
 
Hola! Soy Juan Arocena el fundador de Marketing Ingenioso 😃 
 
 
Tengo una clase donde te enseño los 5 tips que me permitieron crecer + 500.000 
seguidores y vender mis productos y servicios a todo el mundo por Instagram🚀 
 
Puedes acceder en este link y verla de manera gratuita aquí: 
 
https://metodomi.marketingenioso.com/ 
 
Más ejemplos: 
 

 
 
 
 
 
 
 

https://metodomi.marketingenioso.com/


 
 
 
 
 
 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 


