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DESCRITIVO DO CURSO

Pricing Class

Sobre o Curso

O Pricing Class € um curso abrangente projetado especificamente para supermercadistas
que buscam aprimorar suas habilidades de precificacao para maximizar os lucros e
impulsionar o crescimento dos negdcios. Este programa intensivo de 21 horas oferece uma
visdo detalhada das estratégias de precificacdo inteligente, equilibrando cuidadosamente a
competitividade do mercado com a rentabilidade.

Os participantes terao a oportunidade de explorar uma variedade de topicos essenciais,
desde os fundamentos da precificacdo até técnicas avancadas de analise de dados. Ao
longo do curso, serdo apresentados estudos de casos reais e exemplos praticos para
ilustrar os conceitos discutidos.

Beneficios do Curso

e Adquirir habilidades avancadas em precificagdo que impulsionam o crescimento
dos negocios.

e Aumentar a rentabilidade através de estratégias de precificacao inteligente.

e Desenvolver uma compreensdo mais profunda do mercado e da concorréncia.

e Acesso a ferramentas e recursos essenciais para implementar com sucesso as
estratégias aprendidas.
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Conteudo do Curso

1. Objetivos estratégicos aplicados a pricing e comercial

e Entendimento dos objetivos macro do varejo

e Posicionamento (cliente, local, proposta de valor)

e Como a area de pricing e comercial contribuem para os objetivos
e Benchmarking de ganhos que pricing e comercial podem realizar
e Descritivo dos principais indicadores

2. Segmentacoes de loja, canais e concorréncia

e Conceito de canais e percepcdo de preco multi-canal

e Importancia da criacdo de zonas de preco (micro-marketing strategy)
e Como construir as zonas de preco (clusterizacao de clientes)

e Como definir concorréncia

e Definicdo de processo recorrente de segmentac¢ado

3. Gerenciamento de categoria

e Importancia do cadastro de produtos (segmentacao e higieniza¢ao)
e Revisdo da arvore mercadoldgica

e Segmentacdo de categorias

e Definicdo de papel de categorias

e Segmentacdo de produtos

e Defini¢do de processo de cadastro de produtos

4. Indicadores

e Principais indicadores no nivel varejo

e Principais indicadores para precificacao

e Principais indicadores para compras

e Principais segmentacoes

e Benchmarks macro

e Ferramentas para acompanhar indicadores
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5. Estratégia de precificacao

e Modelos de precificacao (markup, margem, rule based, otimiza¢ao)
e Formacdo de preco

e Precificagcdo competitiva

e Conceitos de estratégia de precificacao

e Construcdo da estratégia de precificacao

e Simulagdo da estratégia de precificagcao

e Definicdo de processo recorrente de revisdo da estratégia

e Ferramentas de precificagdo

6. Estratégia de compras e negociacao

e Defini¢do de fornecedores, fornecedores chave
e Conceito e tipos de verbas comerciais

e Inclusdo e exclusao de sortimento

e Calculo de preco de custo ideal

e Processo recorrente para melhoria de custos

e Ferramentas de compras e negociacao

7. Estrutura e governanca de precificagao

e Modelos organizacionais para pricing e comercial
e Montagem de comités de decisdo

e Estrutura de times de pricing e job description

e Estrutura de times comerciais e job description

8. Apresentacao projeto final

e Levantamento dos objetivos da companhia

e Principais pontos de melhoria (via indicadores)
e Definicdo de segmentacao e zonas de preco

e Defini¢do de concorréncia

e Definicdo de papéis de categoria
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e Proposta de estratégia de precificacdo para uma categoria, com simulacdo
e Desenho do processo de pricing as is e to be
e Desenho do processo comercial as is e to be

Pré-Requisitos:

Ndo ha pré-requisitos formais para participar deste curso. No entanto, é recomendado
que os participantes tenham conhecimento basico de negdcios e familiaridade com
conceitos de matematica financeira.

O Pricing Class € uma oportunidade imperdivel para supermercadistas que buscam se
destacar em um mercado altamente competitivo através de estratégias de precificacao
inteligente e eficaz. Junte-se a nos e eleve sua capacidade de precificacao para o préximo

nivel!
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